
外贸童装现货批发，实力厂家童装货源-童套装

产品名称 外贸童装现货批发，实力厂家童装货源-童套装

公司名称 广州罗町服装有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市番禺区兴业大道1022号5楼

联系电话 86-02034726215 13570992247

产品详情

 1

、商品力求全而新。免去妈妈们分别采购的麻烦及年轻妈妈追求时尚的要求。及时更新换代。同时，还

可依照客源、年龄段，

2

、

服务

态度要友

好。这是永远不变

的商业信条。国外知名的孕婴品牌所

卖的不仅是产品，他们走的是"产品服务化，服务产品化"

的路子。对待顾客，应提供力所能及的服务，比如为顾客提供选购意见、用法须知等注意事项。我会搜

集相关资料提供给你。有条件的话将相关资料用彩纸打印，放在柜台旁边。即使碰见再不好的客人也不

要与人吵架。因为会带来连带反映的。会由于丢了一个客人而丢失一群客人。

3、 

档次定位要明确。依照



客源、年龄段对中高档产品进行合理搭配。（

如分品牌区-

经过我们的摸

索与合作逐渐建立几个比较

稳定符合我们标准的供货商，初期可分两个档次-

精品与一般，但都要求款式要新，要漂亮。逐渐摸索适合我们地区的比较有利润的产品、折扣区以外贸

甩单和换季商品为主、综合商品区-

帽、鞋、袜等等）也许我们的产品确实不是名牌，但有打造出名牌的感觉。自己要有底气。

4、 

不要和小区内现有的消费项目形成冲突，能持续在一段时间内属于独家经营的状态，如果操作的好，先

入者为大，能奠定在该小区儿童用品专卖店的核心位置；我们打造一个既有品牌号召力，又能通过很低

的价格买到时尚，质优的感觉。

5、 

建立儿童的消费档案，根据档案材料记载的资料做好售后服务或者销售跟进工作。在儿童生日来临之际

予以问候或者赠送小礼品，也可以开展电话销售，方便那些工作繁忙的顾客；对老顾客发放亲子宝宝卡

的基础上，推出积分制或折扣制。在新年购买的朋友还可以顺代送小礼物

6、 

和小区的幼儿园建立一定的合作关系，比如允许张贴新产品宣传画，而且幼儿园本身也是直接消费者的

集中地，幼儿园可以作为某些婴幼产品的分销商。

7、 其他促销方式，如折扣区，只需要放在小推车上就可以。既不占地方也可以方便用户选择。

8、 

多打听其他人的进货进货渠道及价位，进货渠道可采取连锁加盟店和取得儿童用品的经销权的方式。一

开始可能会有难度，但只要定位准，经营到位，相信路将越走越宽。要有信心

9、 



儿

童用

品中的奶

粉、奶嘴、纸尿裤

等都是些易耗品，流通是很快，婴幼

儿用品单位产品的利润一般在5-10%之间，有些还不到5%

。绝对属于薄利多销的产品，没有很大的利润空间。所以培养固定的消费群很重要。

10、 要求有鲜明的形象。最好做一件让人感觉上很亲切的妈妈感觉的服装

11、 

印些宣传册，上面有各种商品，价钱，还有定货号码，实行送货上门。一次买满多少可以成会员，每买

一样商品就得一些点数，积满一定点数可以换相宜商品等。

12、 

知名度及孩子喜欢去是选择购买场所的主要原因。建店时，一定要注意专卖店的品牌建设，同时卖场要

对儿童有吸引力。

13、 

所有促销活动中，打折是

最有效的手段。说明消费者的消费行为日趋务实。

近70%以上的家长能接受的儿童服装的价格在50-150元之间。

14、 一个企业80%的利润，来自20%的顾客的重复购买

15、 可以印制一些印有我们店名/联系方式的名片、纸袋等等。

16、 如果确实有质量等问题引起的顾客退货或者换货要无偿提供，并道歉和承认

17、 将文化、服务导入市场是孕婴产品行业的最大卖点



18、 

相对于其他服装产品，父母对价格相对来讲不是特别敏感，更注重品质。因此利润也就相对要高。

19、 控制成本

20、 提高相关知识，产品知识、销售知识

 

公司简介：

    广州罗町制衣有限公司，成立于2005年，至今已有8年的国内外服装生产经验,自设加工厂,绣花厂,
印花厂,面积8000平方米,拥有世界最先进的珠边机，对丝车，打揽车，链式车等完善的进口机械设备，20
0多名经验丰富，技术娴熟的专业技术人员，集打版打样、设计开发、生产一条龙,各大面料供应商长期
合作关系,面料高等齐全,电商品牌韩都衣舍指定供货商！罗町童装倡导环保健康,公司的理念是一切以孩
子的穿着舒适、健康为宗旨。我们以精湛的工艺、合理的价位、周到的服务来回报广大客户对我们的支
持，坚持“互惠互利”的原则竭诚为国内外的客户服务，共创辉煌。
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