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产品详情

共享门店系统的实施与挑战：以数据驱动门店运营升级，电商系统+商业思维+技术服务，微三云麦超解
读

前文引言：

为什么选择微三云系统： 微三云与在国内外拥有较高品牌zhiming度和美誉度的众多高新科技企业集团良
好合作，共同进军互联网新零售事业，为全国莘莘学子发展带去
新的新零售平台运营契机。微三云采用详细的方案，过硬的技术，扎实严谨的研发流程，满足 5
万并发量的系统架构完成开发。成功推进了 与众多集团公司互联网新零售的发展！
结合云平台底层：丰富的社交电商功能，为企业营销卖货提供实力支撑。
建生态体系：可打通微三云各大应用体系，便于建生态，拓展产业链。
多用户端口：可打通公众号、小程序、APP、H5 等端口，灵活布控市场。
关系可共享：40+应用可灵活搭配，且用户关系可互通，快速裂变。 结合超级云
APP：平台营销活动引流的用户可以长期的留存、沉淀并二次转化。
给解决方案：免费为企业提供诊断咨询，并输出完整的就解决方案。 多销售模式：支持和 SaaS
销售模式，企业可灵活招商，掌控大数据。
运营有保障：百人运营团队做后盾，扶持应用快速上线，免费迭代升级。 微三云 2021
年有思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1
奖励模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、泰山众筹模式，太爱 速 m
秒杀寄售模式，秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商抽奖模式、广告电商模式等比较火的应用模式。



小编介绍:

微三云麦超，微三云营销总监、商业模式总监，商学院院长，首席商业模式策划导师，在软件开/发和商
业模式策划行业至今已经超过10年，截止到2023年1月累计亲自服、务1557个平台客户，期待能帮你找到
合适的软件，合不合作您说了算，我的服、务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（莞云）

旗下子公司：微三云信息/微三云大数据/莞云/鸿云/商二/商六/莞带/莞链/达丰云

晶抖云（微三云）云平台开放平台开/发者：星电/尾音/云前/超越网络

公司规模：公司经营已超10年，独享整栋5000平方写字楼，年营业额8000万到2个亿，全职员工300人（全
职开/发技术180人），服、务过百亿级生态模式平台超过30家，服、务过上市公司国企超过10家，服、务
过电商模式创业平台超过20万家。

资质：双软认证企业，省高新技术企业，自主专利30多项，软著300多个

地址：东莞市石排镇瑞和路1号松山湖高新技术创新园B座整栋

联系：麦总监（负一层电梯直上504）

备注：加微信免费领取数十位平台操盘手和商学院导师联手整理的《分销商城百亿级平台运营合规方案
及推广秘诀2023年版》，来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式，有需要进一
步联系，可以关注公众号“微三云信息”咨询任意内容或者直接百度“微三云麦超”即可获得小编联系
方式！

门店共享店铺+商业模式系统+快速裂变

  共享股东，门店共享是近年来兴起的一种商业模式。它将传统的股东制度与共享经济理念相结合，为
企业和个人带来了新的商机和发展机会。在这种模式下，多个股东共同投资和共享门店资源，实现了资
源的zui大化利用和经济效益的zui大化。

  这篇文章，小编带你介绍相关概念与共享股东的实际落地运营

享股东模式的优势包括以下几个方面： 

 1. 风险分摊：多个股东共同投资门店，可以将风险进行分散，降低个体股东的经营风险。

 2. 资源共享：共享股东可以共同分享门店的资源，包括物质资源如场地、设备等，也包括人力资源如
员工、管理团队等。通过共享资源，可以降低成本、提高效率。 

 3. 互补优势：不同股东可能具有不同的专业背景、经验和技能，通过合作共享，可以实现资源的互补
，提升门店的经营和管理水平。



 4. 灵活性：共享股东模式可以更灵活地应对市场变化。不同股东可以根据市场需求和个人情况进行灵
活调整，增加或减少股权比例，以适应市场变化。

 5. 激励机制：共享股东之间可以建立相关激励机制，通过共同分享门店的经营收益和利润，激发股东
的积极性和创造力，提升门店的竞争力。 然而，共享股东模式也存在一些挑战和风险。例如，共享股东
之间的权益分配、决策权的行使、合作关系的管理等问题都需要妥善解决。此外，共享股东之间的利益
冲突和合作协调也需要一定的管理和沟通能力。

 

一、全民股东

满足一定条件的会员申请成为股东后，可对商城的所有订单进行分红，、利润分红激励，助力提/升商城
销售业绩。

优势如下：

1、激励股东积极推广，共同创造更大的效益

2、商城只要有消费，股东就会有分红

3、消费变成投资，提/高用户粘性

4、通过分红带动股东积极性，提/升商城销量

 

功能特性

定义基础规则设置

1、获取身份方式①按消费金额②购买指定产品

2、结算周期①按月发放②按周发放

3、结算时间①支付成功②订单完成

4、结算方式①零钱②购物币③积分

5、股东分红全局比例

6、商品分红全局比例

7、持两种分红模式

①加权分红

�按股东等级：每个等级每个用户每期结算的时候，每个用户的团队下销售金额(完成订单)每个等级统
计每个用户团队下所有的销售金额(完成订单)所得占比

②分级平分



�统一比例：股东收益=店铺交易额*总收益百分比/所有股东人数

�按股东等级：股东收益=店铺交易额*总收益百分比*当前等级分红比例/当前等级股东人数

 

二、共享股东

异业联盟，o2o 共享门店 供应商

 

三、共享股东应用描述

1、门店添加

添加需要参与股东分红的门店

2、规则设置

结算周期、结算时间、结算方式、分红方式

 

四、异业联盟店主权限

01 股东人数

显示本店的股东人数

02 线下买单分红设置

显示当前门店分红数据具体情况

03 分红数据面板

扫码二维码买单，老板可以提前设署买单毛利率比例，买单金额*毛利率比例*分红比例=分红金额

04 拼团、团购分红设置  

老板可以单独设器每个拼团商品的成本价和设置团购商品单独成本价

 

五、共享门店

为您解决资金、客源、业绩三大难题

产品介绍



1、什么是共享门店

（一）传统的入股合伙形式与共享门店模式的对比

（1）传统的入股合伙形式

1.股东干涉内部管理

2.股东出钱不出力

3.门店所有权被稀释

4.门店单独承当经营压力

 

（2）共享门店

不占股权，不稀释股份，只拿分红

2.不参与管理， 避免多头管理混乱

3.不分现有利润， 只分创造的利润

4.无论企业盈亏股东只要介绍并产生消费就有分红

5.股东只贡献人脉资源， 不参与企业具体管理

6.需要投入的资金较少或者无需投入

 

（二）客户为什么愿意成为门店共享店铺股东

1、资源可以变现

2、寻找到合适的投资机会 实现资产的增值需求

3、享受股东的特权

 

（三）门店共享店铺：门店为什么愿意招募股东

1、筹集资金 消费返还



2、锁定客户 增加客源

3、带动业绩 成人达己

 

（四）门店共享店铺：招募股东对象

1、互补性商家

红酒厂商&高端消费会所

2、门店大客户

高消费、高忠诚度客户

3、有资源的机构

如：  商业协会&企事业单位

4、亲人、朋友

高信任度固有资源

 

（五）门店共享店铺：如何分红

1.股东享受人脉长期的分红

2、股 东 可 以 享 受 人 脉

下 级 的 消 费 分 红

3.系统支持与手机绑定，

实时分红金额提醒，  精准无误

 

（六）门店共享店铺：业绩展示如下图

 

  



  共享门店是一种新型的经营模式，旨在解决传统的入股合伙模式存在的问题。通过共享门店，股东可
以享受门店的利润分红，同时也需要参与门店的经营管理，共同推动门店的发展。 通过定制基础规则设
置，可以定义股东的获取身份方式、结算周期、结算时间、结算方式等，以及股东分红的比例和模式。
同时，共享门店还可以与异业联盟、供应商等进行合作，共享门店的资源和客源，进一步提/升门店的业
绩。 总之，共享门店是一种创新的经营模式，通过股东的参与和分红激励，可以解决资金、客源和业绩
等难题，促进门店的健康发展。

 

六、共享系统

  共享模式是通过共享系统设置一整套完整的传播方案，
可以让老客户主动帮你转介绍的模式，利用共享模式可以轻松挖掘客户背后的客源，  快速裂变，
短时间内有效提/高到店客户数量。

 

（一）传统营销方式vs共享模式

（1）传统营销方式

100张传单zui多100个客户

营销陌生客户

低信任度 低转化率

费用高

传单印刷费、发单人员费用、监督成本

（2）共享模式

100张优惠券--100个客户

挖掘老客户拓客

高信任度 高转化率

费用低(只需系统软件费用)

 

（二）共享盈利模式原理如下图

 

 

  然而，共享股东模式也存在一些挑战和风险。例如，共享股东之间的权益分配、决策权的行使、合作



关系的管理等问题都需要妥善解决。此外，共享股东之间的利益冲突和合作协调也需要一定的管理和沟
通能力。 。

  zui后，总的来说，共享股东，门店共享是一种创新的商业模式，为个人和企业带来了新的商机和发
展机会。通过共享股东，个人和企业可以降低投资风险、实现资源共享和互通、开拓更多的商业机会。
但是，共享股东模式也需要解决一些挑战和风险，需要建立良好的合作关系和管理机制。只有在各方的
共同努力下，共享股东模式才能够取得成功。

  感兴趣的老板，欢迎咨询。

拓展阅读：

 

微三云丰富的分销模式举例；分销模式是错综复杂，非常丰富，我是给专门帮助企业、商家、创业者等
有自己分销模式提供系统落地的， 所有有接触过很多的分销模式，而且大部分都是非常不错的，比如说
二级分销（用户与用户之间的分享，是分销最基础的模式，也是最常用的）、 团队奖励、团队计酬（这
两个主要是有利于平台去发展团队的，分销靠的就是人，团队越大影响力越大，平台的精力终归有限，
平台通过找一批有 能力有资源的人，各自去整合影响圈子里的人）、还有些是结合起来做区域分成、平
台分红的模式（主要是针对一些有能力的、有资源的人，能够
快速绑定这些人来帮助平台开展市场）等等。
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