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 全民拼团产品盈利:实现平台可持续发展的关键？

                         

扩展阅读：

微三云公司怎么样？

一：微三云现在主要做的产品大类有以下5种：云平台系统供应链系统qukuailian系统云视商系统超级APP
系统以上五类系统可以组合匹配出各种解决方案：新零售解决方案，移动分销解决方案，多商户商城解
决方案，农村电商解决方案，直播带货解决方案，积分商城解决方案，综合电商解决方案，会员制解决
方案，社区团购解决方案，直销企业电商解决方案，跨境电商解决方案，传统商家线上线下解决方案，
教育行业解决方案......等等

      二：微三云在2021年这一年都做了什么？云平台系统：过去1年更新了 290
个版本，新增应用数 95个超级APP系统：过去1年更新了 14 个版本供应链系统：过去1年更新了 10
个版本qukuailian系统：过去1年更新了 17 个版本云视商系统：过去1年更新了 9
个版本微三云开放平台：过去1年帮助商家个性化定制了 71
个应用云平台公共底层关键能力迭代：底层能力及系统安全措施29次更新

 三：微三云2022有哪些新的变化风口在哪流量就在哪，营销应用至上私域池子太多，依然看好微信生
态元宇宙与web3.0每个行业都有可能在元宇宙中找到合适形态的商业机会
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全民拼购模式+拼团抽奖模式+更新功能+软件开/发+现成源码+微三云邹锋兴分享

前言：

在当今时代，数字化浪潮汹涌澎湃，消费模式的变革与创新成为推动经济社会发展的重要引擎。全民拼
购，作为一种新兴的购物方式，以其独特的魅力和强大的市场潜力，正迅速崛起为消费领域的一股新势
力。

全民拼购模式的诞生，是对传统消费模式的深刻反思与升级。它充分利用了互联网、大数据、人工智能
等先进技术，将购物体验提升到了全新的高度。通过拼团的形式，消费者可以享受到更优惠的价格、更
丰富的商品选择，还能在购物过程中感受到前所未有的乐趣和刺激。同时，全民拼购模式也为商家提供
了更广阔的市场空间和更高效的营销手段，助力商家实现销售增长和品牌提升。

全民拼购模式的兴起，不仅是对消费者需求的深度挖掘和满足，更是对商业模式的创新和发展。它打破
了传统购物方式的限制，将消费者与商家紧密地联系在一起，形成了一种全新的购物生态。在这个生态
中，消费者可以通过拼团活动享受到更多的实惠和乐趣，商家则可以通过精准营销和个性化服务提升销
售业绩和品牌影响力。

                      

全民拼购模式+拼团抽奖模式+更新功能及平台利润演算说明：

 

一、全民拼购模式（模式亮点：同等价格多种产品同一个活动公排加速成团，另外加强了对中奖人的补
偿和奖励）

①“10人团”中抽“3人”（团人数和中奖人数都可以自定义，可创建无限个活动）

②中奖者可获得：



A.（商品价格）百分百等值的产品/购物券； 支持10种展示产品或购物券，购物券名字可自定义

B.（商品价格）百分百的“分红积分”；享受每月一定比例的加权分红，分红积分名字可自定义，比例
可自定义

C.（商品价格）百分百的“购物金”；比如参与100元的团中奖得100购物金，参与1000元的团得1000购物
金。

D. (商品价格)获得5%的“购物金”释放可提现（前提是该用户拥有“购物金”，且奖励不超过“剩余的
购物金”，比如参与100的团可以释放5元一次，参与1000元的团可以释放50元一次，看当次参与多少价
格产品的团，比例可自定义）；

E.（每次活动自定义金额比例）日分红：用户通过参团中奖可获得参与每日分红的个人分值，平台可根
据昨日的中奖订单数计算出分红金额进行分红；每天晚上0点结算,针对昨日有中奖的用户根据中奖金额
作为份额平均分红

F.(商品价格)赠送百分百消费积分：赠送商城积分，可用于积分商城或者其他方式变现

 

③不中奖者可获得：

A.(商品价格)5%的零钱奖励；比例可自定义 

B.(商品价格)5%的“购物金”释放可提现；（前提是该用户拥有“购物金”，且奖励不超过“剩余的购
物金”，比例可自定义）

C.(商品价格)赠送百分百消费积分：赠送商城积分，可用于积分商城或者其他方式变现

二、拼单规则说明：

①“分红积分”作为“参与平台利润分红的凭证”，不能提现为零钱，同时每月1-5号用户可以将积分用
户兑换产品或者转入/转出至“积分池”，6-24号则只能转入但不能转出“积分池”，25-30号为结算期，
需“冻结积分池”，用户不能转入和转出“分红积分”，平台会根据“可分配利润”与“总分红积分”
数进行加权分红。（另：每次转入“积分池”的数量必须为“整百”。）

②“购物金”可视为“待返金额”，如A用户获得了100个“购物金”，后续A参与继续拼团后，将以零
钱形式返还“购物金”，直到返完为止。

 

③新用户参与，成为“1天有效期”的推广员；

用户当天有参与，平台赠送“1天推广员有效期”；



（举例：新用户A参与某个拼团活动，总共可获得2天的推广员有效期。）

④拼团隐藏规则：

1.  当天第/一次参与拼团并且排位第/一，必不中；（举例：A→B→C→D→E→⋯，蓝色为当天非首/
次参团，红色为当天首/次参团，则C为此团的“不中奖人”。）

2.新人首/次参与且排位第/一，必不中；

（举例：A→B→C→D→E→F⋯，蓝色为当天非首/次参团，红色为当天首/次参团，绿色为新用户，则C
为此团的“不中奖人”。）

3，连续中奖次数获得不中奖特权

规则：可设置连续中奖XX几次后，之后连续XX次必不中奖

4、累计中奖次数获得不中奖特权

规则：累计中奖XX次，之后连续XX次必不中奖

5、多少次内zui多中多少次

规则：X次内累计中多少次，则剩余次数全部不中

PS：建议后期不直接跟客户讲，属于操盘隐含规则，容易导致不中奖特权的人数过多，当绝大部分用户
都获得不中奖特权时,即特权冲突时，平台可以提前两种规则：二选一

1.  成团流失：参团人均有不中奖特权，系统判定成团失败，拼团金退回然后系统自动重新开团，不
扣减特权次数

2.  随机开奖
：参团人均有不中奖特权，系统判定成团照样成功，系统会自动随机中奖，必不中奖特权会失效）

6.购物金静态释放+动态释放：（静态多少会产生泡沫，谨慎使用，控盘能力强的可以谨慎尝试）

静态：购物金按总余额每天释放**比例（如万分之三），参与拼团可以获得加速释放**比例每次的资格
，具体后台可以设置。

动态释放一：每次参团，不管是否中奖，均可按照该参团金额释放5%（自定义比例），直到购物基金余
额释放完，比如100元拼团，继续参团20次即可回本

动态释放二：下级参团，直推上级或间推上级可以均可固定释放多少金额或者按购物基金余额释放一定
比例，比如上级的购物基金余额是100元，每次直推下级参团加速释放1元 ，直推20人，则一/天内下级全
部平均参团5次，上级的购物基金就释放完了，可以通过推荐下级参团，快速回本。

三、系统规则功能：

1、订单管理：当未成团的订单后台也能看到，可以手动快速成团（机器人补位）

2、关联活动商品数可灵活添加：后台可自定义设置实物产品数量（zui多10个）



 

3、手动开团：活动内可手动开团，虚拟用户填补成团人数开团

 

4、用户每日参团次数限制：活动内可限制用户每日参团次数；

5拼购订单明细：拼购应用后台订单管理可查看所有拼购订单，包括订单号、团状态、订单状态等；

6、对接区/块/链系统：分红积分转数字积分，数字积分转分红积分，区/块/链支付退款原路返回

7、各种返利、分红、奖励分销比例参数灵活设置：zui高可支持毛利30%或以上的产品均可用此模式

8、盲盒：中奖人可以获得一次抽取盲盒的机会

 

四、分销利润分配(按商品价格)：

①推广奖励：举例，2级分销---一级2%，二级1%；

②店铺奖励：举例，等级由高到低分别为3%-2%-1%；

③区域奖励：举例，省代3%、市代2、区代1%；

五、前端产品/价格展示

前端直接展示“99元/299元/399元/599元⋯”拼团区，用户根据所选价格直接进入选择，可供选项有“A
产品/B产品/C产品/购物券”，用户只能选其一。大额预存充值客户可以设置大额拼团区，比如万元区，
5万元区，10万元区，50万元区，100万元区。

六、资金进出平台风控/平台资金利润演算说明

模式没有泡沫——资金进出平台利润演算说明（分为高利润产品3折以内和低利润产品6折2种情况）

案例一：产品成本3折以内——以100元团，10人中3人进行举例演算平台进账：中奖3人，共收入300元

平台出账：

1.  中奖3个人拿产品（或拿购物币兑换产品）成本3折，30元*3=90元

2.  不中奖7个人，每人退回拼团金再返现金3元，共奖励21元

3.  购物基金每人释放5%就是5元（假设之前都中过奖有购物基金余额），有10人拼团不管中奖不中奖
均可以释放5%，共需要释放给用户提现成现金刚性兑付金额50元



4.  每次开奖拿3%作为每月分红积分的加权分红（根据中奖金额的比值分红），本次开奖月分红池拨
比9元

5.  每次开奖拿出2%作为今/天的日分红奖金池，即本次开奖日分红池拨比6元

6.  分销设置二级分销（一级2%，二级1%）、团队级差奖励(V1拿1%,V2拿2%），区域daili级差奖励（
区级拿1%，市级拿2%），分销共拨比7%，即7元，10个人都有上级，总拨比70元

合计：出账总金额：246元

平台净利润=入账-出账=300元-246元=51元，就是平台每开奖一次就赚51元。

案例二：产品成本6折以内——以100元团，10人中3人进行举例演算平台进账：中奖3人，共收入300元

1）.中奖3个人拿产品（或拿购物币兑换产品）成本6折，60元*3=180元

2）.不中奖7个人，每人退回拼团金再返现金2元，共奖励14元

3）.购物基金每人释放3%就是3元（假设之前都中过奖有购物基金余额），有10人拼团不管中奖不中奖均
可以释放3%，共需要释放给用户提现成现金刚性兑付金额30元

7.  每次开奖拿2%作为每月分红积分的加权分红（根据中奖金额的比值分红），本次开奖月分红池拨6
元

8.  每次开奖拿出2%作为今/天的日分红奖金池，即本次开奖日分红池拨比6元

9.  分销设置二级分销（一级1%，二级0.5%）、团队级差奖励(V1拿0.5%,V2拿1%），区域daili级差奖
励（区级拿0.5%，市级1%），分销共拨比3.5%，即3.5元，10个人都有上级，总拨比35元

合计：出账总金额：271元

平台净利润=入账-出账=300元-271元=29元，就是平台每开奖一次就赚29元。

  

附：全民拼购的特殊玩法：特权玩法

全民拼购特权模式玩法：

一：规则

200元，10人中一人，不中奖奖励10元，会员累计中10次，连续200次必不中奖

 

二：资金流

支出：



不中奖奖励：9人共90元

产品1个加快递费：40元

分销奖励30元，一级1元二级0.5元，团队极差奖励董事1.5元/联创1元/合伙人0.5元，市代0.5元

三：每次开奖平台盈利：

200-90-40-30=40元，预留10元给中奖人做月分红，平台每开奖一次200元团赚30元

四：隐藏规则：

    1.累计中10次，获得200次连续必不中

    2.每天每人限参团5次

五：用户资金收益：

投入2000元（累计中10次）

收入：

    1.拿走10个200元产品

    2.累计200次必不中，每次10元，共2000元

    3.累计中10次中间穿插有30次左右不中，赚300元

六：模式持续运行前提：

每天有一定新人进入

因为一个团里全是特权的人，系统判断成团失败，团解散金额退还并重新开团，如果不停的失败，会影
响会员参团积极性

假设每次开团10人中1人，平台存量特权的人有1000人，那么没有特权的人至少要有100人，可以是累计
中奖低于10次的人，也可以是200次特权用完继续参团的人，也可以是新进会员

七：特权玩法的特殊说明

1）这个模式有泡沫吗？

这个模式不会有泡沫和风险，如果是特权模式，平台都是盈利的，只是zui后如果没新人进来，全部都是
有特权的人，他就经常特权的人凑到一个团里导致经常成团失败，特权没用完的而已。

一直拼团失败，他们就不玩了，不过看看到时的情况，可以定制个功能，未用完的特权转换成什么东西
，让他们不会亏很多，不过话说回来，只要团队长都通过分销赚到钱，就没什么话说了，这个模式，用
户达到一定累计中奖次数，后续一两百次都是必不中的，用户是会疯狂地去参与拼团的，只要用户不怕
拼团，不怕中奖，次数一多，团队长就是躺赚，另外，毕竟很快又会有新模式吸引他们的注意力，到时
新老模式做个怎么样的衔接转换，平台只要把会员量做大，账上有净利润，广告收益也有了，很多手段
可以操作。



2）如何处理这些用不完的特权？会员有意见怎么办

两个思路：

一是到时上线一个更好玩的新模式活动专区，吸引会员的注意力，逐渐过渡到新模式。二是到时这些剩
余特权可以定制一个功能转换成一个特定的分红股，平台后续新模式营收固定每天拿多少营业额或者广
告收益的30%（上线超级APP后，3万活跃会员一个月预计有80万广告收益，30万会员预计有800万广告收
益）进来分红给这些人，每天他们都会有收益，之前的特权可以赚的钱陆续用广告费和后续模式的盈利
来逐渐弥补 ，而且只给他们分，别人分不到。

 

附二：全民拼购特殊玩法之购物基金静态加动态释放

购物金静态释放+动态释放：（静态多少会产生泡沫，谨慎使用，控盘能力强的可以谨慎尝试）

静态：购物金按总余额每天释放**比例（如千分之三），参与拼团可以获得加速释放**比例每次的资格
，具体后台可以设置。

举例：

100元拼团，10人中1人，不中奖奖励 1元
，每天静态释放1%（余额递减比例法），一级分销0.3%，二级分销0.2%

动态释放1：每次参团释放2元每次

动态释放2：直推下级参团释放1元每次，间推下级每次参团释放0.5元每次

特殊规则：

1.5次zui多中一次，用户一/天玩5次，中1次

2.直推下级10人，间推下级30人，每人每天平均下单5笔共500元

用户一/天收益：支出100元 并获得一个产品

静态释放1元

参团动态释放25元

直推下级参团释放10元

间推下级参团释放75元

一二级分销：75元

用户一/天净收益：86元

平台收益：收入100元

1.  不中奖奖励9人 ，共9元



2.  产品成本：20元

3.  静态释放1元

4.  参团动态释放20元

5.  直推下级参团释放10元

6.  间推下级参团释放15元

7.  分销：5元

每次开奖平台利润：:22元

模式风险：如果用户进来中奖后不再参团动态释放，只能静态释放，平台有少量泡沫（产品成本，运营
成本和分销发放）

控盘方法：

1、产品利润：拼团产品为读书卡等虚拟产品并赠送同等数量购物币，购物币去购物币专区购物币+现金
方式兑换产品，既避免纯拼购物币导致虚假交易嫌疑，又不产生产品成本还有钱赚（付现金部分接近出
厂价或高于成本价）。

2、提现手续费及门槛：100元起提逐渐过渡到500元以上起提，提现手续费6.5%逐渐过渡到8%

3、上线超级APP对接广告联盟增加广告收益和CPS变现收益（1万活跃会员平均1个月有15万收益，会员
基数越大收益越高，10万活跃会员一个月有200万+收益，100万会员一个月有2500万+收益）

4、对接更多新三方收益渠道，增加平台会员变现和跨界收益能力

 

结语：

全民拼购模式的崛起，标志着消费模式的又一次重大变革。它以其独特的魅力和优势，正在引领着消费
市场的未来发展方向。随着技术的不断进步和市场的不断开拓，全民拼购模式有望在未来实现更加广泛
的应用和普及，为消费者和商家带来更多的惊喜和收益。

我们坚信，全民拼购模式将成为推动经济社会发展的重要力量。它将继续引领消费模式的创新和发展，
为消费者提供更优质、更便捷的购物体验，为商家创造更大的商业价值。在未来的日子里，让我们共同
期待全民拼购模式的辉煌发展，共同开创更加美好的消费新时代！

扫码加微信，可免费设计商业模式：

搭建商城、小程序、公众号、APP，qukuailian系统、供应链系统、通证系统、元宇宙电商系统、DAPPkai
fa，超级云APP系统、数字交易所等。



说明：小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不收费推广项目，不做项目私下评
估，玩家勿扰。可直接加微信联系手机号同号
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