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产品详情

如何复制学习1919新零售模式的玩法逻辑    系统源码+商业思维+技术服务，微三云麦超介绍

 

前文介绍：

微三云超级 App 系统采用模块化设计结构，在运营过程中 App
可以无限拓展，快速叠加更多商业模式，做大流量入口，形成大数据生态。而
这些数据并不会随着应用的剔除而消失，只会随着应用的叠加而进入无限积累沉淀，循环使用的过程。
在运营过程中，超级 App 还可结合“云平台、云视商、区/块/链或者第三方应用”丰富的消费场景快速
促成交易，同时打通“供应链系统” 以优质的货源一键连接供需两端。
最终，麦总为大家分享了一套“智慧农村大生态解决方案”，将微三云 5
大产品相结合，通过功能拆解模式重组，构建一套“移动互联网平
台运营的顶层系统”，沉淀大量用户基数，最后还可通过对接广告资源，提升平台的持续营收能力。
微三云资源总监麦超向大家分享了当下主流 App
的流量价值、以及三大变现方式——“广告、电商、游戏”，同时分析了电商领域的淘 宝、京东、拼多
多及第四大电商平台快手的变现方式，以及抖音这个大家耳熟能详的短视频平台，为何在几年前开放抖
音小程序后，并未开放电商 板块，而是选择与淘宝合作，而在今年合约结束后，选择自己来做电商变现
；之后再向大家发问，企业该如何在铺天盖地的公域流量中夹缝生存，
通过构建自己的私域流量池，塑造品牌（平台）价值。



 

在中国新零售领域中，919作为一个业界瞩目的独角兽企业，凭借其创新的商业模式及战略定位，在酒类
零售市场异军突起，成为该赛道的领头羊。这家企业巧妙地融合了线上B2B和B2C业务模式，构建了一个
线上线下深度融合的O2O服务体系，以1919吃喝APP为核心平台，联动遍布全国500多个城市的2200多家
直营连锁门店，构建了一张庞大的销售网络，创造了“19分钟极速达”的购酒体验神话，颠覆了传统的
酒类销售模式。

 

1919的核心竞争力不仅体现在高效的购销系统上，更在于其独特且前瞻性的商业定位——作为一站式“
酒饮服务平台”，公司将业务划分为C端直接面向消费者的业务、B端针对企业的业务以及衍生业务三大
模块，成功转型为一个平台型企业，这一变革帮助其在酒类市场竞争中脱颖而出，确立了行业地位。

 

在市场价格战激烈的情况下，1919采取了逆向思维，不追求提高单品售价，而是坚持降低酒类价格，让
消费者享受更为亲民的价格优势。这一非典型的经营策略获得了广大消费者的热烈响应和市场的普遍认
同，使得企业在短期内积累了大量的用户基础。

 

至2023年，1919的交易额已经跃升至惊人的110亿元人民币，旗下的门店数量更是迅猛增长至超过5000家
，其中直营门店在其整体布局中扮演了关键角色。这些斐然成就的背后，是其深思熟虑的独特商业模式
和一系列创新经营策略。

 

具体来说，1919在抢占市场份额的过程中，运用了三大核心战术：首先，它运用了低价爆款策略，瞄准
自带流量的白酒品牌，通过牺牲部分利润空间来吸引更多消费者，迅速提升品牌度和用户粘性。其次，
围绕线下门店，1919积极拓展与周边小规模餐饮店、便利店等个体商户的合作关系，提供低价和零库存
的供货服务，将商户的顾客资源导入自身的电商平台，形成流量共享。后，1919在后台精心设计了一条
丰富的产品价值链，通过销售高毛利的商品来确保整体盈利能力。

 

在实体店扩展方面，1919同样展现出其别具一格的智慧。一方面，公司鼓励内部员工参与直营店的创业
项目，实行合伙人制度，共同分担风险、分享收益，有效选拔和培养了一批的团队成员，同时也保证了
每一家新开店面的高质量运营。另一方面，又引进了类似海澜之家的直管式加盟模式，赋予加盟商足够
的自主管理权限，既实现了快速的品牌扩张，又能确保各加盟店的服务质量和品牌形象。

 

综上所述，1919能够成为酒类新零售领域的佼佼者，正是得益于其精巧的商业模式、与时俱进的经营策
略以及高效的店铺扩张机制。它将自身塑造成一个集现金流、商品流和信息流于一体的产业平台，实现
了内外创业者之间的共赢共生，并推动品牌实现高速且高品质的规模化扩张。未来，面对不断演变的酒
类市场环境和消费者多元化需求，1919将继续秉持创新基因，紧握市场脉搏，引领整个酒类新零售行业
不断向前发展。

 



如果你想复制搭建类似的商业模式和运营玩法，可以联系微三云麦超；

微三云集团 
麦超：毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2
00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众hao商城，原生app，DAPP功能定制！

地址：东莞市石排镇瑞和路1hao松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

拓展阅读：

： 云 平 台 营 销 解 决 方 案 微 三 云 资 源 总 监 麦 超 先 是 带 领 大 家 回 顾 了 一 遍 微 三 云 产 品 发 展
史 。 从 2 0 1 3 年 开 始 ， 微 三 云 就 深 耕 移 动 互 联 网 软 件 研 发 ， 历 经 8 年 ， 已 经 拥 有 互 联 网 最
核 心 技 术 沉 淀 ， 奠 定 了 电 商 系 统 研 发 的 高 起 点 。 麦 总 总 结 微 三 云 的 商 业 本 质 就 是 营 销
系 统 研 发 公 司 ，并 向 大 家 分 享 了 想 要 做 好 云 平 台 营 销 ，就 需 要 解 决 的 4 个 问 题 ： 为 什 么
要 做 这 个 应 用 ？ 为 什 么 选 择 跟 你 合 作 ？ 为 客 户 设 计 解 决 方 案 。 做 好 产 品 和 服 务 定 价 。
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