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产品名称 连接同乡情谊，拓宽人脉网络——同城老乡社交
小程序研发深度剖析
商业思维+技术服务+源码部署，微三云麦超介
绍

公司名称 微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋503室

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

连接同乡情谊，拓宽人脉网络——同城老乡社交小程序研发深度剖析   
商业思维+技术服务+源码部署，微三云麦超介绍

前文引言：

东莞市商二信息科技有限公司：创新模式电商系统现成系统源码或定制、免编程电商 APP
平台制作、社交新零售商城开发、智慧新零售系统 开发，找微三云！
东莞市商二信息科技有限公司旗下品牌微三云，创立于 2013 年，是高新技术企业、双软认证企业，经历
9 年深耕，从 4 个人发展到如今 400 多人，年软件系统销售额超过 2 个亿，服务企业 30 万多家。
魔都上海被封控 2
个月，直接改变了中国零售发展趋势和格局。可见魔都对于中国零售市场的影响力之大。
在此次大规模疫情发生前，大部分品牌或许都没意料到 2022
年还会出现这样的情况——以上海封控为例，不仅仅是跨省市的物流，甚至是上 海市区内的跨区物流配
送均受到极大影响。越是这种情况下，焦虑不安的消费者越是想尽办法寻找各种可以下单囤货的平台。
但，一边是疯涌的流量，另一边却是企业无法跨城履约的尴尬。 但有个特殊商业案例，值得大家思考。
在上海封控期间，某品牌企业官方电商平台收到大量囤货订单，但该企业的电商仓均布在上海周边，无 
法提供履约发货。随后该企业内部召开紧急会议，一番数据盘点后了解到该企业在上海地区的经销商有
充足的货源，且能支持同城某些片区的履约 发货。于是在这个特殊时期，该企业通过“纯人工”导出和



录入订单的方式，将企业官方自营电商平台的订单移交给了上海地区经销商进行履约发 货。
这样做的好处显而易见—— 除了能够完成部分业绩之外，更重要的是品牌企业切实的帮助消费者解决了
“缺货”焦虑，进一步提升了品牌忠 诚度，树立了“靠谱”的形象。 相比较于其他企业的无法下单，以
及发货遥遥无期，该企业算是尝了“同城即时零售”的甜头。也正是因为这次事件让该企业意识到，打
通线 上线下，打通自营和经销渠道的库存，实施全渠道零售“一盘货”统一经营的策略是多么的重要

项目介绍

概括

旨在帮助在外地的老乡找到一个可以进行互帮互助的平台,让身在异地的老乡能够打开小程序在地图上很
快找到附近各行各业的老乡,解决老乡在外地有事情需要帮助的时候或者有资源需要对接的时候不能很快
的知道附近的老乡具体位置从事什么行业的痛点,这是一个赋能各地区老乡抱团取暖的模块,只要你的家乡
在各地都有老乡群就可以让大家入驻到平台

中国大陆(含港澳)目前有4个直辖市,个特别行政区(两个城市),283个地级市和374个县级市,一共有661个城
市,台湾地区有2个院辖市,5个省辖市和31个县辖市,共计38个城市,一套系统就可以让你搭建00多个赋能老
乡在外地抱团的小程序,无论是自营还是销售系统给群主都是一个不错的创业项目。

Home page

首页

搜索

可根据你的需求搜索你想了解、加入的

行业以及公司等。

√选择

可在页面的左边栏直接点击行业信息,找到你想根据行业进一步具体了解附近的所有公司。

详情

在您找到具体的行业以及公司以后,可直接看到公司定位以及详情入口。

Join

加入

如遇到你觉得合适的行业,对口的项目需求可直接加入我们!

填写手机号



加入期限

根据自己需求对时间把控

行业

根据自己需求填写行业

加入期限

根据自己需求对时间把控

详细审核流程

性别选项

填写地址

选择籍贯

输入公司/店铺

名字

(精准、全称)

主营业务

My information

我的资料

可在资料里看到公司相关信息(姓名,地址,定位,行业)

可添加该公司的联系方式进行更密切的沟通,对项目的把控。

定位:可了解您与该公司的定位,便于进一步的了解,面对面交流。

精准的行业信息与您的需求相匹配。

Personal Center

个人中心

该页面内容:我的收藏,资料头像,名字等相关信息。数据明朗简洁。可在该页面注销登录,切换账号等功能
。

多样交流方式



按名字

按行业

按距离

按同城

想要完整了解这一玩法模式和搭建系统平台的可以联系微三云麦超。

小编介绍：

微三云集团  麦超：

毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2
00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众hao商城，原生app，DAPP功能定制！

地址：东莞市石排镇瑞和路1hao松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

扩展阅读：

微三云商学院：没有完美的模式，也没有长久火爆的模式，每几个月都会变都会有新的风口，这个演进
历史呢，有好几年了，最早 2014 年
开始是做三级分销和多级分销，非常火，后来不行了就是全球分红模式和排队模式等，后来 2015
年就是微商模式和全返模式兴起，2016 年就是社 区团购模式，2016 年中就是 O2O
异业联盟跨界盈利模式和线下实体店支付聚合码模式流行起来，2017
年就是区/块/链商城模式和信用卡代/还模式， 然后 2018 年就是社交电商模式，2019



年初就是九星创客模式和挂售寄售模式，然后就是补贴模式和分红榜模式，2020
年初疫情原因社区团购模式
死灰复燃，年中开始就是拼团模式和三三滑落公排分红模式，现在开始就是全民拼购模式，预计过 3
个月又会流行有新的模式，每一种模式都曾独 领风骚一段时间，尽管有些是带灰色的模式，尽管现在回
头看有些模式是不健康的，但当时都是只是争议没有明确的定义，都是一种创/新的尝试， 每一个阶段都
有一批聪明人在恰当的时机抓住其中一两个风口赚到大钱并成功转型，同时积累了越来越多的忠实用户
，平台越做越大，而且非常低 调不张扬，偷偷每个月赚着几百万几千万的收益！
分布式微服务架构优势：比喻，人要上楼，究竟是人动还是大厦动？ 这个思考来源于我对产品经理所说
的“关键履约流程环节可个性化配置”这样一个系统性能的解读。这样的理解也是颠覆大家对于软件系
统 的认知的。 在这里我们可以用一个比喻来描述这样的场景。 比如，一个客户想要进入一栋大厦的 8
楼，那么传统认知就是到达大厦 8 楼只有乘坐电梯和楼梯两种方式，并且通常只有这两种。原因在于
这栋大厦设计的时候，其框架底座是固定死的，8 楼只能在 8 楼，且只能通过电梯和楼梯进入。 就好比
以前，品牌企业选择一套数字化系统，那很多对应的关键履约流程环节就是固定死的，这个是在系统研
发的时候就固定下来，无法更 改的，牵一发而动全身。那么，结果就是一部分客户用起来顺手，也有很
多客户用起来很别扭。比如所有订单必须先通过审核，才能备货；财务流
程一定是滞后的，逆向流程往往也是反人类的。 但系统厂商不会为某些客户去更改标准产品的流程，因
为只要是固定的流程就不可能满足所有客户需求的。如果为 A 客户改动了流程，必然 导致 B
用户的体验下降。 微三云云平台-OMS 的设计理念则不一样，考虑到不同品牌客户的业务流程和履约环
节略有不同，也依托于微三云把关键履约流程都抽象成
更细化的微服务结构，结合执行策略，就可以实现“关键履约流程环节可个性化配置”
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