
微三云陈明凤：消费盲返,一个看起来亏本,实则盈利促引流的商业模
式,怎么玩?

产品名称 微三云陈明凤：消费盲返,一个看起来亏本,实则
盈利促引流的商业模式,怎么玩?

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 产品:积分商城会员商城
属性:源码定制
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

消费盲返,一个看起来亏本,实则盈

利促引流的商业模式,怎么玩?

盲返带货模式是一种创新的电商销售策略，其核心在于通过给予购买
者一种类似于“开盲盒”的随机红包奖励，从而激发消费者的购买欲
望和参与度。小美通过她的商城平台实施这一模式，成功吸引了大量
活跃用户。

具体来说，盲返模式的工作原理如下：



1.利润分配：小美为每件商品预留了20%的利润，而将剩余的80%以红
包的形式分配给购买该商品的客户。这种分配方式确保了商家仍有盈
利空间，同时也给予了消费者实实在在的奖励。

2.盲返机制：购买商品的客户将获得100次领取红包的机会。每次领取
的红包金额都是随机的，有的可能很大，有的可能较小。这种不确定
性就像开盲盒一样，吸引了消费者的好奇心和参与度。

3. 客户激励：由于客户有100次领取红包的机会，他们有可能通过这些
红包获得的金额超过他们购买商品所支付的金额，从而实现了“变相
免费”的效果。这极大地提高了客户的购买意愿和忠诚度。

盲返模式还具有以下几个优势：

低门槛：消费者只需购买商品即可参与，无需其他额外条件，降低了
参与的难度，使得更多人愿意尝试。

激励效果：通过红包奖励，消费者可以感受到购物的实际回报，从而
增强了购物的满足感和忠诚度。

互动性强：盲返模式以游戏化的方式增加了购物的趣味性，使得消费
者更愿意与商家进行互动，从而提高了客户的粘性。

盲返模式之所以适合商家使用，有以下几个原因：

降低推广成本：与传统的找主播带货或付费广告相比，盲返模式通过
直接奖励消费者来带动销售，降低了商家的推广成本。

提高客户粘性：消费者在购买商品后，由于有多次领取红包的机会，
会持续关注平台，从而提高了客户粘性和活跃度。



建立品牌忠诚度：通过盲返模式，商家与消费者之间建立了一种游戏
化的互动关系，使消费者更加喜欢和信任该品牌。

创新营销策略：在电商行业日益内卷的背景下，盲返模式作为一种创
新的营销策略，能够帮助商家脱颖而出，吸引更多消费者关注。

盲返带货模式是一种创新的电商销售方式，其核心在于通过提供不确
定性的红包奖励来吸引和刺激消费者购买商品。小美商城平台上的盲
返模式就是一个很好的例子，她通过预留部分利润以红包形式返还给
购买过商品的客户，为客户提供了额外的购物惊喜和动力。

盲返模式的吸引力在于其“盲盒”性质。消费者在购买商品后，不仅
可以获得商品本身，还有机会获得一定额度的红包奖励，而且红包的
金额是随机的，这种不确定性使得消费者产生了强烈的参与欲望。同
时，由于红包的分配是基于扣除成本后的利润，因此商家不必担心超
支的风险。

注明：以上所有数据均来自互联网公开信息获取，小编不对本文内容
任何真实性承诺保证。如有不实联系小编处理。

【文章资料收集于互联网，小编不参与任何分析的项目运营，也不投
资参与任何项目，也不收费推广项目，不做项目私下评估，玩家勿扰
。(以上分析不构成任何投资建议)。仅作为开发需求者的模式案例参
考作用，如有违/规及侵/权请联系作者删/除！】

分享模式，分享知识，分享系统，分享价值。如需完整方案，软件开
发，模式策划，需要了解电商软件等相关信息或者其他方面的电商问
题的读者，可以私信小编，都会一一回复
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