
婴幼儿服装批发,服装厂家批发

产品名称 婴幼儿服装批发,服装厂家批发

公司名称 广州罗町服装有限公司

价格 26.00/件

规格参数 品牌:罗町
型号:婴幼童

公司地址 广州市番禺区兴业大道1022号5楼

联系电话 86-02034726215 13570992247

产品详情

 第一步是上柜日期。

第二步，以上柜日期计算出销售周数，也就是迄今为止该货品已经上柜卖了几周数，然后用累计销售数
量除以销售周，这样就计算出该货品平均每周的销售数量。 

第三步，用库存数量除以平均每周的销售数量，即得出剩余库存销售周，剩余库存销售周值说明了余下
的存货还能卖几周。有了剩余库存销售周值做参考就很容易分析出是否需要补货、需要补多少数量的货
，以及按照工厂或供货商的补货速度，追加订单是否来得及。   简单的举个例子，1月20日销售一款
冬季童套装的130码，卖出40件套，库存数量20件套，上柜日期为12月20日，那样销售周数为4周，计算出
平均每周销售数量为：40/4=10件套，剩余库存的销售周数为20/10=2周，这样就可以有数据依据的补货了
。这个方法对于经营童装小店是个既实用又简单的方法，值得推广。    很多小店的业主，在进货、补
货方面大多靠感觉，由于小店对于现金流的健康程度要求是非常高的，因此如果盲目补货造成库存，势
必对于童装小店的经营造成压力，因此做好数据分析对于小店业主是非常重要的。    这里需要注意的
是，新上货品最开始的销售经常是不太稳定的。一般在应季的前提下，观察销售和决定是否补单的最好
时机应为新品上市2周后，这个时间段所反映的数值会趋于稳定并具有一定代表性。如果没有其他因素的
影响，这时的数据可以作为补货参考。    如何应对淡季—最好是四个字：“小步快走”，之所以有
淡季旺季之分，不是因为气候，而是因为人。超市每年的元旦，春节，五一，国庆，中秋，周末的生意
都比较好，其实只要你注意观察，这个时候买东西的，都是普通老百姓居多；而在非节假日购物的都是
生活压力较小的人群；当然不排除退休的老人每天都会去超市买点生活用品。    童装生意也是一样
，在平常日子来买饰品的人生活相对宽裕，这些人购物特点是想买就买，只要自已喜欢，淡季主要就是
做这些人的生意。所以保持每周都有新款上市，是非常重要的，当然补货还是要精挑细选，淡季销量下
降，进货相对减少；每周有新品，这是服饰品生意最根本的要求。淡季生意下降原因是普通百姓的购买
力下降，但有钱人的购买力没有下降，淡季主要是做有钱人的生意，旺季是所有人的人生意一起做。淡
季减少进货量，但绝不能减少进货频率。     旺季是我们最高兴的时候。几乎是进什么卖什么，如何
面对旺季--也四个字：“大步流星”，旺季最怕缺货，在每周至少一次的补货频率要求下，要加大每次
的补货量；淡季过来的人，很怕压货，不敢补货，这样会失去赚钱的大好时机；旺季是什么人的生意都



要做，也是什么货都能卖的季节。   
一个普遍的规律是：淡季过后旺季不敢补货，旺季过后淡季胡乱补货。    季节性商品是爆炸式销售，
好卖的时候一天卖很多，不好卖的时候降价也没人要。季节性商品最怕压货；如果操作失误，前面赚的
就是后面亏的。其实也是四个字：“先走为快”，来得快、去得快、多种选择、充分陈列。针对季节性
商品的经典在于季节到来前二个月先上货，在季节结束前二个月先撒货。你会发现在元旦时，天还很冷
，有的店已上太阳镜了；中秋时，天还热时，有的店已上手套围巾了。   
总之：淡季———小步快走，旺季———大步流星，换季———先走为快！
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