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产品详情

抖音小店，抖音入驻，抖音认证，抖音报白⋯⋯这些关键词充斥着我们的日常生活，无论是在社交媒体
上聊天还是在我们的个人生活中，都离不开它们的存在。随着社交媒体的崛起，越来越多的人开始关注
抖音小店的开通流程和如何入驻，以及需要准备哪些材料。今天，我们将探索这一话题，为您呈现一份2
024年的技术攻略，教您如何将自己的快手小店菌/菇/酵素/植物精华/提取物成功入驻，并将保健品分销
给达人们带货。

一、抖音小店开通流程 

如果您想将自己的产品推广到抖音平台，首先就需要开通抖音小店。以下是具体的开通流程：

注册抖音账号 

想要开通抖音小店，首先需要拥有一个抖音账号。如果您还没有账号，可以打开抖音APP，按照提示进
行注册。

进入小店管理 

注册完成后，打开抖音APP，点击右下角的“我”按钮，然后在“我”页面找到“小店”选项，点击进
入小店管理界面。

填写入驻信息 

在小店管理界面，点击“入驻”按钮，填写入驻信息，包括店铺名称、店铺类别、店铺简介等。

提交审核 



填写完入驻信息后，点击提交审核按钮。您需要提供相关证件（比如身份证、营业执照等），以便审核
人员核实您的身份。

等待审核结果 

提交审核后，您需要耐心等待审核结果。通常情况下，审核过程需要几个工作日。如果您的小店审核通
过，您将收到相关通知。

二、入驻所需准备材料 

在申请入驻抖音小店之前，您需要准备一些相关材料。这些材料将用于证明您的身份和产品真实性，以
下是一些您需要准备的材料清单：

身份证或营业执照 

您需要提供有效的身份证明文件或营业执照，以证明您的身份和企业合法性。

产品资料 

提供您的产品资料，包括产品介绍、成分、功效等信息。

产品相关证书 

如果您的产品有相关的认证证书（比如食品安全认证、有机认证等），请提供相应的证明文件。

品牌授权书 

如果您是代理销售某个品牌的产品，需要提供品牌授权书。

三、保健品分销给达人们带货 

除了将自己的产品入驻到抖音小店，您还可以考虑将保健品分销给达人们带货，以扩大销售渠道。下面
是一些分销给达人的技巧：

了解达人的喜好和用户群体 

在选择分销对象时，要先了解达人的喜好和用户群体，确保达人能够与您的产品产生共鸣，并且能够推
广给适合的用户。

与达人建立合作关系 

找到合适的达人后，可以主动与其建立合作关系，洽谈分销协议，确定各方的权益和责任。

提供专属优惠 

为达人提供专属的优惠政策，比如提供折扣、返利等，以激励他们更好地为您带货。

提供专业培训和支持 

为达人提供专业的培训和支持，包括产品知识、销售技巧等方面的指导，帮助他们更好地进行产品推广
。



建立良好的沟通渠道 

与达人建立良好的沟通渠道，随时解答他们的问题，并及时跟进销售情况。

以上就是关于快手小店菌/菇/酵素/植物精华/提取物入驻和保健品分销的一些技巧和攻略。希望能对您有
所帮助，祝您的抖音事业蒸蒸日上！

抖音凭借智能手机这个载体，目前已经成为了一个影响力巨大的媒体，电商属性的加入也让它得以承载
海量的商家。当然目前激烈的竞争环境下，新的商家想要加入也并不是那么容易。在这里为大家介绍一
下抖音入驻条件以及办理入驻的方法。

一、入驻抖音的条件有哪些

1.企业或者个体户的身份。按照新调整的规则，已经不再支持个人商家入驻了，所以如果目前还是个人
商家的状态，就需要提前注册好企业或者是个体户，当然也需要注意经营范围要涵盖自己所要享受的商
品。

2.品牌产品。抖音会对商家销售的商品进行审核，包括对品牌情况以及商品情况的检查，如果不符合国
家的相关标准与规定，或者在品牌方面不合格，也是没有办法正常销售的。

3.缴纳保证金，想要开抖音小店，是需要缴纳保证金的，个体户的保证金金额比较少，而如果是企业入
驻，那么相应的金额就会更高一些。

二、怎么办理入驻抖音

1.开抖音小店，在手机上就可以操作，而且为了方便商家入驻，也有方便的提示。在反馈帮助当中，还
有开通商品分享功能，点击其中的更多，就可以进入到申请的环节，然后填写与入驻相关的信息。通过
申请之后也能够收到抖音发送的私信。

2.重点强调一下报白这个环节，如果销售的是特殊类目的商品，就需要报白，也就是申请加入到白名单
当中，从而获得销售与直播特殊类目商品的资格。这一步的审核标准较高，中小商家不容易通过。
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