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产品名称 冷藏托运公司 佛山到郑州
连锁门店冷链食品配送 高效安全

公司名称 踏信冷链物流（深圳）有限公司

价格 200.00/吨

规格参数 深圳:每日发车
冷链运输专线:高效
奶油食品冷链:医学药品低温承运

公司地址 深圳市龙岗区平湖街道平湖社区平安大道1号乾
龙物流园1栋103

联系电话 15986619992 15986619992
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深度碰撞，为企业发展“把脉”

听过李甬的介绍，经销商代表们从自己的实践出发，畅所欲言，发表了真知灼见。

△张才秋

张才秋表示，自己初次见到蓝雪的产品是在三年前的上海，当时眼前一亮，产品包装好加工好，卡通形象特别有吸引力，几年做下来发现，蓝雪产品是比较有市场的。这次对其信心百倍，一定能做的更好。

△宣建光

宣建光说，后续发展需要推进，但合作的点是一定有的，情感交流在前，这次活动把人聚起来，走出去。从底层逻辑讲，海鲜和牛排是蛋白质的顶端，海鲜污染性小，在原料端更好把控。消费者生活质量提升，蓝雪坚持做一定会有广阔市场。

从出口到和国内一线品牌合作，市场在发生变化，找平衡点很重要。找准切入点，培育口感口味，让高端食材走向百姓餐桌，包括价格等是蓝雪接下来要考虑的事情。阶层很丰富，重新改造产品制定价格，走向国内更适合的市场，让产品和经销商更匹配，让蓝雪走向蓝海。



△其他经销商代表也纷纷建言献策

温岭金宝商贸有限公司林峰表示，

蓝雪产品在台州市中心商超卖的不错，但在城乡结合部销售不理想，希望厂家能在这种地方找准产品。

上海易由商贸有限公司戴婧晗说，

经销商都愿意选新品，愿意做新鲜产品，而海鲜，怎样让经销商没有后顾之忧去卖是个问题，以及厂家的主打产品是什么？会怎样对经销商进行落地帮扶？

南京海裕商贸有限公司总经理陈云才表示，

蓝雪的“定海针”不同，目前客户很多，都在做精品超市。但来的多是传统商超经销商，等于蓝雪要开辟第二战场，这和以前的打法不同，深层碰撞可以解决现实问题。

经销商很怕卖一些季节性产品，全年产品又有很多细节东西。希望蓝雪结合传统经销商需求，切入一些适合产品，改变季节性影响。

吴军说，

活动寻找模式，让厂家和经销商更好对接。海鲜市场目前没有几家企业做的好，且大多处于产品初加工阶段。对蓝雪打造品牌来说是一个契机，华东分院相当于一双架起行业上下游的手，可以先和企业对接起来。

无锡布列思特商贸有限公司顾成敏感慨，

这次活动大家都不虚此行，蓝雪虽然在业内销量不是大的，但标准化好、国际化好，当前产品定位适合商超，很多社会型商超也有需求。

听了大家的意见，李甬总结，大家都把实话讲出来，把好的建议讲出来，是非常好的事情，接下来会继
续沟通，后期进一步跟进，有信心会跟着市场走的更好。
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