
荐康客社交新零售系统制度介绍荐康客社交新零售系统制度介绍

产品名称 荐康客社交新零售系统制度介绍荐康客社交新零
售系统制度介绍

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

荐康客社交新零售系统制度介绍：荐康客社交新零售系统制度介绍荐康客社交新零售系统制度介绍荐康
客社交新零售系统制度介绍荐康客社交新零售系统制度介绍荐康客社交新零售系统制度介绍荐康客社交
新零售系统制度介绍 “荐康客”采用了十十复制裂变模式。平台会员分为三个等级：V1、V2、V3，当
你消费了330元产品后你就是V1，少推动十人消费后就升级为V2，十个V2再推动十人消费后你就升级为
V3，以此类推当然十个V3还要继续推动更多人消费。 这里所说的每人少要推动十人消费，不等于说你只
能推动十人消费，当然是越多越好，横排可以无限制推广发展，没有封顶。不过，你只能拿到V1、V2、
V3三级的销售提成，平台不搞多层次奖励。但可以根据你的销售业绩另外有奖励和补贴。
这个“市场服务奖”分为自购回扣和销售奖励两块
自购时，根据自己级别：V1时回扣5%；V2时回扣25%；V3时回扣35%。 当V1开拓市场推荐了他人消费
，就会得到销售奖。按照自购回扣（提成）比例，V1推荐了新人消费，这个新人就进入了（第二层）V2
行列，每推荐1个新人消费就能得到20%提成。因为我们要减去新到客户（V1）的5%，25%-5%=20%； 当
V2行列（无论什么人）推荐了新人消费，新人就进入了（第三层）V3行列，但V2行列的人推荐的新人不
属于我们直推，就得把25%的奖励让给V2行列，我们能得到V3行列的10%奖励，35%-25%=10%。 也就是
说，当我们成为V1的时候，我们拓宽了市场，我们的团队出现了V2行列、V3行列，每次新的消费我们要
么可以拿到V2行列的20%提成、要么可以拿到V3行列的10%的提成。可以性拿下去，没有封顶。当然肯
定还会出现V4、V5、V6等等行列，但我们的奖励拿到V3行列截止。荐康客社交新零售系统制度介绍荐
康客社交新零售系统制度介绍荐康客社交新零售系统制度介绍荐康客社交新零售系统制度介绍荐康客社
交新零售系统制度介绍
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