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醉鹅娘：红酒界的新锐黑马与私域营销的艺术

在浩瀚如星海的互联网世界中，总有一些人或事物如倏忽的流星，划破寂静的夜空，引人瞩目。今天，
我们要聊的正是这样一位在红酒界崭露头角的黑马——醉鹅娘。她的创始人王胜寒不仅用独特的营销策
略在竞争激烈的市场中脱颖而出，更用她的智慧和热情，书写了一个属于新时代的新消费品牌传奇。

一、内容引流：以知识为饵，吸引粉丝

王胜寒，一个因对红酒的热爱而走上创业之路的年轻女性。2014年，她从法国蓝带葡萄酒管理专业学成
归来，没有选择传统的酒类销售模式，而是选择了一条与众不同的道路——内容引流。

她通过制作《醉鹅红酒日常》的视频，用脱口秀的方式聊红酒，将复杂的专业知识以简单易懂的方式传
达给大众。这种接地气的表达方式，加上她出众的外貌，让她的视频迅速在各大社交平台走红，总播放
量破亿，她也因此成为了baidubaike葡萄酒相关词条的视频合作伙伴。

二、私域营销：建立深度连接，转化流量

与传统酒类品牌不同，醉鹅娘从一开始就注重私域流量的打造。她通过公众号等平台，沉淀私域流量，
与用户建立深度连接。她不仅提供了特价产品、商城链接，还推出了会员和礼品卡推荐，甚至涉足了书
籍和知识产品的销售。

醉鹅娘开发出了企鹅团葡萄酒按月订购服务，用户成为会员后，可以享受到专属客服、精品闪购和名庄
跨境酒会员价等福利。这种会员电商模式不仅增加了用户的黏性，也提高了转化率。



三、线上一盘货模式：保障海量订单的履约

随着销售额的不断增长，醉鹅娘面临着订单履约的挑战。为了解决这个问题，醉鹅娘采用了线上一盘货
模式，通过集中管理和调度库存，确保海量订单的及时履约。这种模式不仅提高了订单处理的效率，也
保证了用户的购物体验。

四、成功背后的启示

醉鹅娘的成功并非偶然，它背后反映的是互联网时代品牌营销的新趋势。

一、内容营销的重要性不言而喻。在这个信息爆炸的时代，只有提供有价值、有趣、有深度的内容，才
能吸引用户的注意力，进而转化为忠实的粉丝。

二、私域营销的力量不容忽视。通过建立私域流量池，品牌可以更加直接地与用户建立联系，了解他们
的需求，提供个性化的服务。这种深度连接不仅可以提高用户的忠诚度，也可以为品牌创造更多的价值
。

三、创新是品牌持续发展的动力。醉鹅娘通过开发新的产品和服务，不断满足用户的需求，同时也为自
己创造了更多的增长点。这种创新精神是品牌在互联网时代立足的关键。

醉鹅娘的成功故事为我们提供了一个宝贵的参考。在互联网时代，品牌需要不断创新和适应变化，才能
在竞争激烈的市场中脱颖而出。通过内容引流和私域营销的结合，醉鹅娘不仅成功地吸引了大量粉丝，
也实现了销售额的快速增长。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

