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产品详情

抖音作为目前国内最具影响力的短视频平台之一，其用户量庞大，市场潜力巨大。对于生鲜水果商家来
说，在抖音上开设小店是一个很好的销售渠道。那么，生鲜水果在抖音上售卖的要求以及流程是怎样的
呢？本文将从抖音小店开通流程和需要准备的材料等多个方面来进行介绍。

1. 抖音小店开通流程：

首先，商家需要进行抖音认证，即完成入驻抖音的相关流程。只有通过抖音认证的商家才能开设小店，
并享受到更多的推广资源。 在完成抖音认证后，商家可以登录抖音的开放平台，提交相关入驻申请。申
请审核通过后，商家账号下会自动开通小店功能，可以开始在抖音上售卖生鲜水果。 

2. 需要准备的材料：

为了保证商家身份真实、产品质量可靠，抖音入驻时需要提交一些相关材料。

商家营业执照：完成工商登记并取得合法营业执照的商家可提交相关证明材料。 
品牌授权书：如果商家是代理其他品牌的生鲜水果，需要提供相应的品牌授权书。 
产品证书：商家销售的生鲜水果需要有合格的产品证书，证明产品的质量和安全性。 
相关资质证明：根据实际情况，商家可能还需要提供其它相关资质证明，例如食品卫生许可证等。 

3. 抖音小店售卖流程：

一旦在抖音上开设了小店，商家就可以开始进行生鲜水果的售卖。下面是一个简单的售卖流程：

发布商品：商家可以在小店中发布自己的生鲜水果商品信息，包括商品的名称、价格、产地、品质等。 
拍摄视频：



为了吸引用户的注意力，商家可以通过拍摄生动、有吸引力的视频来展示产品，介绍产品的特点和优势
。 制作推广内容：
在抖音平台上，商家可以制作创意短视频来宣传商品，通过精准的定位和精美的画面吸引用户关注。 
养成粉丝：
商家不仅要关注自己的商品销售，还要与粉丝互动，回答他们的问题，增强用户对产品的信任感。 
推广销售：通过抖音平台的广告推广、优惠活动等方式，吸引更多的用户关注、购买生鲜水果。 

综上所述，生鲜水果在抖音上售卖需要进行抖音认证并通过审核，同时需要准备相关的材料。在售卖流
程中，商家需要发布商品、拍摄视频、制作推广内容、养成粉丝，并通过抖音平台的广告推广等方式来
推动销售。如果您是一家生鲜水果商家，想要在抖音上开设小店，那么抓住现在的机会，借助斐纹网络
技术公司的2024技术攻略（超好用），助您抖音认证，入驻抖音，拥有抖音蓝V，告别抖音报白，引领生
鲜水果销售新时代！

报白是抖音入驻规定的一项实际工作流程，下面将分步骤详细列出关键步骤：

填写入驻申请表：申请者需根据抖音入驻要求，填写入驻申请表。申请表中通常包含个人或公司的基本
信息、账号信息、内容类型选择等。 提交审核材料：申请者需按照要求准备好审核材料，例如个人身份
证、个人或公司营业执照、相关作品等，然后将这些材料上传至抖音入驻平台。 审核期间：将对申请者
提交的材料进行审核，审核期间的时长通常会根据申请者的具体情况有所不同。申请者需要耐心等待审
核结果。 审核结果通知：一旦审核结果出来，会通过电子邮件、短信或抖音平台内信等方式将审核结果
通知申请者。审核结果可能是通过、驳回或需要补充材料等。 通过后的步骤： 签署入驻合同：如果申请
者的入驻申请通过审核，会和申请者签署正式的入驻合同，合同中通常包含双方的权益、责任、内容审
核等条款。 创作内容：入驻成功后，申请者可以开始在抖音平台上创建和发布自己的内容，例如短视频
、音乐、搞笑表演等。申请者需要根据抖音的相关规定和限制进行创作。 内容审核：申请者发布的内容
将会接受的审核，确保内容符合平台的相关要求和规定，例如没有违法违规内容、没有侵权行为等。 与
粉丝互动：申请者入驻后，可以与粉丝进行互动，回复评论、发布动态、参与热门话题等，增加粉丝的
黏性与参与度。 
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