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前文引言：

微三云软件开发 ：软件开发行业乱象不小，微三云是一股清流！
同样看起来表面功能差不多的软件，有几千元的，有几万元，有几十万，有几百万的，如何去选？ 一个
好的电商系统底层，少则需要几千万的研发经费，多则过亿，而且至少需要过万的平台客户使用才能完
善成熟，你手上花一两万就买到 的电商系统只有三种可能： 一是只是一个 Saas
账号或者不值钱的小公司（不到 100
人）开发的三流产品，用起来就知道坑有多少，而且后续是没有什么更新维护功能免 费升级的
二是用网络上开源的系统源码改的，漏洞太多，资金不见了都不知道什么原因，黑客如入无人之境 三是
用的是破解大公司的源码做的盗版系统，轻则盗版公司被抓找不到运维服务系统无法使用、项目崩盘辛
苦积累会员数据化为泡影重头再 来，重则平台也会连带被起诉高额赔偿！
购买电商系统，记得认准专业源头开发公司（怎么也得有 80
个技术以上吧），记得问系统底层是不是自己研发有专利证书的，有没有过万
的正在运营的源码客户？迭代更新的频率有多快？ 近两年，由于品牌企业、电商平台不断提/升对订单履
约的重视程度，履约形式一直在迭代升级，前置仓、闪送、同城购、社区团购等层出不 穷，争夺【中场
和近场】的零售业态也更加多元化。但所有形式变化的底层逻辑都遵循着如何更好的服务用户，如何更
好的盘活区域内资源，企业
需要在两者之间寻找平衡点。可视化、可量化的数字化方案无疑是zuihao的天平砝码。
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1分钟了解云巢APP？

云巢APP是一款由云南云巢科技有限公司开发的综合性服务平台，该平台具有多元化的特点，集数字化
、实体融合、消费补贴、购物、生活服务等多种功能于一体。

其商业模式的核心理念是“聚焦liuliang，凝聚共识，服务用户，共创未来”。该模式以“绿色积分”消
费为核心，将数字化手段与用户的消费行为相结合，实现了对用户消费的全程追踪和积分奖励。

 在云巢APP中，用户可以通过日常消费获取积分，积分可以在平台上兑换商品或服务。商家可以免费
入驻平台，通过平台引流促销锁客留客，实现跨界赚钱。此外，云巢科技还招募了公益志愿者，为其提
供推广权限和期权奖励，鼓励用户积极参与平台的推广和发展。

 

 云巢APP的模式玩法有什么特色之处，有哪些值得借鉴的地方？如何搭建一个类似云巢APP的平台？
如何复制云巢APP的特色玩法？ 微三云麦超为你解析！

平台拿出3000万给会员做推广补贴，推广一位直推成为公益志愿者补贴100块作为奖励，直到补贴完为止
！

一、免费用户没有推广权限，可以终身免费使用，只要从云巢APP进入消费，花出去的每一厘钱每一分
钱，都会通过补贴（积分），补贴回来，花多少补贴多少，一积分就是一块钱。

二、成为公益志愿者，拥有推广权限！全国仅招募10000名，公益志愿者，名额有限，谁先在10001名之
前，开通公益志愿者，才能抢到名额！如何成为公益志愿者？点击云巢APP进入~点击积分商城~再点击
公益志愿者专区~任意选一款1000元的商品，购买成功之后，会赠送你1000积分，1000积分就是1000块钱
，每天释放（千分之一）相当于你没有花一分钱，成为的公益志愿者！1、还赠送你500期权，拥有500期
权，公司未来2至3年上市之后，有期权就可以免费去认购的原始股，按照公司上市的市值，年年享受分
红！未来公司孵化中国中小企业上市，公益志愿者也可以享受年年分红！2、公司拿出5%的利润，给1000
0万名公益志愿者，享受全球分红，每个月的15hao发放去提现，10000万名公益志愿者招募结束，就开始
享受全球5%的分红！这5%，有2.5%，是给这10000名公益志愿者平均分，另外2.5%，给做市场的分，（
多劳多得）。

解释一下全球分红是什么意思？

就是平台只要有人在消费，公司都会拿出5%的利润，分给这10000名公益志愿者。成为公益志愿者，就算
你一个都不分享，每一个月也能享受2.5%的分红，而且只有这10000万名公益志愿者可以分，后期参与进
来的，就再也没有期权赠送和利润分红了，推广收益跟公益志愿者一样！才刚刚开始，所以用户比较少
，分红就会比较少，但是根据时间的推移，用户量会越来越多，如果未来用户达到5000万人使用，达到
一个亿的人来使用，每一个月会为公司创造多大的利润，那么未来每个月的分红就会越来越多，只要平
台在，每个月都会给到这10000名公益志愿者分红，前提是一个没有推广的情况下，也能享受2.5%的分红
，仅仅只在公益志愿者专区消费了1000块钱，就可以享受这么大的福利，名额有限，错过机会永远不会
再重来！3、公益志愿者，分享一位免费用户注册下载云巢APP实名认证成功，奖励200（预估积分），
只要这位免费用户，从实名认证那一天开始，（10天内签到7天）奖励的200（预估积分）就会转换为（
待返积分）转化为（待返积分）之后，每天签到，每天释放（千分之一）。如果分享注册100名免费用户
，就有2万积分，每天释放（千分之一）每天释放20块钱。如果分享注册1000名免费用户，就有20万积分



，每天释放200块钱。分享越多赚的就越多，两年8个月，全部释放到账！这仅仅只是分享免费用户的收
益。

4、享受分享的直推用户1%的一个jiaoyi流水。举例说明：比如你分享的这一个人注册，他一家人一年消
费3至8万，你有1%的一个jiaoyi流水，如果他家里一年消费3万，他家里就会一年给你贡献300块钱。如果
他家里一年消费8万，1%的一个jiaoyi流水，他家里一年就会给你贡献800块钱。你分享的直推用户越多，
你获得的流水就会越多，如果你推荐了100个消费者，或者1000个消费者，这可是一笔不小的收益！5、
获得你直接对接商家入驻在我们云巢APP的2%的一个jiaoyi流水。举例说明：今天这一家商家一天的流水
1000元到5000元，贡献你2%的一个jiaoyi流水，如果这家商家一天的流水收益是1000块，1000×2%=20元。
如果这一家商家一天的流水收益是5000块，贡献你2%的一个jiaoyi流水，5000x2%=100元。假如：你就对
接了10家商店入住，按照最低的算一下，每天1000块钱的jiaoyi流水，10家商铺x20元=200元每天，你每天
就可以赚200块钱，这是最低的。如果每天是5000的jiaoyi流水，10家商铺×100元=1000元每天，你每天就
可以赚1000块钱。要获得更多的2%的jiaoyi流水，就多去对接商家，对接的越多，你的jiaoyi流水就会越多
，未来你在不干事的情况下，你对接的商铺，每天都是在为你打工，给你建立一个管道收入，未来不管
你是在上厕所，打牌，吃饭，睡觉，旅游，都会有哗啦啦的收益进入你的口袋！！！

6、分享公益志愿者的收益！分享第1位跟第2位直推，开通公益志愿者，立马奖励，200元+100元+10元分
享第1位直推跟第2位直推，奖励310元一位！分享从第3位直推开始，奖励，400元+100元+10元也就是说
从第3位直推开始，奖励是510元一位！以此类推提现时间：每周一，周五，早上9点至傍晚18点，当天提
现当天到账，每天可以提现一次！也就是说你推广的前两个直推，第1个直推奖励310元，第2个直推奖励
310元。推广两个直推，你升级为（老板）从第3个直推开始，每推广一个直推，奖励是510元！也就是说
你分享一位公益志愿者，如果你那里奖励是310元，其中有200元是奖励，100元是央企给的补贴，另外10
元是消费1000块钱，1%的一个流水收益，就是10块钱！然后还可以拿下级公司给的奖励10%的一个收益
，也就是说你推广一个，你那里是多少？比如是400，我是你的推荐老师，我这里就有40元，我的上级老
师那里，可以拿4元，以此类推！

云巢APP的商业模式，合规合法，只拿一代收益，其他的上下级，是拿见点收益！分享的第1个直推跟第
2个直推，每一个直推你奖励310元。第1个直推跟第2个直推，他们去分享，这两条线，分享的第1个跟第
2个，200见点，是贡献给你上面老师的服务费。也就是说第1个直推跟第2个直推分享，你那里没有收益
，但是可以拿他10%的一个收益。当你分享两个直推之后，就升级为（老板）了，从第3个直推开始，以
此类推！只要是后面的直推，都会奖励510元，所有推广收益个人所得了，而且从第3个直推开始，他们
分享的第1代也好，第2代也好，以此类推，只要是分享的第1个直推，跟第2个直推，还没有升级为（老
板）之前，都会给你贡献一个200的见点！

微三云集团  麦超：

毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2



00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众hao商城，原生app，DAPP功能定制！

地址：东莞市石排镇瑞和路1hao松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

扩展阅读：

微三云为客户提供会员流/量广告变现：微三云客户平台财务自由之路:上线一个当前最新最火的模式，快
速裂变会员 10 万+，用社交电商新 零售会员奖励模式打造稳定团队架构，然后每 2-3
个月跟随微三云系统迭代新增上线最新的模式，不断激活新老会员继续推广拉新到 50 万+，先借 助腾讯
体系上线公众号小程序视频号三个端口快速推广，等有一万日活以上，就可以上线社交广告资讯原生
APP 通过看视频看资讯领赏、签到做任 务领赏激活会员，再通过广告(穿山甲和广点通广告联盟)、游戏(
自营和第三方)和金/融(在线申办信用卡、信用贷款)变现！ 现在一铺无法养三代，但一个活跃会员 10
万+的平台可以！ 爱孩子就送他一个 10 万+会员的平台吧！
近几年多数企业在开展零售数字化业务转型时，难以避免以下难题： 1）缺乏整体规划 2）迭代交付缓慢
3）扩展性不足 4）协同性不足 5）稳定性较差 6）IT 成本过高 7）业务支撑不足
在数字经济环境下，为了能够快速响应市场需求和实现降本增效的目标，品牌企业对 IT
系统的迭代升级要求再次提高。秉承“技术驱动商
业未来”的理念，微三云发布了新一代“微三云云平台智慧新零售数字化操作系统”。
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