
想要搭建部署一套自定义种果树苹果橘子养鸡猪猫种植养殖果园农场
牧场流/量主小程序吗？ 讲模式说玩法+做软件做平台

产品名称 想要搭建部署一套自定义种果树苹果橘子养鸡猪
猫种植养殖果园农场牧场流/量主小程序吗？
讲模式说玩法+做软件做平台

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

想要搭建部署一套自定义种果树苹果橘子养鸡猪猫种植养殖果园农场牧场流/量主小程序吗？ 
讲模式说玩法+做软件做平台+微三云麦超，招软件销售代/理

前文介绍：云平台系统：成熟稳定，售后问题少，客户容易做大和复购。 很多同行因为开发能力有限，
毕竟仅仅开发一个好的系统底层都要投入几千万的费用，于是很多同行会经常找我们买系统再转卖给客
户， 但第一次接触我们听我们报价的时候，都普遍反馈我们的系统价格比较高，感觉合作没多少利润，
但真正合作过的同行就知道，我们系统非 常稳定，合作后基本就没有什么售后问题，而且客户成功概率
也高。系统提供自由应用组合的方案，任意组合上百个营销模式功能，另外还
有创新模式系统功能比如思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1 奖励模式，消费返利模式，共享 WIFI
广告模式，有钱还众筹还债模式，
推三返一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统，泰山众筹模式，太爱速 m
秒杀寄售模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统， 盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、
拼商抽奖模式、广告电商模式等。客户运营做的好，就会源源不断要加功能应用，这个 同行反而转到更
多，自己的口碑也好，同时带动自己其他的系统的销售，反观有些没有合作的同行，盲目选择一些一两
万便宜的系统，后续 源源不断有售后问题，钱不仅没赚到，还一堆烦恼和浪费时间。 运营分享：选择合
作的技术公司，不仅要选实力好，功能应用强大，zuihao自有强大的系统底层，维护能力强，迭代更新
快的技术公司。不能 只选便宜的系统。

新增实物兑换商城,多种兑换方式，增强盈利能力



红包xifen裂变+彩蛋惊喜不断，多重模式xifen裂变

自定义+养鸡、养猪，种苹果、种橘子

新团队模式邀请好友坐享分成

【新增多多推荐】简单、快捷、收益高

【苹果夺宝】消耗苹果、tigao收益、增加趣味性

个人小程序账号和企业小程序均可使用

激励视频广告+插屏广告+liuliang主+收益倍增

更新

1:企业主体更新

2:个人主体不更新

1:发货后可以再次编辑物流信息

2:完善发货流程

3:优化删除水滴日志

4:优化删除资金日志

5:取消订单退回资金和邮费还有果实

6:优化话费充值（新增提示）体验更好

7:拒绝话费充值退回充值金额

1 : 出售果实后及时更新

1:新增统计出总余额和总苹果数量

2:新增 签到日志排序

3:提现管理新增用户id搜索

[新增]:用户管理,统计出总余额和总苹果数量  邀请人数支持按高低排序

[新增]:提现管理,统计出总提现金额并支持按高低排序或搜索功能

[新增]:加个苹果和提现排行榜进去，这样能吸引用户



[新增]:用户昵称  很多一样的   搜索不出来是谁   加ID搜索

1: 更新系统（虫子开关）1: 增加京东优惠券  

2: 新增提现规则  

3: 后台用户排序

4:农场规则文案自定义

拓展阅读：微三云系统装修：应用页面组件化装修，满足个性展现 丰富的行业模板，一键应用组件，积
木式拖拽组合装修，省时省心。系统提供自由应用组合的方案，任意组合上百个营销模式功能，另外还
有创新模式系统功能比如思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1 奖励模式，消费返利模式，共享 WIFI
广告模式，有钱还众筹还债模式，推三返 一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统，全民
拼购模模式、社交盲盒系统，泰山众筹模式，太爱速 m 秒杀寄售模式，盲盒社交电商
系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商抽奖模式、广告电商模式等。 PS：很多外面购买的系统，只
提供几个简单的模板，没有吧功能模块完全做成自定义功能模块组合，那么装修出来的页面就会千篇一
律，不够个性 所谓的私域，其实与边界无关，和企业高层的视野有关，和企业的野心有关！
另外，在某些零售企业的认知里，DTC 模式天然是避开经销商/代理商的，其实不然，那可能只是其中的
利益分配没规划好。微三云服务的一些头部
品牌企业，他们重新规划了全渠道数字化系统，采取利益共享的方式赋能及联合经销商去开展 DTC
业务，不仅不矛盾，还有效的降低了订单履约成 本。化，如果没有功能组件化，那么企业需要有专业美
工花很多时间才能把商城平台装修好，者无疑加大了企业的运营成本。
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