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尊敬的抖音小店店主们，大家好！我是微视网络公司的小编，今天给大家带来一篇关于抖音小店开通流
程和需要准备的材料的宣传文章。在这篇文章中，我将从多个方面探索抖音小店的入驻、认证和报白流
程，并加入一些可能被忽略的细节和知识，帮助大家更好地开启抖音小店的旅程。

一、抖音小店的入驻流程 

抖音小店的入驻流程非常简单便捷，只需几个步骤即可完成。

第一步是下载并安装抖音APP，在首页底部找到“我”的选项，点击进入个人中心。
第二步是在个人中心页面，向右滑动屏幕并找到“我的小店”选项，点击进入小店入驻页面。 第三步是
填写小店的基本信息，包括店铺名称、联系电话、经营类目等。注意，选择医用器械、医用膏贴、医用
凝胶类目，与本文关键词相关。 第四步是上传店铺封面照片和宣传图片，这些图片将展示在你的小店主
页上，为你的商品吸引更多关注。
第五步是填写店铺简介和特色标签，这是让用户更好地了解你的小店的重要内容。
最后一步是点击“提交审核”按钮，等待对你的小店进行审核。 二、需要准备的材料 

在进行抖音小店开通之前，我们需要准备一些必要的材料。

个人身份证明：确保你是具有法律效力的公民，提供有效身份证件的扫描件。 营业执照或个体工商户登
记证明：如果你是一个单位或个体工商户经营，需要提供有效的营业执照或个体工商户登记证明。
商品实物照片：为了展示你的商品，需要提供清晰的商品实物照片。
店铺封面和宣传图片：为了吸引更多关注，需要准备一些店铺封面和宣传图片。
银行账户信息：为了结算收入和提供退款服务，需要提供有效的银行账户信息。
三、抖音小店的认证和报白流程 



认证和报白是抖音小店的重要环节，成功完成认证和报白可以提高小店的quanwei性和信誉度。

认证流程： 1.点击“我的小
店”进入小店管
理页面。

2.找到“店铺认
证”选项，点击
进入认证页面。

3.根据实际情况
选择个体工商户
认证或企业认证
，并按照要求填
写相关信息。

4.上传相关资质
证明材料，如营
业执照、税务登
记证等。

5.提交认证申请
后，等待审核。

报白流程： 1.点击“我的小
店”进入小店管
理页面。

2.找到“报白”
选项，点击进入
报白页面。

3.根据实际情况
选择不同的报白
类型，如商品报
白、广告报白等
。

4.按照要求填写
相关信息，上传
相关证据材料。

5.提交报白申请
后，等待处理。

通过认证和报白流程，你的抖音小店将具备更高的信誉度和quanwei性，吸引更多用户的关注和购买。

四、结语 

通过上述的文章内容，相信大家对抖音小店的开通流程和需要准备的材料有了一定的了解。抖音小店作
为一个强大的平台，为我们提供了无限商机和更多的收益机会。我希望每位抖音小店店主都能够顺利开
展业务，并在快手小店医用器械和其他类目中获得更好的销售表现。

如果你还有任何关于抖音小店入驻、认证和报白的问题，欢迎随时联系我们的客服，我们将竭诚为你提
供帮助。抖音小店，聆听您的声音，共创美好未来！

报白是抖音入驻规定的实际工作流程，下面将一一列出关键步骤并进行详细分析：

填写申请表格：

入驻抖音的第一步是填写申请表格，这个表格包含了个人或机构的基本信息，如姓名、手机号码、身份
证号码等。填写表格时需要确保提供的信息真实有效。

提交申请资料：

填写完申请表格后，需要将申请所需的资料提交给抖音。这些资料可能包括个人或机构的身份证明、营
业执照、作品展示等。根据不同的入驻类型，所需的资料会有所不同。

审核：

在提交申请资料后，抖音会对申请进行审核。审核主要是对提交资料的真实性和合规性进行核实，以确
保入驻用户符合抖音的相关规定。审核的时间可能会有所波动，通常需要几个工作日。

签订协议：

通过审核后，抖音将与入驻用户签订合作协议。这个协议将详细规定了入驻用户应遵守的条款和条件，
如版权保护、内容规范等，同时也规定了双方的权益与义务。

接受培训：

为了帮助入驻用户更好地运营抖音账号，抖音通常会提供一些培训课程和指导。通过学习这些培训课程
，入驻用户可以了解抖音平台的运营方式、推广技巧等，提升自己的账号运营能力。



开始运营：

完成培训后，入驻用户就可以正式开始在抖音上运营了。他们可以发布自己的作品、与粉丝互动、参与
抖音的推广活动等。运营过程中，入驻用户需要遵守抖音的规定，并根据平台的变化不断调整自己的运
营策略。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

