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产品详情

我新做的一个视频号，到现在已经突破240好友了。10天不到的时间，我觉得还是很可以的。其中好几个
视频的流量都还在不断的上涨。这几天也有人开始**问我怎么变现还有其他的。

目前我还没有挂链接带货什么的，如果真的放的话。应该也是还能来点钱的。相对其他平台来说，视频
号起步真的快很多很多了。

所以这也让我开始纠结了，还要不要日更文章。是不是要把大多数的时间都放在短视频这块上？

这几天找了很多同行的对标学习，总结出来了一些zhangfen引流的方式，在这里，跟大家分享一下吧。

账号简介引流

个人简介相当于视频号的一个名片，我们可以在个性签名、背景图上、写上我们自己的微信号或者是公
众方式，可以准备一些资料包或者是学习资料作为诱饵。

目前我的个性签名下方直接就是公众号，可以直接点击就关注公众号。其中里面会有很多的联系方式去
帮助我沉淀到私域。



如果是个性商城的话，还可以去设置我们自己的背景图片，在我们的视频号中就不用担心能不能写微信
的问题，毕竟都是同家的。

相比其他平台来说，视频号的引流路径更方便，无需切换任何APP，直接在主页去点击添加就可以，很
直。这也是我看好视频号的一大原因。

利用我们的文案引流。

这个是我新发现的，我自己还没有做过，但我觉得可以尝试起来。

在我们发布视频的时候会有个输入框，主要就是写上关于视频的介绍，那我们可以艾特自己的视频号或
者是留下我们自己的公众号，一旦这个视频火了，就可以为我们很好的引流了。

关于这个地方，我们需要注意的也是视频号，只有两行展示空间，那我们必须要把吸睛的部分写在前面
，或者把我们自己的联系方式写在前面，以防折叠看不见。

作品下方放上链接引流。

这也是我目前看到比较多的一种方式，这我自己也不断使用。我会在每一个作品下面放上自己的一个自
我介绍，但是我觉得转化率不是特别的高，后期我打算放上自己的引流资料试试，但这是一个很好的流
量入口，大家可以关注一下。

可以通过这个位置把我们的人引流到公众号或者社群进行后端的转化。

视频内容进行引流

我们做视频或者是做账号，关键的问题还是要去输出内容，所以我们必须要把内容精进起来，要从本质
上去吸引住顾客，这样才能把握住流量。

而在这个方向，我在小红书做了之后也是有一定的经验，所以我准备过两天会发一个引流视频，关于大
家怎么找到我的视频。比如现在视频的后加上一句，欢迎大家点击评论，也可以关注我的公众号或者添
加我的微信，进一步沟通交流。并且把这个视频置顶。

账号互推引流。

公众号就是很会做互推引流的，那视频号属于下方的一种。也是可以用这样的方式，其实这个方法在各
个软件里面都是玩的通的。



主要就是属于一个资源置换的玩法，就是找到跟我们相似的账号、用户画像相似，但不是同一领域的进
行互推，直接在视频描述文案中艾特某某账号就可以了。

像我这个号刚做的时候也会艾特我的大号作为一个冷启动。

（图这边就先不放了）

直播引流

直播也是有一定的引流效果的，不仅能增粉而才能增强我们和粉丝之间的粘性视频号可以去发红包或者
抽奖，也可以去引导我们的粉丝加个人微信。

如果你在别的平台去引流的话，效果肯定是会比较差一些。但是在我们视频号就不一样，都是微信自己
的，或者你可以直接设置一个企业号。

直接私信引流

对于关注我们视频好的，我们可以直接给他发私信，这也很简单。

我们关注公众号之后会收到自动回复的欢迎语，那这也是一样的，可以定期向一些还没有添加我们粉丝
的微信发私，可以免费赠送什么什么为话题引导粉丝添加我们的微信。

评论区引流

视频发布之后一定要去引导大家互动，可以增加我们视频的曝光量，互动性强的作品其实上热门的几率
会高很多。

在评论区这边，我们可以在视频中引导观众积极给我们留言互动，就比如我会在后一句加上你是什么星
座的呢？

一样就是在鼓励大家在我的无论下方留言，除此之外我也会用小号给我自己先留言，通过自己的留言去
带动整体的一个气氛。

以上这8种方式，目前我都在不断的去做一个尝试，这也是我需要不断去精进成长的地方。也都挺好用的
。

如果说大家对视频号还比较有兴趣，想去学习关于这方面的。可以先关注一下我。我会不定期的给你们



普及各种各样关于视频号的小知识和玩法，咱们在搞钱的路上一起成长吧。 

如有需要可以联系我们。
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