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产品详情

做了几年货代，说实话感慨很多，虽然说没有什么工作是轻松的，但是货代销售真心是挺累人的一个活

，操心不少，赚的不多，一年收入15万以上的就算是很不错的业务员了，大部分都是在浑浑噩噩中过着

衣食无忧但也难以发家致富的日子。

货代多如牛毛，免不得天天骚扰数量有限的外贸公司与工厂，都是一个链上的蚂蚱，互相理解

吧。切入正题。

货代的内幕与各种规则数不胜数，虽然行业规模不算大，但是里面的故事几乎可以信手拈来。先说说拼

箱的海运费为何会是负数吧。



经常走拼箱的童鞋们应该知道，有很多航线的海运费是负数，意思你走一个立方的货退给你多少美金

，估计刚解除拼箱业务的童鞋一脑门子官司，这上哪说理去，我找你运输你还倒贴给我钱，好啊，反正

就2个方的货，上船以后还能退我200多美金呢，但是啊，基本上大部分拼箱公司都得等老外提了你的货

才能把这钱退到账户上。但凡聪明点的知道羊毛出在羊身上。

 

为何起运港退钱呢，因为目的港要收钱，狠收，必需的。

怎么回事呢，中国很多外贸人一方面是逆来顺受，对洋大人各种妥协，另一方面又是见钱眼开，眼前的

便宜不占白不占。拼箱公司呢，一开始都是正规经营，老老实实收钱，但是随着同行们的日渐增多，发

现坏了，有时候收的货不够开一个柜子的，就是收的拼箱货全加起来都装不满一个货柜了，那你要开就

是干等着赔钱，你要不开吧，信誉就受损了啊。

这种情况要么你直接把这些货卖给做的好的同行，要么你赶紧去找货源。卖给同行那就等于像吃了苍蝇

一样难受啊，没辙，反正提单是我自家出的，目的港代理都是我的好基友，干脆我改改章程，起运港我

对发货人施以色诱，哦，不对，钱诱，让他先上钩，然后目的港我加点换单费，场站费，中国特别附加

费不完了。外国的资本家们一边叨叨弄不懂中国人并加以鄙视，一边又把代理费揣进自己的包里。

所以啊，很多缺乏拼箱经验的外贸人出现了老外怒斥目的港代理乱收费而拒绝提货，甚至弃货的



问题时而发生。前面你记得那退的200美金为何要老外提货才能退了吧，这不是废话吗，万一惹毛了老外

不要货了，他们这200美金不就白瞎了，除非你货值高于他们所损失的钱。

一句话，做拼箱的，一是要让货代报价的时候附上目的港收费作为证据，还要考证对方是否是真的

自己开拼箱，是否有足够的货源支撑起到这条航线。万一他们再一倒手卖给别家，到时候出了问题怎么

个处理都是问题，要知道，你的问题造成的损失你要承担，货代的问题造成的损失或许照样需要你承担

，你见过吃了肉再吐出来的货代吗？我想说，有!但是不多。

文章转载自Tess外贸Club。
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