
北京现成的寄卖行公司转让及收购一览

产品名称 北京现成的寄卖行公司转让及收购一览

公司名称 北京新曙光企业服务有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 北京市朝阳区永安东里甲3号院通用国际中心A
座1703室

联系电话 010-56221232 13811634736

产品详情

北京现成的寄卖行公司zhuanrang及收购一览

个人名下的北京典当行zhuanrang出售具体细则

收购带有典当业务许可的公司需注意的事项

带有典当zizhi的公司zhuanrang出让条件流程

收购一家寄卖行的方式zhuanrang寄卖公司流程详解

      北京寄卖行的发展前景在很大程度上取决于多个因素，包括消费者需求、市场竞争、科技创新
以及政策法规等。随着环保意识的提高和共享经济的兴起，消费者对二手商品的需求逐渐增加。寄卖行
作为二手商品交易的中介平台，能够满足消费者挖掘经济价值和减少浪费的需求。在北京这样的大都市
，消费者对二手商品的需求可能更为旺盛，这为寄卖行的发展提供了广阔的市场空间。

寄卖行与典当行在法律、业务性质、经营对象和盈利方式等方面都存在本质的区别。

1、从法律角度看，寄卖行以旧货小物品寄存代销为经营活动，属于一般商贸行为，而典当行则是以资金
借贷为经营活动，属于特殊工商企业。寄卖业务属于信托贸易业务，而典当业务则属于金融业务。

2、两者在业务性质上也有所不同。寄卖行主要关注的是旧货小商品的运动，商品所有者委托寄卖行代为
销售，寄卖行仅在商品售出后收取一定的服务费，没有物品的所有权，只有管理权，并不当场买断或借
钱。而典当行则主要经营货币资金的借贷，接受物品作为抵押品并发放贷款，客户在抵押物品后会失去
对该物品的所有权，若未能按时偿还贷款，典当行有权出售抵押品以弥补债务。



3、两者的盈利方式也存在差异。寄卖行主要通过商品寄卖后收取手续来盈利，而典当行则是通过发放贷
款来获取利息和费用作为盈利手段。

4、寄卖行与典当行在多个方面都存在显著的区别。在选择使用哪种服务时，消费者应根据自己的需求和
实际情况进行考虑。同时，无论是寄卖行还是典当行，都应遵守相关法律法规，确保业务活动的合法性
和规范性。

（1）北京典当行zhuanrang：

统一社会信用代码：9111

企业名称：北京**典当行有限公司

登记状态：存续（在营、开业、在册）

成立日期：2018年

注册资本：5000万

组织机构代码：MA01

企业类型：其他有限责任公司

纳税人zizhi：增值税一般纳税人

所属地区：北京市朝阳区

国标行业：典当（J6633）

注册地址：北京市朝阳区亮

经营范围：动产质押典当业务；财产权利质押典当业务；房地产（外省、自治区、直辖市的房地产或者
未取得商品房预售许可证的在建工程除外）抵押典当业务；限额内绝当物品的变卖；鉴定评估及咨询服
务；商务部依法批准的其他典当业务；寄售、销售首饰、工艺品、照相器材、钟表、日用品、计算机。

       虽然寄卖行市场具有较大的发展潜力，但竞争也日趋激烈。随着越来越多的寄卖行进入市场
，如何在竞争中脱颖而出成为关键。寄卖行需要不断提升服务质量，优化用户体验，以吸引和留住客户
。互联网和移动支付的普及为寄卖行的发展提供了有力支持。线上寄卖平台的崛起极大地提高了二手商
品的流通效率，降低了交易成本。此外，虚拟现实、增强现实等技术的应用也有助于提升用户体验，进
一步推动寄卖行的发展。

（2）北京寄卖行zhuanrang标的：

统一社会信用代码：9111

企业名称：北京***寄卖行有限公司



登记状态：存续（在营、开业、在册）

成立日期：2021年

注册资本：500万元人民币

组织机构代码：MAC***

企业类型：有限责任公司（自然人独资）

所属地区：北京市海淀区

国标行业：零售

经营范围：一般项目：服装服饰零售；珠宝首饰零售；珠宝首饰批发；金银制品销售；工艺美术品及礼
仪用品销售；工艺美术品及收藏品零售；珠宝首饰回收修理服务；艺（美）术品、收藏品鉴定评估服务
；日用品销售；日用百货销售；化妆品零售；美发饰品销售；家用电器销售；钟表销售；箱包销售；电
子产品销售；智能家庭消费设备销售；家居用品销售；互联网销售；再生资源回收；技术服务、技术开
发、技术咨询、技术交流、技术zhuanrang、技术推广；组织文化艺术交流活动；会议及展览服务；艺术
品代理；计算机及办公设备维修；通讯设备修理；鞋和皮革修理；皮革制品销售；皮革销售；日用产品
修理；箱包修理服务；电子、机械设备维护；鞋帽零售。

       政策法规对寄卖行的发展也具有一定影响。政府对于环保和可持续发展的重视可能会为寄卖
行提供更多的政策支持。同时，对于二手市场的监管和规范也有助于提升寄卖行的行业形象和信誉。北
京寄卖行的发展前景具有一定的乐观性，但也面临着一些挑战。寄卖行需要抓住市场机遇，不断提升自
身竞争力，以应对未来的市场竞争和变化。同时，政府和社会各界也应加强对二手市场的支持和规范，
共同推动寄卖行行业的健康发展。
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