
「人脉雷达」—— 进群助手，一键直达互粉广场，电商运营+小程序
设计+软件开发服务，微三云商业思维

产品名称 「人脉雷达」—— 进群助手，一键直达互粉广
场，电商运营+小程序设计+软件开发服务，微
三云商业思维

公司名称 微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋503室

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

「人脉雷达」——
进群助手，一键直达互粉广场，电商运营+小程序设计+软件开发服务，微三云商业思维

前文引言：

微三云分享：如果你买的系统，只有少量的功能模块，那么等你做大了，你就要找原来的开发公司去开
发增加应用功能，那么这个新增的定制开发

费用将非常的高，甚至受制于系统底层的架构无法定制无法实现你想要的功能，更恶劣的情况也会有，
比如开发公司都倒闭了或者开发你这个项目

的团队解散了，他们又要重新熟悉你原来的代码再进行开发，那个成本是非常的高的 ，微三云系统具有
0 100 多种应用模式供选择，比如 1 2021 年下

半年更新的 热 销的 思购臻选秒杀模式、 美丽天天秒链动 1 2+1 奖励模式，全民拼购模模式、 推三返
一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍

系统，消费返利模式，共享 I WIFI 广告模式，有钱还众筹还债模式，
社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、泰山众筹

模式，太爱速 m m 秒杀寄售模式，拼商抽奖模式、 广告电商模式 等应用营销模式 。



微信加群好友助手导航进群人脉互粉广场助手系统开发 ：

微信加群好友助手群导航列表进群人脉互粉广场助手系统开发

这是你打造超级私域流量的zuihao机会

错过你将再无机会用几千块钱获得这么多的流量

适用于所有需要流量的实体行业和互联网行业

如培训机构,美容减肥,连锁餐饮,各互联网平台等等

如何实现流量突破和裂变

粉丝扫描活动二维码

点击进群会提示关注个人号或公众号,或直接进群请注意,此处是一个非常有效的加个人号的方式。加上一
些奖品诱惑,可以加很多人,有客户靠这个加好几万人好友。加个人号这里,支持多个个人号随机切换,分散
单日被加数量,防止操作频繁

因为短时间内流量巨大,一般准备5-10个个人微信号,可实现10个微信号加好友

点击直接入群,则进入群码页面。二维码支持群满自动切换新群码功能,省去人工操作

此模式经多个城市运营,非常有效,可实现快速裂变。

后台功能：

设置：管理中心、关注公众号设置、页面分享设置、底部右侧自定义菜单内容

社群管理：社群列表、添加社群

个人号管理：个人号列表、添加个人号

想要完整了解这一玩法模式和搭建系统平台的可以联系微三云麦超。



小编介绍：

微三云集团  麦超：

毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2
00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众hao商城，原生app，DAPP功能定制！

地址：东莞市石排镇瑞和路1hao松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

扩展阅读：

微三云系统更新优势：

平均每周上十个应用小版本迭代， 比如 1 2021 年下半年更新的 热 销的 思购臻选秒杀模式 、
美丽天天秒链动 1 2+1 奖励模式，全民拼购模模式、社交盲

盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商抽奖模式、
推三返一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统，消费

返利模式，共享 I WIFI 广告模式，有钱还众筹还债模式， 泰山众筹模式，太爱速 m m 秒杀寄售模式，
广告电商模式 等应用营销模式， 每个月若干个应

用大版本迭代，每月平均都要增加 2 2- -3 3 个新应用。

“所有的品牌企业将来势必都是科技企业，势必是数字化企业，势必是以数字来驱动的平台型企业。”
微三云商学院院长麦超 两年前在零售论坛上

的预判已经成为事实。



笔 者认为，头部的零售企业在数字化进程当中势必会成就龙头地位，它们将天然形成平台化的布局。它
们原来只是借助别人的场，搭建自己的数字

化能力，当它所有的能力都具备了，它们就会变成一个给别人来提供服务的生态。这一点在quchenshi云
店模式上得到完美验证。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

