
B站广告如何入手投放｜哔哩哔哩广告核心代理推荐｜B站产品怎么做
好运营

产品名称 B站广告如何入手投放｜哔哩哔哩广告核心代理
推荐｜B站产品怎么做好运营

公司名称 柏众网络科技（广州）有限公司

价格 .00/件

规格参数 B站广告开户:开户｜代运营｜充值
B站广告代运营:开户｜代运营｜充值
B站代理商:开户｜代运营｜充值

公司地址 广州市海珠区新港东路保利世界贸易中心E座

联系电话 13044251623 13044251623

产品详情

著名的二次元视频平台哔哩哔哩目前主要通过代理游戏业务来获取收入，这既是机遇也是阻碍。未来实
现多元化创收是他们面临的挑战。

根据哔哩哔哩公布的财报，他们的主要收入来源分为四部分：游戏业务、直播和其附加增值业务、广告
业务和电商业务。其中，手游业务占据了主导地位，收入是其他业务的四倍之多，可以说存在贫富差距
。

接下来我们将从产品层面对主流业务进行分析，包括为什么要这样做、如何为用户提供最佳体验、从平
台角度分析并提出改进建议。

一、从市场的角度看为什么要这样做

中国移动游戏产业链主要分为研发和发行分销两个环节。研发环节负责游戏内容，而发行商则负责流量
和用户引流。发行商需要思考如何最大程度地推广游戏，实现最大利益化，在短时间内实现引流效果。
玩家下载游戏后获得良好体验，从而为游戏带来收益，而这些收益将在一定比例上分配给研发商、发行
商和渠道商。

二、从用户的角度出发

主要用户构成：

根据2018年硬核联盟白皮书数据显示，男性一直是游戏市场的主导用户。但近年来，一些女性手游产品
如奇迹暖暖、恋与制作人等走红，女性用户比例逐渐增加，整体男女比例呈向均衡方向发展。部分平台
开始关注女性用户需求，推出一系列的女性专题和专区，以吸引女性用户。



年龄方面，24岁以下的用户占比33%，25-35岁的中青年用户占据主导地位，占比45%。这些中青年用户是
哔哩哔哩的主力军，因为他们是各大平台和游戏行业的主要消费群体。

三、从平台角度出发

主要功能：

平台提供游戏发现、游戏体验、游戏享受、游戏讨论和游戏推广等功能。其中，相关详情页评分等其他
功能也决定了游戏在平台上的核心竞争力。我们将对这几个产品功能进行单独分析。

总之，哔哩哔哩自上线以来一直在不断完善自身的不足之处。相信在不久的将来，他们会越做越好。
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