
异业联盟：整合附近商家抱团合作商的模式，撬动本地生活千亿市场

产品名称 异业联盟：整合附近商家抱团合作商的模式，撬
动本地生活千亿市场

公司名称 广州微码互联科技有限公司推广部

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区宦溪西路18号219房

联系电话 13480273125 13480273125

产品详情

异业联盟是一种商业合作模式，注重的是同城不同行业的商家、企业或组织之间进行合作联合，以实现
资源共享、优势互补、互惠互利、共同发展的目标。在新技术的推动下，这种合作模式可以有效地实现
商家跨行业合作、互利互惠、扩大市场份额，同时也能帮助商家实现数字化转型和智慧化经营，降低成
本提高效率，并找到新的经营方式和开源节流的途径。

在当今的商业环境中，颠覆传统门店的生意越来越难做，传统门店的痛点：

1.竞争环境越来越残酷，竞争激烈，客户群被分流。寻找新客户的成本变得越来越高。

2.同行业之间的恶性竞争加剧，加上传播成本、技术成本、服务成本的不断上升，寻找新客户的成本也
变得越来越高。

3.dapinpai、大商家的冲击使得市场竞争变得更加激烈，dapinpai、大商家逐渐形成市场垄断的格局，这给
各行业带来了很大的压力。

为了打破这种局面，商家必须联合起来积众弱为强。异业联盟有以下优势：

1.通过多商家共同搭建平台，可以平摊获客成本，降低投资成本。

2.垂直行业商圈可以利用小程序聚合产品服务，实现异业品牌互推，增加光度，提高品牌度，获得更大
的市场发展空间。



3.商家之间可以共享客户资源，打通不同门店原有的客户，实现客户的流通，扩大活跃客户群体，增加
销售额。

4.异业联盟打通线上线下，依托大数据，触达目标用户，让用户感知到“更懂你”的商圈，从而实现客
单增长。

5.通过建立更丰富的营销渠道，联盟之间可以互相推广品牌和产品来丰富推广和促销的渠道，使品牌得
以反复传播。

异业联盟的成功关键在于参与者必须持有“利他”的心态，通过协助合作伙伴解决其核心问题，并以此
为前提达成自己的目标。
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