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产品详情

随着社会的进步、人们生活水平和欣赏水平的提高，人们对灯具灯饰产品的多样化个性化需求也越来越
多元化。近年来，我国灯具生产制作企业的规模和产品档次均有了明显提高，行业也正在酝酿着变革。

今年，随着市场逐渐开放，照明灯饰行业再现活力。业内人士表示，行业寒冬已经过去，国家扩大消费
战略的实施和群众消费升级需求的推动，照明灯饰行业迎来了新的增长空间。消费者对健康光环境的关
注、对个性化软装的注重以及对智慧节能的需求等，都将为行业带来新的发展机遇。

行业热潮带动竞争日益加剧。为了保持市场竞争力，不断更新产品是关键。在灯饰照明行业中，产品的
生命周期通常很短，短则3个月，长则不过1年，快速迭代和不断推出新品已成为行业内竞争的常态。

打价格战没有出路

目前，灯饰市场已然形成了专业化、两极分化的局面。行业内人士都表示，2023年充满危机，但我们同
时也要意识到，危机也会带来转机。如何把握非常时期的照明灯饰产业发展机遇，这无疑给企业应对挑
战、谋求发展提出更高的要求。

灯饰行业的产品线过长、品类居多，大部分的灯饰厂家往往都是在快速开发产品但没有形成体系，导致
企业规模无法做大。在灯光照耀不到的地方淤积着大片黑暗。疫情袭来加剧了行业内卷，此前隐藏在黑
暗角落的问题开始暴露，小企业恶性竞争，打价格战、质量战的比比皆是。由于技术壁垒、渠道壁垒、
规模化运作，作坊式生产的企业，很难在上述方向建立护城河，缺少核心竞争力，处在低端制造位置，
就只能打价格战。

业内人士表示，在传统照明时代，产品设计、制造工艺在保证光源稳定性和耐用性上具有关键作用，照
明巨头凭借技术积累拥有产品质量上的优势，沉淀了品牌实力和渠道优势，占据大部分市场。目前传统
照明式微，向LED照明转型，产业链下游即光源制造技术含量和制造成本降低，使得中国本土企业竞争
优势凸显。



迈向高端才是正道

唯有结构升级，补齐中层企业，打造和培育一批有潜力、竞争力灯具细分行业龙头，吸收兼并小作坊式
工厂，并以此降低底层企业数量，呈阶梯化发展，从而避免产业恶性竞争的情况再次出现。

今年以来，智能照明和低碳环保等前沿风口创新层出不穷，成为行业新增长点。轻触手机，就能轻松点
亮整个房间，LED照明行业开启了智能化转型升级的浪潮，智慧照明成为新的蓝海。照明企业纷纷推出
智能灯具产品，通过芯片植入、驱动更换、蓝牙、语音、开关、APP等方式，将传统灯具升级为云智能
灯具。同时，这些企业也正在从产品供应商逐步向综合方案服务商转型，为客户提供更全面的服务。

业内人士指出，智能化转型的关键在于三个芯片——传感芯片、传输芯片、计算芯片，LED照明企业通
过深入研究消费需求和灯光应用场景，达到全光谱、稳定性强、高品质以适配不同光场景的要求，成为
行业内新趋势。

“低碳+照明”也成为行业内一股新风。随着“碳中和”“碳达峰”的推进，不少融合新能源技术的照
明企业发展势头强劲。高节能高功率LED技术、能源智慧调控技术等带来行业变革，新能源照明产品成
为新增长点。

随着国家一系列稳经济、扩内需、促消费政策措施效果逐步显现，照明行业持续打造智能、健康、绿色
发展等新引擎，行业经济运行持续恢复向好。

照明灯饰行业正在经历复苏和向好的趋势，即将进入新一轮的竞争。在这个过程中，整个行业将面临重
大的转型升级和融合创新的挑战。在变革的时期，产业升级、产业金融、大数据驱动和产业链重塑等新
的商业业态值得关注。其中，“高质量发展”将成为本轮竞争关键词。

随着数字化和智能技术的不断进步，多场景的智能照明将逐渐取代单一照明功能的LED照明。在这个阶
段，企业应该将重点放在科技创新上，强化数字化转型，提升优质产品的供给能力，培育关键的细分领
域，并巩固行业竞争力。
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