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产品详情

分销是传统电商的一次升级，是移动互联网和社交结合延伸出来的一种新的营销方式，从15年到现在也
经历了几年时间的积累，分销已经处于非常成熟的阶段，分销只是社交电商其中的一部分，目前做得比
较好的社交电商平台有拼多多、云集等，其中云集靠微商起家的，现在主要是做分销，分销早起大部分
都是基于微信体系来做的，随着市场越来越规范，随之出来了很多APP，不乏很多做得好的平台；

分销模式是错综复杂，非常丰富，我是给专门帮助企业、商家、创业者等有自己分销模式提供系统落地
的，所有有接触过很多的分销模式，而且大部分都是非常不错的，比如说三级分销（用户与用户之间的
分享，是分销最基础的模式，也是最常用的）、团队奖励、团队计酬（这两个主要是有利于平台去发展
团队的，分销靠的就是人，团队越大影响力越大，平台的精力终归有限，平台通过找一批有能力有资源
的人，各自去整合影响圈子里的人）、还有些是结合起来做区域分成、平台分红的模式（主要是针对一
些有能力的、有资源的人，能够快速绑定这些人来帮助平台开展市场）等等，万变不离其宗，原理都是
把平台赚取的利润共享出去、如何把有限的利润更合理分配出去，对市场最有推动力；企业会根据自身
的资源和积累、现有的运营方式来选择适合自己的分销模式；

有了分销模式，接下来就是找软件开发公司把想要的模式在系统上面实现，其实这些都还只是基础，在
小编看来最重要的还是在运营这一环，分销裂变的条件是有“人”，很多人会有这样的心理，我这个模
式这么好以为做出来就会自动爆炸式地去裂变粉丝。其实不然这里要考虑几个问题:如何找人？到哪里可
以找到第一批肯去做分销裂变的这些人？即时找到这批人了有没有一套成熟的培训体系，有没有教他们
怎么做管理拓展团队，他们为什么要做团队；有没有教他们怎么去卖你的产品，你的产品亮点在哪里；
产品内容输出，这些是打仗的工具，可以给到推广员一键复制的。仔细留意一下我们会发现，分销做得
好的平台他们都会拉很多会员群，而且群会分类型，有普通粉丝群、会员群、核心会员、团长等等，会
员专门的导师团队在群里授课，不同的群输出不同的内容，社群+移动电商，还鼓励核心团队组建自己
的粉丝群，统一输出讲师和内容。

前两天小编才真正体会到了把这个体系做好的厉害之处，小编有个客户商城刚上线了直播功能不就，做



了场直播首秀，是用微信小程序做的直播哦，用几百人的团队，不到四个小时硬生生给直播间拉了2万多
人，他们就做了一个动作，就是在直播间抽奖比如华为p40、迪奥口红等等都是dapai产品，抽到就免费送
，但是兑奖呢有个前提就是在抽奖前要把直播间分享到三个百人以上的微信群，并且留言“直播评论抽
奖，好礼送不停”，截图作为兑奖的凭证，而且分享的时间是在每一轮抽奖的时间之前，就这么一个动
作有很多人愿意去帮他们分享，一百个人，一个人三个百人以上的群，300个群，就是3万人以上的曝光
量，1000人，就是3000个群，30万人的曝光度；所有小编觉得分销的核心是“人”，如何把人经营好。
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