
达州排队返现系统开发

产品名称 达州排队返现系统开发

公司名称 广州微码互联科技有限公司销售部

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道中379号6栋6602室（注册
地址）

联系电话 13422202839 13422202839

产品详情

越来越多的人开始投身到社交电商的战役里。社交电商以流量和分销为主导的商业模式，终导致了很多
的人把它与电商联系在一起，甚至有人干脆就把它称之为微商。这种看法显然极大地低估了社交电商的
意义。如果仅仅只是微商，或许电商巨头们不会下如此大的气力布局，以拼多多为代表的社交电商玩家
也不会在资本市场如此受到欢迎。因此，社交电商必然有更深的内涵和意义。在我看来，社交电商是新
零售的必经之路，是电商和新零售之间的过渡。如此定义社交电商，或许会导致很多人的不解。从这个
角度来看，社交电商俨然已经成为电商的接棒者。既然是接棒者，社交电商必然有电商所没有的特性，
不然，它也不会在电商落幕的时候，风景这边独好。所以，我们应该关注的是社交电商的独特性，而不
是看到了社交电商含有“电商”的字眼就把它和归结为电商，并因此断定它没有发展前景。

一、排队免单代理系统的实现方式

1.顾客端

顾客可以通过APP或微信小程序等渠道进入排队免单代理系统，选择需要排队的商家，并根据系统提示
进行排队操作。当顾客成功排队后，系统会向顾客发送提醒，告知排队情况和优惠信息。当顾客到达商
家门店时，只需在指定时间内完成核销即可享受优惠。

2当.顾客商成家功端排

队

后商，家系可统以会通自过动管计理算系出统商，家发的布免各单类金优额惠或活优动惠信金息额，，



设并置从排商队家规的则账，户指中定自核动销扣时除间相等应。金额。商家可以根据自己的需求自由
设置优惠规则和核销时间，以实现佳的商业效果。

二、商品免单系统模式的角色有：平台---商家---消费者

众享免单全返系统开发的介绍流程：简单来讲就是平台招商家入驻，商家在共享链上设定好产品的让利
金额，卖产品给消费者，消费付款到平台，同家的让利按顺序给某商店的消费者排位返利

三、商品免单系统开发模式规则：

1、平台招收一个代理，代理招商家入驻到平台，每个商家都有自己专属的商家收款二维码

2、假如商家设定的让利比例是20%，代理返佣比例是20%，顾客在该商家的门店消费100元

3、商家会直接收到80元，其中20%即20元留在平台作为消费鼓励金，这笔鼓励奖里面的20%即4元返给代
理，剩下16元进入排队返利奖金池.

4、第二个消费者消费100，同样的20元作为鼓励金，16元进入排队返利奖金池，等到第7个消费者消费完
，排队返利奖金池就超过100元了，平台将奖励给其中1个消费者。

四、商品免单系统开发模式介绍：

1、门店自己设置让利的比例，拥有独立的收款二维码，消费者扫描门店二维码付款，每个门店单独按照
订单金额进行排队返现，可查看商家地图。

2、不是平台统一排队，是按各个商家门店自己店里的消费让利金额进行排队返利。

社交电商基于社区、直播、社群等方式的平台下沉，就是在进一步消除用户和产品之间的障碍，把产品
通过短的渠道输送到用户手里。这正是新零售要做的。可以确定的是，如果我们这么做的话，即使是在
流量红利见顶的大背景下，我们依然可以为产品打开销路，让用户和产品之间再度实现高效对接。拼多
多的崛起，以阿里、京东、苏宁为代表的电商巨头布局淘小铺、京喜、苏宁推客都是社交电商日渐火爆
的具体体现。
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