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产品详情

随着经济全球化的快速发展，我国企业可以通过参与国际贸易来进一步促进企业的发展。但是，国际贸
易中也存在着大量的风险。因此，企业应当对国际贸易的风险有着更深层次的认识，从而能够更好地对
国际贸易风险进行预见和规避。这样才能够通过国际贸易获取更多的利益。本文主要分析了国际贸易风
险的内涵及特征，并且探讨了国际贸易风险的预见以及规避措施。

 

正文

在全球经济不断提高的同时，商品以及生产要素的流动性在各个国家也在不断提高。我国和其他国家企
业之间的贸易合作也在逐渐增多。这使得我国外贸企业的数量正处在持续上升的阶段。这些企业也在不
断扩大自身的经营规模，并且也通过国际贸易获得了更高的经济以及社会利益。但是，由于各个国家在
市场体制、法律法规、民俗习惯等方面都存在着很大的不同。这导致我国外贸企业在从国际贸易的过程
中常常会面临各种不同的风险。如果这些风险不能够得到及时的控制和识别，那么将会给外贸企业带来
非常大的损失。因此，有效预见和规避国际贸易风险对于外贸企业具有非常重要的作用。

 

国际贸易风险的内涵及特征

国际贸易风险主要指的是国际贸易业务在发展过程中所产生的风险。这些风险主要包含了政策风险、操
作风险以及汇率风险。国际贸易风险的存在具有一定的客观性。在国际贸易业务流程当中，我国外贸企
业会面临各种不同的风险。因此，外贸企业需要对国际贸易风险的特征、产生规律以及规避的方法进行
有效的分析，从而有效促进国际贸易的健康发展。

国际贸易风险主要表现在三个方面：



第一，客观性。国际贸易风险的存在具有一定的客观性和必然性。由于操作错误、认识偏差以及信息不
对称，国际贸易中的风险是必然存在的，也是不可避免的。

第二，相对变化性。如果时间和空间发生变化，那么国际贸易风险也会随着发生很大的改变。这主要是
因为在时间和空间发生变化时，每个国家的政治、社会以及人文、法律等各方面都发生很大的变化。同
时，人们的消费能力、教育水平也会发生很大的改变。企业风险预警意识也会有所提高。而这对于企业
的风险防控能力具有非常重要的作用。

第三，无意识性。国际贸易的主导者是贸易主体。贸易主体在决策上的失误、认识上的偏差等都会导致
国际贸易发生风险。总的来说，国际贸易风险的产生是人们所无法预见的，具有一定的无意识性。

 

 

国际贸易风险的预见

2.1价格风险的预见

第一，供给性价格风险。由于市场当中一些商品的供给数量发生变化，从而导致价格出现波动所带来的
风险。如果市场上一些商品的供给数量突然增多，但是外贸企业却没能够及时了解情况并对价格进行调
整，那么这将会使商品价格和市场供给数量无法匹配，从而在很大程度上降低企业的竞争力，导致商品
出现滞销的现象。因此，企业应当时刻关注国际市场的供需情况以及价格波动情况，有效预见这些风险
。

第二，需求性价格风险。市场需求的突然改变对商品价格的影响所产生的风险。如果市场需求发生改变
，市场需求和供给不成正比，从而导致商品价格下降。这种风险的预见方法和供给性价格风险的预见方
法一样。

第三，宏观性价格风险。由于宏观经济因素的改变而产生的价格风险。一般情况下，对商品价格造成影
响的宏观经济因素有物价水平变化、经济波动等。因此，企业应当时刻关注贸易对象所在国家的宏观经
济环境，从而有效预见这一风险。第四，政治性价格风险。国际政治局势的变化所产生的价格风险。例
如政府干预经济所采取的正常、政党的更迭等。这就要求外贸企业要能够及时关注国际政治新闻，从而
能够敏锐地察觉出对企业产生影响的政治性因素。

 

2.2需求风险的预见

随着时间的推移，市场需求也是不断发生变化的。对于国际市场需求情况而言，外贸企业必须具有高度
的敏捷性。这样才能够有效保证企业所采用的营销策略比较合理，从而避免国际贸易风险对于企业的影
响。在国际贸易当中，需求风险的预见主要是识别、判断以及预测消费者风险、市场开发风险以及吸引
需求风险。

第一，消费者风险。消费者和国际市场需求之间有着非常密切的联系，是外贸企业参与国际贸易活动的
主要因素。消费者行为的复杂性对于国际市场需求的不确定性有着直接的影响。因此，外贸企业只有在
充分了解了消费者的风俗习惯、喜好、文化背景等方面的内容，才能够更好地预见国际市场当中的消费
者风险。

第二，市场开发风险。外贸企业往往由于不能够全面了解目标市场，从而导致市场在开发的过程中产生
大量的风险。在这个过程中，外贸企业必须投入大量的人力和精力来进行市场调研，才可以有效预见市



场开发风险。

第三，吸引需求风险。为了能够使更多的人购买产品，企业通常会承诺实行质量三包以及货到付款等措
施。如果企业无法实现这些承诺，那么将会对企业的形象造成非常大的影响。因此，企业必须能够及时
了解贸易对象的需求和资信，并且要随时关注自身的履约情况，从而更好地预见吸引需求风险。

 

 

如何有效地规避风险

国际贸易经常会遇到这种各样的风险，种类繁多，而且导致这些风险的原因也很复杂。再加上风险本身
具有不可避免性，且很难进行预测和控制。因此进行国际贸易的企业在进行贸易之前要多先对可能要面
临的风险有足够的了解，详细掌握风险的种类，使企业在面临风险的时候能做出准确的识别和预测，进
而根据识别预测的结果做出有效的古币方案和解决方案。这样才可以将风险降到最低，最大地保证自身
的经济效益。以下是几个有效规避风险的方法。

 

3.1做好资信调查工作交易

企业是国际贸易中企业的买卖对象，交易企业的真实可靠性会影响到风险，因此要对交易企业进行资信
调查，做好资信调查应该从以下几项着手。

(1)营业执照是否真实；要查清楚交易企业的注资情况、营业执照上的地址是否真实、是否和现在的地址
一致、目前企业的运营状况等；

(2)要审查交易企业是否具有履行合同能力的资格，是否具备要求的生产能力、所供应原材料的企业是否
可靠，同时还要调查交易企业的基本账户和是否具备进出口许可证等；

(3)分辨清楚交易企业主体的身份。是法人还是委托人，是不是拥有法人的授权；

(4)对交易企业的信誉度进行考察。交易企业有没有违约的buliangjilu等。在国际贸易中，交易企业可以说
是贸易是否成功的关键，所以在进行合作之前，必须要对其进行资信调查。

 

3.2合理转移国际贸易风险

在进行国际贸易的过程中，有一些技术手段可以将风险转移出去，以下是转移风险的几个方法。

(1)购买运输保险。由于国际贸易运输的距离和时间都很长，在运输的过程中难免会发生一些意外，造成
货物的损失。为货物购买运输保险，是指在运输的过程中如果发生意外，货物所受到的损失将会有保险
公司进行赔付。在购买保险的时候，要认真选择保险的种类，防止错误投保和遗漏某个保单造成损失。

(2)购买进出口信用险。这类保险是由国家所提供的，一项政策性的保险，购买的是境外买房的信用和政
治风险，确保企业可以及时收到资金。

(3)选择合理的国际保付。国际保付是商业银行的一项金融业务，在进行过程中，保理公司会对购买此业
务的买卖双方的资信展开深度的核查工作，同时还肩负着对应收款项的催收，以及买卖双方的财务管理



工作。选择合理的国际保付，一来能够增强自身业务吸引力，可以更快的寻找到国外订单；二来国际保
付还可以对交易企业开展更深度的资信审查，保证交易企业的信誉和付款能力，可以达到有效规避风险
的目的。

(4)要选择合适的银行保函。就是进行外贸出口的企业要选择一家银行的保证书，很多大型设备国际贸易
的企业，在将设备出口以前，可对国外购买方提出去银行开具延期付款保函的要求，这样做的目的是为
了防止买方在买到货物之后，无法根据合同进行支付。如果出现这种情况，就可以由其担保的银行代替
支付，以达到规避风险的目的。

(5)合理选择备用信用证。很多国家和地区并没有银行保函业务。因此商业银行专门创建了另外一种业务
：利用备用信用证进行担保。一旦有一方不能履行合同，受益人就可以利用备用信用证到商业银行办理
汇款，得到理想的偿付款项。

 

3.3遵守国际贸易惯例

国际贸易惯例就是由一些国家性组织或者国际商业团体所建立的和国际贸易有关的贸易规则、基准和通
则。目前国际贸易惯例已经在国际贸易中被普遍使用。因此在进行国际贸易的过程中，企业必须要遵守
国际惯例，不能因此造成违约和延期付款，合同的签订、运输以及款项的办理等各个环节都要按照国际
贸易惯例。另外，为了防止国际贸易中发生纠纷，在进行交易的时候，要做好信用凭证、单据的管理，
做到有据可依，并且还要保证“单证一致”“单单一致”，确保每一次交易的款项可以及时清偿。

 

3.4提高产品质量

随着全球化经济的发展，国际贸易不断增多，使得各个国家和地区有了更多的选择，国际锚机也逐渐从
之前的价格竞争转为现在的质量竞争。所以在不断提高自身产品的质量、设计以及生产效率，提高产品
的品牌和档次，对提升企业在国际贸易中的竞争力有很大的作用。

很多西方发达国家为了自身的经济效益，都会在国际贸易中设置技术性贸易壁垒，比如欧盟的CE认证，
以及美国的TCC等，是有产品符合这些国家制定的标准，才可以出口到这些国家。这些贸易壁垒的增加
，使得进行国际贸易的企业不停地提升自身产品的质量，创造更具优势的品牌，以此来增强自身的竞争
力和抵御风险的能力。所以我国的外贸企业，也应该不断的创新自己的产品和技术，利用现代化的新技
术进行生产，提升产品的质量，打造特色产品，以降低和避免贸易壁垒带来的风险。

 

结语

总之，由于国际贸易是两个不同国家和地区之间的贸易，因此存在很多不确定和难以控制的因素，这给
国际贸易增加了很大的风险。因此外贸国家在进行出口之前，要做好各项准备工作，清晰了解国际贸易
中将会面对的风险，以及有效避免这些风险的方法。同时不断提升自身产品的质量，提高在国际贸易中
的竞争力。

来源：中国商论
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