
电商培训-掌握市场趋势,抓住商机-拼多多无货源店群教学

产品名称 电商培训-掌握市场趋势,抓住商机-
拼多多无货源店群教学

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

做为一名在电商行业摸爬滚打了数年的独立经营店主，对店铺运营有一定的发言权。我当初也是朋友的
建议下尝试拼多多，从新手小白到日营业额2W，店铺流水超百万，逐渐摸索出一套店铺运营的技巧和方
法

有小伙伴私信我怎么去做，有哪些可复制的操作方式分享，我花时间来讲一讲关于拼多多开店和选品定
位、人群划分、店铺运营的一些小技巧，帮助大家了解怎样开店赚钱。

一、为什么是拼多多

跟淘宝、京东不同，拼多多比较倾向于个人卖家，对小店铺来说很友好。另外因为它的分享方便快捷，
更加容易在客户群体当中传播。

二、店铺定位

选定平台之后就是定
店铺的定位，大的品类方向需要确定，这
个对于产品产业链、供应链
很重要，有些品类的话地方政府可能还会对电商进行扶持，比如杭州那边专门做茶的基地。

另外还要确认一下自己是走高端路线还是大众化平价路线。

三、选品定位

在确定好店铺定位之后，就需要选款了。

选品，这里告诉大家一个小诀窍：咨询快递小哥，他们的消息很灵通，知道什么样的产品卖的更好，那
么这时候你就去分析这个市场，如果有空间就可以下手去做。当然什么事情还是要自己做个分析之后再
去尝试。

https://www.zhihu.com/search?q=%E4%BE%9B%E5%BA%94%E9%93%BE&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B:,:%7D


大部分的选品还是需要使用一些分析工具去了解行业动态，消费者喜欢什么，什么样的产品利润更高等
等。注意选品完成之后就可以拍照为商品做首图和详情页介绍了，图片尽量自己拍摄完成，否则很容易
被举报，影响店铺商品的售卖。

另外建议商品的定价设在50-80元左右，这个价格区间段更容易被用户接受，不至于太低被质疑商品质量
，太高又不符合拼多多用户调性。【仅代表个人收益】

四、产品上架优化

要知道你的商品被用户点击的概率取决于商品的主图，用户第一眼看到的就是它。
有兴趣了才会有浏览商品-收藏加购-下单购买等等一系列的动作。

关于针对性的主图要怎么操作的可以找我来领取课程。

另外对于商品详情页来说，对商品各细节描述足够充足，对商品的用途和功能说明足够形象具体，能够
解决用户需求，才会激发用户的购买欲。

还有上架商品的时候一定要做好店铺分类，这样方便用户在浏览店铺的时候可以更快速有效的找到自己
想要的东西。

把控好这些东西 你的拼多多店铺想不赚钱都难而且，现在的拼多多你可以现尝试把他当成副业，我一开
始就是这样想的幸好是这样的想法，才让我有了今天的成就。

我们公司就是做拼多多无货源店群模式教学培训这一块的，我们公司做了四五年电商了，之前的话是做
淘宝无货源，淘宝代运营的，现在的话专注于做拼多多无货源这一块，我们公司自己的品牌小象，我们
公司自己研发的软件，软件的名字就是叫做小象。现面向招商，诚招代理。我们公司目前有5000+名学员
。

我们公司是支持线上学习，线下学习的，线上学习的话我们会有的技术老师通过企鹅远程操控，视频，
语音，全天在线一对一教学指导，相当于是手把手教你们赚钱了。线下的话需要你这边来到我们公司实
地考察实地学习，你可以在我们公司学会了赚到钱了，再回家都是可以的，我们公司本地的学员就有很
多，所以说我们公司的实力你们完全可以放心，如果我们的技术不能让学员赚到钱的话，我们肯定是不
会傻到让学员来到公司学习的，那不是给自己找麻烦嘛。我们公司对学员大的保障就是可以给学员一个
安心的学习环境，来到我们公司和我们的技术老师坐在一起，面对面教学，手把手操作。赚到钱在回家
。
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