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做软件，找丹丹DANCE5927，靠谱！微三云集团：专注软件开发10年+ 运营团队200+ 合作客户30万+。

以下是正文：

只用两个月，做了十万付费会员。浙江张总的项目用了一套简单又神奇的模式。这

套模式张总起名叫做服务商模式。整个平台自有一个身份，叫做服务商，只有一个

奖金，叫做服务补贴。

在张总的平台购买五百九十八的产品以后，只需要将产品以及使用体验分享给两个

朋友。这两个朋友归属自己的服务商服务，服务补贴也是自己上级服务商来赚取。



当用户成功分享两个朋友以后，就可以升级为服务商，也可以为自己下面的用户进

行服务来赚取服务补贴。

举例说明，a分享b1和b2，此时没有服务商资格，所以b1、b2是A上级服务商来服务

的，a又分享分享b3，a就可以获得服务补贴了。而且最关键的是b3在进行分享，c1

、c2的时候，因为b3没有服务商资格，所以c1、c2是归属A来服务的。

同样的，c1、c2在进行分享的时候，还是A来进行服务的，a就可以自动地获得越来

越多的用户来服务赚取服务补贴。这就是张总两个月做了十万会员的模式，在这个

基础上还可以设计组合其他更多模式玩法。如果感兴趣可以私信我。

这个服务商模式确实是一个简单而有效的策略，它利用人际关系网络来迅速推广产

品或服务。通过让现有用户推荐新用户，可以实现快速增长，同时还能确保用户的

参与度和粘性。

这个模式中有几个关键点：

低门槛购买产品：用户只需购买价值598元的产品，就可以开始参与这个模式，降低了参与难度。

分享与升级机制：用户通过分享产品和使用体验给两个朋友，可以升级为服务商。这种机制鼓励用户积
极分享，同时也为他们提供了赚取额外收入的机会。

服务补贴的传递性：当一个用户成功分享两个朋友后，他们的下级用户的分享行为也会为他们带来服务
补贴。这种传递性使得用户能够持续获得收益，进一步激励他们参与和分享。

无限裂变潜力：由于每个用户都可以不断分享并吸引新用户，这个模式具有无限的裂变潜力。这也是为
什么张总能够在短短两个月内吸引十万会员的原因。

当然，这个模式也可以与其他策略结合使用，以进一步增加吸引力和参与度。例如

，可以引入额外的奖励机制、优惠活动或增值服务，以吸引更多用户参与并提升他

们的满意度和忠诚度。



总的来说，这个服务商模式利用人际关系网络的力量实现了快速增长，并通过简单

的规则和机制确保了用户的参与度和粘性。它为张总的项目带来了巨大的成功，并

且具有广泛的应用潜力。

----------------------------------------

如果您想获得更多商业灵感，请私信丹丹。

【免责协议：文章资料收集于互联网，小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不
收费推广项目，不做项目私下评估，以上分析不构成任何投资建议。仅作为开发需求者的模式案例参考
作用，如有违/规及侵/权请联系作者删/除！】
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