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共享股东商业模式目前做的最成功的就是白酒类肆拾玖坊、酒店类的亚朵酒店、民宿类的花间堂都是此
商业模式起的底盘。那它到底有什么魅力呢？跟着小编一起看看吧！

接下来，我们就仔细聊聊，这个在共享经济下出现并广泛流行的新型股东——共享股东。

市面上有多种共享股东的模式：

1、消费型股东：合作金可用于消费，不退还；

2、押金型股东：合作金不可用于消费，合同到期合作金退还；

（毛利）1万20% 3万30%

（营业额）1万10%，2万15%，3万20%

3、投资型股东：投资金不退还不可消费，拿最高分红50%；

4、资源型股东：异业股东不投钱，按人脉进行分钱；

5、内部型股东：员工型股东的分红设计，按劳分配。

一、共享股东模式的原理

共享股东系统是一种通过互联网平台实现资源共享的商业模式。它将拥有资源的人与需要资源的人进行
连接，通过共享经济的方式实现资源的高效利用。在这个系统中，有资源的人可以成为店铺的分红股东
，分享店铺的经营利润，获得相应的收益。而需要资源的人则可以通过共享股东系统获取所需的资源，



实现自己的商业目标。

共享股东模式是通过招募共享股东，使他们能够从推荐朋友消费的过程中获得利润分成。这样，商家在
降低成本的同时，还可以对品牌进行推广和宣传，从而吸引更多客户参与，实现销量的飙升和业务团队
的快速壮大。

【需要注意的是，共享股东不持有商家的原始股份，不参与企业管理，仅分享自己带来的客户消费所产
生的利润分红。因此，这种模式对企业来说，不会产生负面影响。】

这种模式的优势在于，它为普通人提供了参与经济活动的机会，无需拥有实体店铺，只需通过推荐和介
绍获得收益。同时，对于品牌门店来说，这种模式能够带来更多的顾客和销售额，通过股东的推荐网络
，扩dapinpai的影响力和市场份额。

共享股东模式的可以招募哪类人？

1、想要变现资源的人：拥有一定人脉和资源，但尚未充分利用起来的人，希望通过与门店合作将资源转
化为经济收益。

2、你的上下游合作伙伴：本身就是你的合作伙伴，了解你的经营业务。

3、重视人脉和资源整合的人：门店吸纳的合作股东来自不同行业和企业，他们之间可能存在合作机会，
门店可以定期组织合作股东会议，促进合作股东之间的交流和合作。

二、共享股东系统的优势

1、增加客源：通过股东的推荐和口碑传播，门店可以快速吸引更多的新客户，tigao客liuliang和品牌zhimi
ng度。

2、tigao业绩：通过股东的消费和引导，门店可以增加客户的消费频次和金额，tigao客户的忠诚度和满意
度。

3、解决资金：通过股东的投资和支持，门店可以获得更多的资金来源，降低经营成本和风险。

4、优化资源：通过股东的参与和协作，门店可以充分利用闲置资源，tigao资源利用率和效率。
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