
看肆拾玖坊、半藏的酒业商业模式创新，找寻白酒新出路

产品名称 看肆拾玖坊、半藏的酒业商业模式创新，找寻白
酒新出路

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

模式要素资源如何整合?

互联网时代营销要素资源组合已打破了传统模式组合方式，它不再按照产业链结构和营销4P要素进行组
合，而是以信息流为媒介按照人、货、场三维度重组，如图示意。

资源整合的目标就是建立高效的人、货、场资源流动系统。具体解释如下：

客流高效闭环：消费过程及负载信息在人、货、场间无障碍、高效地闭环流动。无障碍指消费者从入口
到完成消费的所有节点顺畅。高效指一次导流将粉丝导入消费场景，一次促销大幅提升客户转化率。闭
环指信息从任一节点开始最后回到这一点。

供应链高效匹配：产品满足本地消费需求、环节最短、配送限时到达。满足本地需求指本地经销商向厂
家采购本地需要的产品，而非连锁店模式的统采统配。环节最短指工厂向本地商家直接供货，然后商家
配送到终端，最后消费者店内自提，无多余中间环节。配送限时指本地商家向终端配货、平台分配订单
、客户店内及时提货等流程都设定最短时限，保证服务时效性。

消费场景高效触达：平台信息及产品可达购买到使用的主要场景。购买场景是展示陈列推介物体及信息
所营造的氛围，如终端店生动化展示和POP传播。消费场景是大堂及餐桌的饮用环境及氛围，如美酒的
社交场，消费者畅饮、赞美、激情场景。将消费者导入上述场景并通过信息传播营造销售氛围，是新零
售模式场景价值的体现。

肆拾酒坊：善酿者



肆拾玖坊用了7年的时间，已在全国拥有1500家新零售体验店2500家新零售经销商。

放眼整个白酒行业乃至整个新零售行业，肆拾玖坊的增长速度也是数一数二。

肆拾玖坊以用户体验为核心,围绕“场景+文化”,在人、货、场三个维度进行重构,深度发掘用户需求,引导
用户体验，实现品牌与用户的全新连接，成为中国白酒行业的新物种,为行业发展带来全新理念。

用众筹众创方式联合发起的众筹+会员制企业，顺应消费升级大潮流，围绕吃喝玩乐等领域，计划做好
酒、好茶、好食、好物等49个产品坊，是具有价值共享、人脉链接、资源兑现等全新功能的商业模式平
台。

肆拾玖坊的商业模式非常独特，它采用股权众筹的方式将人们紧密地链接在一起，形成一个跨界大消费
事业的生态共同体。这种模式的具体操作如下：

股权众筹：总舵-“坊式众筹”，首先是股权的众筹，每人10万，这49个人都是股东，都拥有公司真正的
股权。分舵-“连锁众筹”，这49个总舵主每人至少创办一个分舵，每家分舵有200位股东。堂口，堂口
也就是是终端门店，众筹：每人1万，一个堂口30个人。

分润机制：这个机制是通过设计不同的分红梯度来实现的。股东的股权分红取决于提货量，设置了三个
梯度，按拿货量来设计对应的比例，拿的数量越多，比例就越高。另外，股东拿货有一个内部价，而终
端给会员的零售价之间就有一个价差，这个价差就归股东所有。除此之外，还有招商返佣、区域分红、
团队业绩分红等方式。

营销模式：肆拾玖坊的营销模式非常独特，它通过“总舵-分舵-堂口”的方式进行众筹，让更多的人成
为股东并参与到公司的经营中来。这种方式不仅能够快速扩大公司规模，还能够增加公司的品牌影响力
。

新零售系统搭建：为了更好地实现线上线下融合，肆拾玖坊还搭建了一个新零售系统。这个系统包括了
商城下单、分润模式实现、门店导航、自动返佣、素材推广、营销功能等模块，能够满足公司各种业务
需求。

起盘方式：通过互联网系统快速起盘，搭建新零售系统，帮助企业快速实现商业目标。

半藏：懂放下，喝半藏（仿肆拾酒坊，在细节又走出差异化）

半藏文化发展(深圳)有限公司成立于2020年9月,由原全球500强高管组成的核心团队创立,聚焦大消费领域,
跨界酱酒黄金赛道。

一年多时间，半藏�志汇通过酱酒产品，结合新零售新模式弯道超车，实现了：700+分院、6W+精英人
群、4亿+订单额。

先进股权链接,是半藏�志汇的组织形式,也是最核心的链接纽带,让组织成员拥有归属感、自驱动、强链
接。

▋▎新型厂商关系+老品牌复兴



创新是永恒的主题，yongbu会落幕。

创新是推动社会进步和经济发展的第一驱动力。

酱酒行业中的头部企业已经完成了对消费者关于酱酒工艺、品质和产区的教育，使得酱酒获得了“好酒
”的光环。

然而，酱酒企业面临着经济周期、疫情的影响以及消费场景的减少所带来的挑战，导致行业内竞争激烈
。由于前期粗放式的扩张，酱酒企业出现了一些不良后果，导致市场秩序混乱。

酱酒头部企业由于体量较大，改革之路难以迅速推进，而新兴酱酒企业则看到了行业痛点，利用自身优
势进行创新经营，走出了一条以创新为生产力的光明道路。

因此，创新对于酱酒企业来说至关重要，只有不断创新才能在激烈的市场竞争中立于不败之地。

这其中，公司架构重塑、厂商关系架构重塑、消费场景重塑、线上社群关系建立成为关键点。
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