
“认养农业”生意俏，科技赋能，助力农产品质量与安全提升

产品名称 “认养农业”生意俏，科技赋能，助力农产品质
量与安全提升

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

每个人心里都有一亩田......一首三毛填词的歌里这样唱。

这几年，人们对归耕田园，向往山野的期待，在“户外露营”后，又裂变出新花样——
在“线下版开心农场”成为“地主”。

在一些城市，“认养农业”成了都市家庭热爱的新消费潮流。朋友圈、小红书里，“地主”们频频“炫
耀”田间地头劳作和丰收“大片”。

“认养农业”持续“zhangfen”中

6年前，乳品企业「认养一头牛」，在品牌开局阶段，用“云认养”成为养牛合伙人的模式，在劲敌环伺
的乳品业站稳脚跟，侧面反映出，消费者对“认养”模式的旺盛需求，更好更安全的农产品，自然和田
园情绪满足⋯⋯。

这几年，“认养农业”在国内各个地方萌发，走进都市人群的视野和日常。

重庆、温州、辽宁、吉林等多地，近年就涌现了“认养农业+互联网”的新型农业热潮，还与旅游、休
闲、文化、养老等产业融合，推动了乡村经济转型升级。

东北的吉林，以“认购稻田”为主要业务的“吉田认购”项目2021年上线。其客户即使远在天南地北，
也能通过网络，实时掌握自己的“一亩三分地”插秧、除草、收割的动态。“甚至，冬季还能看东北的
雪景。”

对农人来说，过去要经过层层中转，“翻山过海”才能卖出产品。现在，播种或养殖初期就能收到订单
、预付款，和消费者利益共享，风险共担。



农业「上新」的价值

“认养农业”是订单式农业的一种细化新探索。

首先，缩短供应链，提供高品质农产品。尤远距离“云认养”，也能改变原有农产品销售中的多次“流
转”，在最新鲜美味时直送消费者。

其次，持续、良性的品牌影响。田间地头的亲密互动，是一个潜移默化式的品牌影响。深入田间菜地，
感受到农业生产的品质，无论对优质农产品，还能对零售商，提供一个juejia品牌传播模式，圈粉、固粉
，创造有别同行的差异化“商品力”和“服务力”。

最重要的，“认养农业”推动三产融合，带来新商业机会。“认养农业”拓展农业的盈利空间。不只靠
售卖农产品，还能通过发展餐饮、娱乐、采摘、亲子等服务设计，拓展农业产地的收入渠道，带动本地
周边消费增长。

业内人士分析，“认购”售卖农产品及衍生的体验型等活动，会让其综合产出效益比普通稻田高出2-3倍
。

农业认养APP开发功能参考

1、认领功能

APP开发后顾客能够查看农场情况，直接在APP选择认领哪块土地，进行签约。

2、商城功能

APP开发后，顾客可以实现在线上商城内直接进行购买，商品主要包括认养农场的有机食材。对农场主
来说，将自己种植的有机蔬果，或是顾客委托出售的有机食材，挂在APP线上商城里，进行出售！快速
解决商品的滞销问题，获得了稳定的销售渠道。

3、管理端功能

假如农场主和顾客，对订单有疑问，APP开发后便可以进行线上进行申诉，在APP的后台，管理人员可以
实现在线上尽快及时处理申诉；以及后台及时上下架，管理农田出租情况，查看财务系统，种植养殖情
况等功能。

4、配送功能

如果到了收获的季节，但是用户比较忙，APP开发后可以在线上选择配送服务。

5、实时监控功能

APP开发后顾客可以在APP上查看农场实时风景，实时监控自己的认领土地，确保自己的蔬果是有机种植
。

6、托管功能



APP开发后顾客可以线上直接委托有丰富经验的农场主，帮忙照料种植；在APP上农场主也可以快速接受
顾客委托。

农业认养APP开发如何进行推广

1、需要有总部基地

春种，到秋收，基地通过农业认养APP的追溯系统，让客户可以用移动终端，就能随时检测农场信息，
实现田间到餐桌，“零”环节直接供应。

2、销售模式应当多元化

农业认养销售模式日趋多元化，农业认养APP应该做到向全国推广，加深人们对品牌的认知度，认实行
的“自有电商平台+品牌形象旗舰店+第三方网购平台+线下卖场+部分地区加盟代理”的模式，保证认养
数量。

3、线上引流

农业认养APP在线上应该要充分利用网络，比如说微商城、电商和APP等进行多平台推广互动，而且也要
进行多种推介活动。

4、结合线下地推

采用个人代理、实体加盟、基地直营等运营模式，在线下一线、二线城市或周边城市进行推广。
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