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产品名称 红包拼购商业模式，拼团新玩法，用户消费省钱
，还能有机会赚钱？？？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋403室

联系电话 13631799010 13631799010

产品详情

实体经济作为商业的重要一环，有着的作用。平合如何用新颖的营销模式吸引品牌厂商和线下商家入驻
，满足用户的多样化消费需求？如何让用户 在购物过程中体验购物的乐趣，不仅能省钱，还有机会赚钱
？红包拼购模式应运而生：平台及其产品供应商、线下门店通过产品红包让利用户

模式玩法逻辑：

用户可以发起多人拼购活动并自行灵活设置参团人数和中奖人数等参数，中奖用户可以获得产品，没中
奖的用户可全额退款，并且所有参团用户可以瓜分该拼购活动的【让利红包】，让用户不仅购物省钱，
还有机会赚钱，充分享受购物乐趣。

模式规则：

1.挑选商品：在平台上，消费者可以根据自己的需求挑选各类商品的红包。

2.购买红包：消费者支付一定金额后即可购买所选商品的红包。

3.开箱：在购买红包后，消费者需在规定时间内开箱，开箱后将随机获得一件或多件商品。

4.参与活动：若消费者对开箱获得的商品满意，可以选择保留商品并继续参与活动；若不满意，可以选
择退货退款。

5.奖励机制：为激发消费者的参与热情，设立了一系列奖励机制。例如，消费者在购买红包后可以获得
一定的积分奖励，积分可以在下次购物时抵扣现金；同时，参与开箱的消费者还有机会获得平台送出的
惊喜礼品，如限量版周边、优惠券等。



用户为什么要玩这个平台？

1、省钱：参加红包拼购活动中奖，得到商品还能瓜分红包，等于间接打折；

2、赚钱：拼购活动中没中奖的用户可全额退款，消费lingfengxian，还可以和中奖的一起瓜分让利红包，
参与就能赚钱；

3、有趣：活动是用户自己设置参数，可操作性高，让消费者也能好好享受买卖的乐趣。

红包拼购模式对于平台有什么好处？

1、自营产品可参与红包拼购活动；

2、可招募线上供应链和线下门店入驻，提供营销工具，商家可自行设置让利红包，吸引消费者选择自家
商品开启红包拼购活动，平台从中获得盈利；

【红包拼购】营销应用以“让用户”为运营导向，让消费者在购物的同时体验到新社交电商带来的红包
乐趣和参与感，让平台、供应商、线下门店实现更高的流量转化率和回购率。
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