
百果园为何能凭借“直播+拼团”模式

产品名称 百果园为何能凭借“直播+拼团”模式

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 定制项目:小程序开发
服务范围:定制开发
服务项目:商业模式开发

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

百果园为何能凭借“直播+拼团”模式，以及这种商业模式如何实现了门店引流和高转化。

一、百果园的“直播+拼团”模式：百果园为何能凭借“直播+拼团”模式百果园为何能凭借“直播+拼
团”模式百果园为何能凭借“直播+拼团”模式百果园为何能凭借“直播+拼团”模式百果园为何能凭借
“直播+拼团”模式

直播模式：百果园通过直播平台，如快手、douyin等，组织线下门店内进行直播。在直播过程中，百果
园的销售人员会介绍不同水果的品种、产地、优势等，并展示水果的质量和口感，吸引用户关注和购买
。

拼团模式：百果园结合直播，推出了拼团活动。用户可以通过直播平台参与拼团活动，与其他用户一起
组团购买水果。当达到一定人数的团购需求时，参团用户可以获得更低折扣的价格或其他福利。

二、百果园采用“直播+拼团”模式的原因：

增加用户互动：通过直播平台展示产品的过程中，百果园的销售人员能够与观众进行实时互动。用户可
以在直播中提问、dianzan以及分享购买心得，增加用户的参与感和互动体验。

提升用户购买信心：直播模式能够直观地展示水果的质量和品质，使用户更加相信百果园所提供的产品
真实可靠。同时，百果园的销售人员在直播中通过详细的解说，解答用户的疑虑，进一步增加用户的购
买信心。

创造购买紧迫感：拼团模式为用户提供了一种与其他用户一起购买的机会，有效地创造了购买紧迫感。
用户在拼团活动中，通过与其他人拼团购买水果，不仅可以享受更低价格，还可以更好地满足社交需求
，促使用户更迅速地做出购买决策。



三、“直播+拼团”模式的门店引流和高转化：

引流效果：百果园通过直播平台，将线下门店的产品展示给更多的潜在用户。通过产品展示和销售人员
的介绍，吸引用户关注和购买，从而实现了线下门店的引流。

高转化率：百果园的拼团模式，创造了购买紧迫感和社交需求，用户更加迅速地做出购买决策。同时，
参与拼团的用户可以获得更低价格或其他福利，增加了用户的购买动力，进一步提高了转化率。

用户裂变效应：用户通过直播平台参与拼团活动后，可以邀请好友一起参团购买。这种用户裂变效应可
以进一步扩大参与人数和销售量，提高整体转化率。百果园为何能凭借“直播+拼团”模式百果园为何
能凭借“直播+拼团”模式百果园为何能凭借“直播+拼团”模式百果园为何能凭借“直播+拼团”模式
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