
创新模式助力传统门店转型：裂变式推广与双赢收益

产品名称 创新模式助力传统门店转型：裂变式推广与双赢
收益

公司名称 广州微码互联科技有限公司推广部

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区宦溪西路18号219房

联系电话 13480273125 13480273125

产品详情

在当今这个数字化时代，传统线下门店的生存空间正面临着巨大的挑战。许多传统的线下门店陷入了困
境，如何转型以适应新的市-场环境成为了他们亟待解决的问题。

zui近，我有幸与一位客户交流，他正是从传统线下门店成功转型至线上的一位企-业-
家。他在半年的时间里，通过运用一种独特的商业逻辑，成功地将销售额提升至了上亿元。

这个商业逻辑不仅具有创新性，而且富有吸引力，值得广大传统门店学习和借鉴。

这个商业逻辑的核心在于通过设定创客VIP身份和相应的奖励机制，激发用户的参与和推广热情。当用户
在门店或线上买了指定酒类商品后，他们将获得成为创客VIP的机会。

创客VIP可以获得一定的直推奖和见单奖，同时也可以介绍其他用户成为创客VIP，从而获得更多的奖励
。

这种模式有效地利用了社交电商的裂变模式，将用户转化为销售者，让他们参与到产品的推广中来。

在这个商业逻辑中，每推一个人购买商品，创客VIP都会获得相应的直推奖。然而，当他们推第三个人的
时候，直推奖的金-额会发生变化。

此时，每推一个人购-买商品，创客VIP将获得790元的直推奖。而当他们推第四个、第五个人购-
买商品时，直推奖依然为790元，以此类推。这种变化刺激了创客VIP们持续推广的积极性。



成为创客VIP之后，他们所介绍的普通会员如果想要拿回自己的本金，需要推三个人购-买商品。

在这个过程中，普通会员每推一个人购-买商品，可以获得400元的直推奖，而创客VIP可以获得390元的
见单奖。这种设置既鼓励了普通会员参与推广，又让创客VIP从中受益。

假设一个创客VIP介绍了5个人下-单-购-买商品。这5个人如果想要拿回本金，每个人都需要推两个人买
商品。这样，每位创客VIP将获得390元的见单奖。

如果按照这个逻辑继续下去，每推一个人购-买商品，创客VIP都可以获得相应的奖励。这种设置使得用
户可以轻松地赚到钱，而且推广成本也不高。

为了进一步刺激用户的参与和推广热情，该商业逻辑还考虑到了门店的利-
益。当门店直接卖了一箱酒时，可以赚到790元。

而当用户介绍三个人买商品时，前两个人可以让门店赚到780元。这样，门店也会积极支持用户进行推广
。

此外，门店还可以获得每箱酒的50元仓储费，以及门店下的创客VIP所赚取的额外10%的奖励。这些措施
有效地解决了传统门店面临的困境，让门店在转型过程中保持了竞争力。

总的来说，这个商业逻辑通过设定创客VIP身份和相应的奖励机制，成功地盘-活了传统门店。

它利用社交电商的裂变模式和线上线下结合的方式，不仅提高了销售量和市-场-占-有-率，还为用户和门
店提供了更多的选择和收-益机会。这种模式值得广大传统门店借鉴和学习，以适应新的市-
场环境并实现成功转型。
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