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深圳进口润滑油代理报关润滑剂进口清关|深圳港进口货物报关手续 此段为非正文可忽略不看： 5.所有提
货手续办妥后，可通知事先联系好的堆场提货连续上1日，累计.4%。灵便型船平均租金水平(H：NDYSI
ZE)报72美元/天，较上一交易日上24美元(.33%)。连续上1日，累计.33%。该型船舶吨位通常在4~5吨。月
26日波罗的海超灵便型船运价指数(BSI)报783点，较前一交易日上16点(2.9%)。连续上5日，累计9.36%。
超灵便型船平均租金水平(SUPR：M：X)报8899美元/天，较上一交易日上192美元(2.21%)。 

下面我们来简单分析下上海港进口货物的大致通关流程：  

一般进口货物远洋线的靠上海洋山港，近洋线的靠上海外高桥港。目前海运的

货物有舱单后可以提前申报清关。  



进口货物一般需要人需要以下：  

A.进出口权（对外贸易经营者备案表）  

B.海关注册登记证  

C.用电子口岸法人卡签约通关无纸化  

进口货物海关申报一般需要提供以下文件：  

1、海运提单  

2、INVIOCE  

3、装箱单  

4、贸易合同  



5、申报要素  

6、协定产地证（如协定税率）  

7、其他需要的文件（具体货物具体分析）  

进口海运换单一般所需资料如下：  

①海运提单（如电放则电放提单打印）盖章  

②电放保函（如提单为电放，有些船公司有固定格式，需要提前落实）  

③对外贸易经营者备案表（提单上的人英文名称与对外贸易经营者备案表上保

持一致）  

④国外人章+国内通知人章（如提单人显示为TOORDER）  

⑤其他所需文件  



此段为非正文可忽略不看：“总的来说，评价显示，航运部门的市场情况似乎仍然需要有一个特定部门
的BER。因此，我们建议延长CBER的申请期限。班轮运输服务包括在特定航线上提供定期、定期的海上
货物运输。它们需要大量的投资，因此由几个以财团协议进行合作的航运公司定期提供。财团通常导致
规模经济和更好地利用船舶空间。虽然欧盟法律一般禁止限制竞争的公司之间的协议，但海事财团豁免
条例允许在一定条件下，市场份额总和低于3%的航运公司签订合作协议，提供联合货物运输服务。 

海运进口货物清关的一般流程：  

落实国外资料——查询是否有舱单——进口申报缴税——查验（如发生）——

进口换单——送货——目的地查验（如有）  

上海港进口海运清关涉及如下（以海运举例）：  

换单服务费  

换单费  



库（如海运拼箱）  

报关报检费  

查验服务费  

海关查验费  

滞箱费（如整箱）  

港杂费（如整箱）  

堆存费（如整箱）  

空运进口申报业务简介：  

上海浦东（ShanghaiPudong InternationalAirport，IATA代码：PVG，ICAO代码

：ZSPD），位于上海市浦东新区，距上海市中心约30公里，为4F级民用，是



三大门户复合枢纽之一、长三角地区货运枢纽群成员、华东群成员、华东区域

大枢纽、门户。  

   

下面我们来简单聊下上海进口清关流程|空运人报关所需|空运进口货物清关流

程|空运进口手续。  

一般空运进口到上海的货物基本都在浦东（PVG），空运货物关区海关代码22

33【浦东】，空运快件海关代码2244【上海快件】  

进口货物一般需要人需要以下：  

A.进出口权（对外贸易经营者备案表）  

B.海关注册登记证  

C.用电子口岸法人卡签约通关无纸化  



进口货物空运海关申报一般需要提供以下文件：  

1、空运提单  

2、INVIOCE  

3、装箱单  

4、贸易合同  

5、申报要素  

6、协定产地证（如协定税率）  

7、到货通知书  

8、其他需要的文件（具体货物具体分析）  



上海空运进口货物清关的一般流程：  

落实国外资料——查询是否有舱单——进口申报缴税——查验（如发生）——

送货——目的地查验（如有）  

此段为非正文可忽略不看： 进口报关基本贸易方式为一般贸易进口和进料加工企业的进口这两种方式 不
能只是定期发价格或者新产品，这些已经过时了。我们要在对方需要的时候去给出一份价格，这才是方
式。不能思维定势在现有的情况下。如何打造你的报价，让别人记住你也是关键。每个人都有自己的方
式，都有自己的模式，有时间自己去摸索自己的方式。客户不是上帝，把客户当做上帝的后不是把自己
累死就是把客户逼走。只有把客户当做朋友，生意才会有戏。后，看看老司机是怎么跟进客户的吧：保
持和客户良好的互动关系互动的过程是非常重要的，这就考验你怎么去吸引客户了；不要总是跟客户说
我们的产品有多么多么好，公司多么多么的好，因为即使你说的天花乱坠，客户也不会相信，所以对于
这样的话还是不要多说，会引起客户的反感。
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