
转让全国性保险经纪有限公司

产品名称 转让全国性保险经纪有限公司

公司名称 北京中诚卓越企业管理咨询有限公司-
业务服务总部

价格 1200.00/个

规格参数

公司地址 北京朝阳建外SOHO

联系电话 18210243001 18210243001

产品详情

今日推荐一：

转让全国性保险经纪有限公司

一，注册资金5000万

二，北京，上海有分之机构

三，具备网销销售资格

四，业务存续中 可剥离

五，没有债权，没有债务纠纷

六，净牌照，出让100%股权

这个都是全国范围的，不一定非得要深圳；深圳的保险经纪牌照比外地的至少要贵500万，所以在控制成本的情况下建议选择外地的。只要接受方股东符合条件是完全可以变更的，至于周期不好确定顺利的话大概在3个月的样子；目前各方面都严控自然在变更成本上会有些浮动。
保险经纪和保险代理公司牌照审批政策收紧，审批的话基本上很难批下来，并且必须需要有五千万的自有资金，现在排队审批的实在太多，全部在积压状态，唯一速度快的方式是收购一家，费用的话看具体情况，每个牌照价格不用，收购的话很快，基本一周就能解决。
信本代理保险经纪公司牌照各地区多少钱

保险中介牌照其事实上没有保险产品的承保权，仅有代理销售保险产品的许可，或为委托人咨询购买保险产品以及相关服务的经营权限。同属于保险中介，保险经纪和保险代理两者之间也有区别：简单的说就是保险代理为保险机构服务，为其销售保险产品;而保险经纪公司为委托方服务，为其提供保险相关咨询与采购服务，以及协助理赔等后续流程。
持有保险经纪或代理牌照仅意味着可以有资格与保险公司在保单销售环节进行合作。保险代理或经纪牌照是非保险公司销售保险产品所必须获得的许可证。也就是说想要卖保险必须有这个证。
有了保险经纪牌照大家大约打算怎么玩?简单的手握医患流量可以直接附带销售健康险产品，拿保费的佣金。其次可以将在线医疗服务打包进保险产品一并销售，两类产品本身具有紧密的关联性，对用户可能产生更大的吸引力。第三，针对雇主团体类服务的在线医疗平台可顺带为雇主团体推荐咨询团险产品，既拓展了业务范围似乎也能更好为雇主客户在员工健康福利方面服务。那么就来看看大家想切入的保险经纪行业目前是个什么局面吧。
保险经纪公司能赚多少钱?
2014年1.3万亿的人身保险保费收入中，通过中介机构销售的为1.14万亿，占87.6%。保险中介机构在销售环节确实占据重要角色。然而中介渠道的销售占比在过去3年里却呈现连续下滑趋势。



2014 年，保险专业中介渠道实现保费收入1472.4亿元，占2014 年全国总保费收入的7.3%。平均每家专业机构实现约5700万的保费收入。当然这笔钱可以从中介机构过账，但终保险中介机构的营收是抽取保费佣金。在专业中介机构销售的保费中，财险占大部分比例，人身险比例较小(5.87%)。保险经纪中的领头羊目前经营状况如何?根据2014年的数据，我国营业收入高专业保险中介是长安保险经纪有限公司，年营业额为5亿。保险经纪公司诸多，销售同样的产品，很难将营收集中在个别几家中。
人身险代理销售的主力是兼业代理渠道和个人代理。但单个兼业机构平均销售保费金额却比专业机构少很多，只是专业机构的一个零头。2014年，全国保险兼业代理渠道实现保费收入7008.9亿元，占2014 年全国总保费收入的34.6%，其中财产险保费收入1898.6亿元，兼业代理销售人身险保费收入5110.3亿元。若按照21万兼业机构来算，平均每个兼业代理公司仅实现333万元保费收入。

感兴趣老板联系高先森
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