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产品详情

永倍达创新推广策略分析：如何吸引并留住用户?

扩展阅读：

微三云运营提醒;如果你购买的系统，没有预留源码+SAAS的架构，那么等你平台做大了，你无法孵化你
自己的团队长，让他们实现自我创业和跟你平台资，源相辅相成的效果，那么他们可能带着团队离开你
，去运作别人的平台或者自己买系统自己创业，你的平台就无法越做越大反而越做越小。欢迎关注微三
云每个月推出的创新应用营销模式系统，比如思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动2+1奖励模式，消费返
利模式，共享WIFI广告模式，有钱还众筹还债模式，推三返一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲
盒抢拍系统，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、泰
山众筹模式，太爱速m秒杀寄售模式，拼商抽奖模式、广告电商模式，NFT/NFG电商系统等。

基于微三云系统搭建电商平台，消费者可以从微信生态内的众多数字触点以及线下二维码入口，进入
企业的品牌云店，消费者在品牌云店下的订单可以通过 LBS
定位到附近的连锁门店进行一小时内的闪送发货。原本以商圈liuliang为存活基础的的门店成为了
企业品牌云店的前置仓，成为了线上服务线下履约的体验店。

这种模式也叫“Ship-From-Store”模式，即全渠道订单从实体店实现交付（配送）产品，以期对实体店
周边消费者加快配送速度，tisheng购物体验，降低配送成本。以 Apple
为例，他们在多个国家已经实现了“Ship-From-Store”模式。Apple
的线下体验店成为了线上订单的履约门店。



                                                     
永倍达报单及推广模式+微三云软件开发技术服务+系统源码+商业思维+微三云邹锋兴分享

永倍达报单及推广模式怎么玩？

一．平台的优势：

有8000万的注册粉丝，2000万实在的消费者，80万款产品，上万家企业，几乎耳熟能详的上市品牌都是
平台的经销商。已做到中国民族品牌的电商第一名，品牌不上市，怕kongzhi不了外资进入。

二、平台的liuliang从哪里来？

从有趣生活的游戏APP里引流而来，免费下载，在里面可以抢红/包，也是进入其他互联网平台的唯一端
口，淘宝.拼多多等。除了可以得到红/包提现外，在平台消费也可以得到战力值，战力值越高，抢的红/
包金额越大。看广告也可以获得红/包，这样就可以把人都引进平台。

三、三者关联

铸源根据直销法进行级差奖励，永倍达是打折消费发红/包，有趣生活是提现用的。

四、公司在平台销售产品的模式：

优选产品：给企业结款消费金额的55%，平台留存45%.平台拿出一部分理人去做红/包奖励。结算时间第
一次45天，第二次开始30天，金额大的可以申请缩短结款时间。（合同里会注明）

若是可以得到zhengfu推荐的邀请函可以进入平台的惠美乡村，购买产品的红/包补贴不用等半年，第二个
月就可以得到。会促使产品更快的销售。

五、公司上架产品收费标准：

每张产品图片收取1000元租金，5000元封顶。保证金5000--50000不等。

普通消费者的模式：

普通消费者只要消费满100元，订单完成后的半年以后每个月22日就会有3%--5%的红/包补贴。直到其消
费金额发完为止（大约需要两年时间）。可以牢牢锁住会员和消费这群体。提现也是通过有趣生活进行
操作。

六、平台的运行资金来源：

1. 平台对每个上架销售产品的企业收取5千至5万不等的保证金（根据产品和利润不同）。

2. 企业上架一款产品图片收取1000元的上架费，5000元封顶。



3. 账期为30--45天，卖的好的可申请按金额结算。

4. 平台上插播广告的费用。一天大概3600万的广告费。

5. 推流的费用。（消费者从本平台直接进入到各平台可得到金额不等的红/包，平台就可以向其他的平
台收取费用）

6. 大数据变现（在珠海澳交所，已签约成功，可交易购物券），也可帮上市公司拉升市值，签对赌协
议，保证销量和少于3%的退货率，从中赚取一部分利润。

7. 酒店联合模式。创立爱德国际酒店，收购了商旅平台免费帮助酒店引流，只需要挂上爱德酒店的店
名和走一下公司的流水，这样就可以打包上市。

七、报单模式：储值式报单

报单金额：2600元/单

（一）报单奖励：

1.赠送同等价值的积分可以用来消费，按5%转130的购物币，10%在店里消费，90%在商城上消费使用。
在商城享受补贴红/包，把钱循环回来。

2.公司拿出所有利润的24.5%做1.5倍的增值。2600增值到3900（消费券），下单68天以后每个月的8.18.28
这3次，每单大致在50左右，一个月大概150。这个钱一可以在商城1:1的继续消费，继续得补贴。二可以
等攒够2600后在重复报单，三可以到有趣生活里提现（扣除7%的税款）。四在有趣世界的版块1:1兑换成
金贝进行交易。（现在金贝1贝难求）

3.消费奖励，在报第二单时奖励的3%，28天后按级别和单数进行提成奖励。报单越多，奖励的比例越高
，推广就有提成。利益最大化就是账户里钱够了就去复消。增加单数，提/高/级别，一共分为13个级别
，级别越高，

（二）奖励越高奖励汇总：

1.从第二单下单的28天后，会有不同级别的提成奖励。

2.在购物券消费的半年后，每月的22日开始有3%--5%的红/包补贴。

3.报单68天后，每个月的8日18日28日每单50左右的奖励，直至1.5倍的增值结束。

（三）级别说明

永倍达级别及奖励
级别 报单份数（2600元/

单）
钱数 级别差 备注

一 2-3单 26 1%
二 4-7单 91 3.50%
三 8-15单 156 6%
四 16-30单 221 8.5%
五 31-60单 286 11%
六 61-120单 351 13.5%
七 121-240单 416 16%



八 241-480单 481 18.5%
九 481-960单 546 21%
十 961-1920单 611 23.5%
十一 1921-3840单 676 26%
十二 3841-6000单 741 28.5% 十二级和十三级目前给的数据对不上级差

2.5%，十三级季度分红10000元十三（星级经理） 6001单以上 780 30%
备注：①升级级别：团队报单份数累加；②奖励分为推荐奖、提成间接推荐级差奖励；
③报单收益为3900元/单，分为2年时间返回

 

推荐级差奖：

只要是你伞下报的单，都算你的业绩，累计单数提/升级别；并享受报单级差奖励。

循环复投模式A报单100份，投入26万元；按照每个身份证号可以报7个账号排列如下A（1份）主号推荐 A2（1份） A3（1份）A4（1份）
A5（1份）A6（94份）
日期 奖励明细 报单单数 金额 A1（主号） A6

（复投号）
成本数 备注

11月3日 100 6级
（100单）

6级
（94单）

260000 总计报单100单，一次
性赠送5%的购物券，
去商城消费后可以参
与每月22日的红/包奖
励。2年左右就会回来
。

11月28日 ①推荐奖2600*3%*99=7
722   ②报单奖励：2
6（1级）*2+91（2级）
*3+351（6级）*94=3331
9；奖励合计：41041

16 添款559 6级（116单） 6级（110单） 260559 11月3日报单100单28天
后的提成奖励

12月28日 ①推荐奖：2600*3%*16
=1248②报单奖励：351
（6级）*16=5616元奖
励合计：6864

3 添款936 6级（119单） 6级（113单） 261495 11月28日复购16单的28
天后的提成奖励

1月8日 报单补贴
：50元/单*100=5000

2 添款200 7级（121单） 6级（115单） 261695 11月3日报单100单68天
后的报单补贴（5000/
次*3次/月*26个月=390
000），需补78次。

1月18日 报单补贴
：50元/单*100=5000

2 添款200 7级（123单） 6级（117单） 261895 11月3日报单100单报单
第二次补贴

1月28日 ①报单补贴  ：50元/
单*100=5000②推荐奖
：2600*3%*3=234③报
单奖励：351（6级）*3
=1053元奖励合计：628
7

2 余款1087 7级（125单） 6级（119单） 260808 11月3日报单100单报单
第三次补贴+12月28日
复投3单的奖励

2月8日 ①报单补贴  ：50元/
单*116=5800②推荐奖
：2600*3%*2=156③报
单奖励：416（7级）*2
=832元奖励合计：6788

3 添款1012 7级（128单） 7级（122单） 261820 11月3日报单100单报单
第三次补贴+11月28日
报16单的第一次补贴+
1月8日复投2单的奖励



截止报单三个月，账户累计单数127单，增加27单，额外可得到2600*1.5*27=105300.就算以后不再参与复投，收益如下：首报单100单26万共计
可增值为39万元-复投已用2万-本钱26万 +后报的27单增值为10万=21万（两年左右补贴完的收益金额），若继续复投下去收益更大

 

了解更多：

问：实体门店如何通过hongbao拼团玩法系统引流？

答：

1、选择微三云hongbao拼购系统，让线下门店导购进行社交推广，设置分销分红奖励

2、 “多人拼团”做促销活动，拼团人数达到预设数，人员可享受专惠价，不中奖人员退回拼团进还可
以获得广告hongbao奖励，通过了关系链的裂变形成订单转化

实践结果：

1、零散的线下客户引导到线上，统一管理，建立了会员数据库

2、将消费者变成了传播者、销售员，通过口碑宣传影响周围更多的人

3、顾客下单成功后引导去附近的门店提货，导流线下门店，日销增加上千单。
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