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产品详情

从挂售到社交电商：会员折扣商城助力平台合规转型与泡沫消化？新零售卖货模式+软件系统搭建+微三
云麦超，莞云科技

前文引言：微三云云平台系统支持二十多种分销奖励模式：
ershida分销制度（可灵活组合）同时结合热销的有思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1
奖励模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交 电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商
抽奖模式、推三返一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统，消费返利模式，共享 WIFI
广告模式，有钱还众筹还债模式，广告电商模式等应用营销模式 省市县区域代理+N 级分销+N
级渠道+全球分红+会员级差制度+全民代理（星火倒置 N 级分销）+多商家入驻+积分商城+本地
O2O+全返+手机liuliang分 销+直推奖励。
多年来，我们秉承以商家运营为核心、以帮助客户拓展销售渠道和tigao运营效率为主线、 以 B2B2C
云平台为主要服务模式的运营理念，专注于电 商软件的研发与创新。 以技术为核心，公司已经陆续开发
出多个产品并投入了应用。每个月均推出数十个热门分销应用，在多个行业的企业中得到有效应用，很
多平台因 此收货每个月过亿卖货回款的业绩。
公司宗旨：以技术服务客户，以能力赢取用户，以态度取信用户！

第/一部分：什么是挂售卖货模式？

挂售卖货系统模式介绍（何为挂售模式？）



1. 挂售卖货模式，又称挂售模式，挂售新零售模式，寄售模式，平台代卖模式，批发零售模式，挂售排
队模式。

2.挂售卖货系统是一款提供智能化、自动化新型零售模式的卖货系统，挂售卖货系统周期短、推动快，
用户只需消费，即可参与商品流程环节利润分配，以人带货，配合微三云营销系统、分销系统、会员系
统搭建商城销售体系，tigao用户活跃度，拓宽销路促进货流运转，打造进、销货平台资源一站式服务。

3.挂售新零售卖货模式流程“四步曲”

第/一步：“购买”

消费者到活动区零售价购物，即可获得商品＋２张平台批发卷。

第二步：“批发”

有批发卷即可享有批发资格，以批发价购买商品，消费者变成消费商。

第三步：“挂售／自提”

消费者可选择挂售商品，由微三云批发挂售新零售卖货系统自动帮你把挂售的商品零售出去，获取利润
分配，或者选择自提商品。

第四步：“推广”

通过社交分享可优先出售商品，并可同时获得平台推广奖励。

4. 挂售模式的用户参与赚钱模式逻辑：

通过以上“四步曲”消费者即可轻松实现自用享折扣，挂售获收益，分享赚佣金。

举例：设定商品零售价为２０００元，商品批发价２００元，商品挂售服务费２０％，推广佣金为１０
０／单。

小Ａ将商品全部自用，以零售价购买１单花２０００元，用批发券价购买２单花４００元，共支出２４
００元，即可获得价值６０００元的商品，相当于享受商品４折优惠。

小Ｂ将商品１个自用 ２个挂售，以零售价购买１单花２０００元，用批发券价购买２单花４００元，共
支出２４００元，将批发商品挂售卖出获得２０００＊（１－２０％）＊２＝３２００元，一个循环周
期下来，zui后可获得８００元挂售利润＋价值２０００元商品。

小Ｃ在小Ｂ的基础上，又通过微信分享出售２单商品，额外获得推广佣金２００元。zui后可获得８００
元挂售利润＋价值２０００元商品＋２００元推广奖励。

第二部分：挂售系统6大亮点：

微三云批发挂售新零售卖货模式还具备以下６大亮点：



（１）支持限购：平台可按天限制用户在活动区、批发区购买商品的次数与数量。

（２）支持奖励：平台可设置参与活动商品是否参与平台推广奖励、绩效奖励等。

（３）自定服务费：平台可在后台自定义挂售服务费扣除比例，即挂售商品的奖励。

（４）活动促销：平台可自定义活动时间、活动价格、批发价格以及赠送券数。

（５）优先出售：开启该功能，直推人推送商品给他人，则可优先出售商品。

（６）库存调整：支持灵活调节活动专区、批发专区库存，便于把控推广进程。

第三部分：常见挂售模式后续版本升级+去泡沫应用模式举例

1. 挂售+区/块/链数字资产模式：让会员将待提现的资金转化购买区/块/链数字资产，数字资产面值按平
台交易额的一定比例（比如10%）托底数字资产，这样数字资产不断升值，购买并持有数字资产的会员
越来越多，变相去泡沫

2. 挂售+商家联盟O2O模式：让挂售模式吸引进来的海量会员，同时赠送实体店消费代金券，到联盟商家
消费享受一定折扣，联盟商家再按一定比例跟平台结算，逐渐消耗平台的泡沫资金，可结合区/块/链共
享数字积分一起做。

3. 挂售+社交电商模式：让挂售会员的余额可以到会员折扣商城消费，会员商城产品均为京东天猫在售的
优质快消品产品，但价格享受同比天猫京东超低3折的会员价，让会员消耗待提现余额，结合社交电商的
合规的分销模式，逐渐让平台转型合规化。

4. 挂售+短视频电商：让挂售会员参与分享产品的短视频，直接通过微信分享锁定粉丝，观看短视频同时
直接下单，推广人和主播就可以获得一定分佣提成。会员获得更多盈利方式tigao粘性，余额可以直接购
买短视频上的产品，tigao平台消费活跃性和降低余额提现，促进平台现金流稳定。

四、挂售模式系统防薅羊毛风控方案

1、批发券购买产品开启抢购模式：零售区赠送的批发券不能马上在批发区购买产品，需要抢购，比如设
定每天几点钟时间范围可以抢购，抢不到明天再来，可以减缓批发券的使用，间接减缓挂售订单进入排
队退出的流程，可以一定程度控制平台现金流

2、批发库存分批释放和随时调整：调整批发区的库存，意味着批发券不能马上全部购买批发产品，限制
进入挂售排队的速度，一定程度上控制平台现金流出

3、实名认证：对平台会员进行shua脸认证、身份证认证、银行卡实名认证等手段，限制一个身份证号名
下可以参与购买零售及批发的产品次数和金额上限，达到限制羊毛党的手段

4、批发券使用限制：比如使用批发券的会员，要求上月有多少营业额或推荐新人的数量限制，让平台加
快拉新速度，避免总是老会员在薅羊毛



第五部分：挂售模式的可取之处？

大家都知道，平台想赚钱，zui终只有卖货赚差价，做平台收手续费，赚广告收益三种方式，但这些赚钱
的前提都是建立在平台有会员基数，而平台获取用户，只有2种方式，一是想当年美团饿了么嘀嘀打车推
广那样融资烧钱补贴用户，二是像直销微商社交电商那样通过分销团队机制进行推广裂变，前者对99.9%
的中小平台创业者根本不可能，后者又容易涉传，像挂售模式这种现金流的模式提供了另外一种可能性
，因为用现金流的钱实现对用户的消费补贴返利，促进用户消费和裂变卖货，本质就是通过现金流游戏
卖货变现，前提是平台不要承诺产品寄售一定能卖出去，因为所有保本保收益的承诺的行为都可以判为
非法集资，后面用户裂变速度变慢，只能通过用户提货处理，同时上线新模式，继续裂变喝增长会员，
挂售模式后续可以不作为主推以前老用户可以继续在玩。第六部分：有关平台非法集资的重要知识点非
法集资：就是传说的非法吸收公众存款罪，也就是传说的“庞氏骗局”，是刑事责任，一是数额较大，
承诺保本付息承诺收益，而是造成一定的社会影响会导致治安维稳情况出现的，这就要求平台要有真实
产品交易，不要存在全返、承诺高额收益等敏感的返利模式。

 

还有之前比较火的挂售寄售模式，判断是否属于非法集资的zui重要标准是，所以该核心的问题关键，就
是这种寄存代售是否构成保本付息承诺，如果存在，相关的消费行为就是存款，就有可能构成非法集资
犯罪。简单理解就是，平台在宣传过程中是否有宣传承诺或变相承诺保本、保收益的行为。

根据《关于取缔非法金融机构和非法金融业务活动中有关问题的通知》规定）是指单位或者个人未依照
法定程序经有关部门批准，以发行股piao、债券、彩piao、投资基金证券或者其他债权凭证的方式向社会
公众筹集资金，并承诺在一定期限内以货币、实物以及其他方式向出资人还本付息或给予回报的行为。
比较典型的如P2P的团贷网、E租宝和钱宝网。比较关键的认定标准是承诺在一定期限内给出资人还本付
息。还本付息的形式除以货币形式为主外，也有实物形式和其他形式。向社会不特定的对象筹集资金。
这里“不特定的对象”是指社会公众，而不是指特定少数人。

非法集资比较常见的手段是通过认领股份、入股分红、委托投资、委托理财进行非法集资。通过会员卡
、会员证、席位证、优惠卡、消费卡等方式进行非法集资，同时以商品销售与返租、回购与转/让、发展
会员、商家加盟与“快速积分法”等方式，还有借种植、养殖、项目开发、庄园开发、生态环保投资等
名义非法集资。比较典型的如云联惠全返平台等。

比较谨慎的平台，应避免采用“看广告、赚外快”、“全返”、“投资养老产业可获高额回报或“免费
”养老；“扶贫”、“慈善”、“互助”，.以组织考察、旅游、讲座等方式招揽老年群众、参与人群涉
及军属、退休老年人、未成年人、大学生、失业人群敏感人群等比较容易躺枪的营销行为和业务模式。

总结避免非法集资解决方案：平台不能宣传任何的保本或者保收益的任何形式的承诺收益行为，不能把
卖产品的行为定义为理财投资，承诺保本或者保收益。

结语：微三云科技推出的拼购模式、思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1
奖励模式现在是电商平台很火的一款营销插件之一，同时结合热销的社交盲 盒系统，盲盒社交电商系统
、秒杀拼购系统、推三返一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统，消费返利模式，共享
WIFI 广告模式， 有钱还众筹还债模式，预售拼购模式、拼商抽奖模式、泰山众筹模式，太爱速 m
秒杀寄售模式，广告电商模式等应用营销模式受广大用户喜爱，那



么为什么会有那么多的人去追捧呢，接下来小编就带大家来了解一下拼购模式。 东莞市微三云信息技术
有限公司以软件与信息服务为主营业务，是从事计算机软件及周边产品设计开发的技术型企业。公司立
足广东大湾区，提供
基于各种平台和环境下软件的需求分析、设计开发、技术支持等服务，为客户提供完整的 IT 解决方案。
云平台电商系统是微三云信息基于 B2B2C
系统结构打造的全新一代电商系统平台，通过不同的配置选项，实现 B2B、B2C、B2B2C、O2O、APP
商城、 微信商城、PC 商城、微信三级分销等不同的商城模式，有效管理企业产品、渠道、库存关系。
微三云电商系统可以实现平台佣金自动结算、商家 订单 LBS
分配，让实体店商与线上电商无缝融合。微三云云平台电商系统是传统行业进军互联网+必备利器。
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