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产品详情

云视商赋能在线教育，构建可持续的知识付费生态系统？软件开发服务+平台运营+技术服务，微三云商
业模式设计

前文引言： 

 

微三云公司创始团队 微三云公司创始团队

微三云当时能创业成功和当时的发展趋势有关，公众号当时特别的火，抓住了公众号的这波风口，不断
的调整产品的开发，从营销工具 微三云当时能创业成功和当时的发展趋势有关，公众号当时特别的火，
抓住了公众号的这波风口，不断的调整产品的开发，从营销工具-

公众号开通微信支付就开发了商城 公众号开通微信支付就开发了商城-15 年三级分销很火，又开发了各
种分销模式，再到马云云溪大会提出的新零售，开发了两套新零售系统，18

年的区、块，链，等等，不断的在创新突破，这也是微三云为什么能在软件这个竞争
激烈的行业中生存的核心竞争力。 。

微信是 2011 年 年 1 月 月 21 日正式上线，一年半后就是 2012 年 年 8 月 月 18 日才上线微信公众号，2014
年 年 3 月， 才开放微信支付功能，同年的 才开放微信支付功能，同年的

2014 年 年 8 月 月 28 日，微信支付正式公布“微信智慧生活“全行业解决方案，开放了移动电商的接入



。在这一天，才算是真正意义是的移动电商的诞 日，微信支付正式公布“微信智慧生活“全行业解决方
案，开放了移动电商的接入。在这一天，才算是真正意义是的移动电商的诞

生日， 生日，2014 年就是移动电商的元年。我们公司成立于 2014 年 年 3
月，是这个行业最早吃螃蟹的人，最早的一批移动电商领域先驱的公司，是这个
月，是这个行业最早吃螃蟹的人，最早的一批移动电商领域先驱的公司，是这个

领域juedui的最老资格，可以说是祖师爷、太上长老的级别。感兴趣的记得点赞关注并留言哦！

                                                   
云视商系统+知识付费系统+在线教育系统+企业商学院系统+课程售卖系统

导读：

  在数字化时代，知识付费已经成为一种新的消费趋势。微三云云视商知识付费系统，凭借其强大的功
能和灵活的解决方案，正逐渐成为知识付费领域的领跑者。本文将详细介绍微三云云视商知识付费系统
的优势、功能特点以及应用场景，带领大家一探其魅力所在。

云视商知识付费内容在线教育直播商学院系统可轻松实现在线直播网络授课、直播带货、网红打赏，课
程互动、课程回放、课后社群互动、作业签到、在线考试、知识付费、课程售卖、课程会员销售及推广
奖励等功能；

 一  云视商七大内容载体

知识付费变现系统——云视商的功能介绍

①、视频直播、视频

②、电台直播、音频

③、丰富课程、软文

④、ppt直播、方式灵活

二 知识付费变现系统



知识付费的崛起，与其说是技术上的推进，不如说是大众需求的爆发所致。

1、营销推广方式多样化。拉新转换率高

2、线上线下结合，打造完整产品服务链

3、互动问答，增强粘度提、高消费转化率

4、加强实战的经验/检测学习的情况/巩固学习知识面

三  云视商知识付费系统的优势特点

①、实时监控资源数据，及时调整教学方案；有效分析用户消费行为，提、升企业收益。

②、【国际化定位】：中文（简体/繁体）、英语、韩语、日语、俄语、西班牙语、德语、意大利语、泰
语、马拉西亚语更多等等

③、丰富云模板库：快速填充平台资源；快速定位目标群体，精准拓客；

快速搭建自己的商学院；转化收益模式，推动发展

④、可开saas运营模式，多样化盈利

平台通过区域代/理商充值模式，快速消耗账号回收成本，同时快速抢占渠道市场，为后续平台整合大数
据打下基础；

代/理商可通过招募机构赚取差价；

SAAS机构商业模式更加轻量化，运营成本低，落地更快。

⑤、区域招商方案

⑥、丰富盈利版块

 四  拓展功能



（1）打通电商

打通商城，内容创造者可在课程中向粉丝推荐产品优惠券或满减卷，引导用户购买获取销售利润分成，
实现用户资源的多次转化，调动内容创造者积极性，增加商品曝光度及平台收入。

（2）打通区、块、链

打通微三云区、块链积分系统，增设区、块链支付方式，用户在平台消费(购买课程、课时等)即可获得
区、块链积分奖励，积分可持有、交/易、变现，也可用来支付课程、课时、线下课程、续费学员等，帮
助企业扩大业务场景，提、高企业竞争力。

（3）分润招商

通过招商进行区域资源整合，帮助平台快速扩张，强强联手，平台可动态调整利润分配比例，把控利润
区间，快速占领、市场高点，打造平台、商家合作共赢局面，保障收益。

1、优惠卡：讲师可以对课程设置优惠价或免费，生成优惠的课程链接或卡片，用于营销活动，吸引用户
购买。

2、拼团：拼团是由多人拼单，以低于原价购买课程的团购活动。适合那些想要通过低价营销售出更多课
程的讲师。

3、课代表：课代表是微开讲推出的一个可以帮助讲师拓宽推广渠道的营销功能。讲师通过制定推广计划
，招募学员加入推广队伍，并在其成功推广后给予一定佣金奖励，以此给店铺带来更多的传播，促进课
程销量提、升。

4、限时折扣：通过限时折扣，讲师可以选定一个或多个商品，在一段时间内以指定的折扣出售，以更优
的价格吸引消费者，产生更多的销量。

5、好友助力：好友助力是一个营销功能，讲师把【好友助力】分享给学员，学员自发分享到朋友圈收集
到足够的助力后获得以底价/免费听课权益，在这个过程中每一个分享好友助力的学员都可以带来商品访
问量和品牌曝光。

6、提、高老用户的复购率：这一点成立的前提当然是你的知识付费产品内容质量有保证，且产品足够多
样。你可以通过知识付费系统的用户管理功能，为老用户设定会员权益，或者通过营销系统的兑换码、
优惠券抵扣、积分兑换等功能，利用大部分用户喜欢“占点小便宜”的心理，提、高用户的复购率。

 

五   云视商功能亮点

1.云模板库：运营方（源码、SAAS）可通过云模板库自主创建模板，并同步共享模板库资料。



2.全渠道运营：云视商支持公众号、小程序、H5、PC、APP、线下共用一个账户。

3多语言切换：国际化定位，当前已有10余种语言可切换，为知识变现提供更多可能。

六 功能特点：强大而全面的知识付费解决方案

内容管理：支持多种形式的内容发布，包括图文、音频、视频等，满足不同用户的需求。

会员管理：提供精细的会员管理功能，包括会员等级、权益、生命周期管理等，助力内容创作者实现分
层运营。

支付结算：支持多种支付方式，方便用户购买知识商品。同时，提供灵活的结算功能，让收益更加可观
。

数据统计：提供全面的数据统计和分析功能，帮助内容创作者了解用户行为，优化内容生产和营销策略
。

营销推广：通过社交分享、优惠券、限时折扣等多种营销手段，提/高知识商品的曝光率和购买率。

七、应用场景：满足各领域的知识变现需求

专业技能培训：为教育、培训行业提供线上授课、考试等功能，方便学员随时随地学习专业知识。

内容创作变现：为自媒体、作家等创作者提供内容付费阅读、会员订阅等模式，实现知识内容的有效传
播和价值转化。

企业内训：为企业提供在线培训平台，满足内部员工学习需求，提/高员工技能和素质。

在线教育：为在线教育机构提供全面的知识付费解决方案，助力其快速拓展市场和增加收益。

总结：这套云视商知识付费教育直播系统 功能适应实际需求，模式适合做大做强，优势适配主体需要，
底层技术安全可靠，运营模式清晰明朗，相信一定能够助力创业者，实现真正赋能；好了，今天的介绍



就到这里，如果你有需要，有想法，有疑惑，有需求，可以留言交流，或者直接联系我，我是微三云麦
超，微三云信息商学院院长。

拓展阅读：

 

微三云从 13 年成立至今已经经历了 9 个年头了，有过高峰也有过低谷，这是一个企业发展必经的路，在
2019 年之前微三云针对电商板 年之前微三云针对电商板

块出售的一套商城系统是从 块出售的一套商城系统是从 13 年开始研发的，当时研发这套系统没有
年开始研发的，当时研发这套系统没有
想到过创业能成功，公司发展能这么快，系统的底层基础为打好，研发系统

功能一直跟着市场跑，市场当时发展也太快，我们当时也来不及停下脚步去做地基，但当到
功能一直跟着市场跑，市场当时发展也太快，我们当时也来不及停下脚步去做地基，但当到 2017
年底的时候，微三云的系统架构师肖毅就提出， 年底的时候，微三云的系统架构师肖毅就提出，

再不做好底层，这套系统坚持不了几年了，当即股东们就这一问题开会讨论，做了一个重大的决定，就
是重新研发一套新的系统，研发一套扎实稳

定的系统底层，能让客户用三十年不用换系统的底层， ，当时微三云总共有 当时微三云总共有 400
多号人，抽调了 80 人的技术团队开始研发新的底层系统，一直到 2019

年初才把底层研发好，这套系统的名字叫云平台。
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