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产品详情

小红书竟然又可以实现跳转到淘宝了。上一次跳转功能大约在21年实现过，但很快就被关闭了。不过这
一次，小红书准备得更加充分。

首先，我们来说一下跳转的整个链路。其实，在商业大会上已经提到过这个链路，但我猜很多人可能没
有注意到，因为在讲解的时候使用了很多专业名词，对于不太了解小红书的人来说，可能听不太懂。

这个链路主要是针对搜索场景下的应用。它的目标是从目标关键词搜索页的笔记中进行跳转。举个例子
，比如用户通过搜索关键词A进入搜索页，然后被笔记吸引点击阅读，在阅读完后，点击左下角的商品
胶囊组件或评论区组件就可以直接跳转到该商品的淘宝页面。

搜索页是精准用户最高效的曝光场景，在这里通过目标关键词和优质笔记能够触达用户。通过打通这个
链接，能够缩短用户购买的路径。毕竟，从小红书切换到淘宝再进行搜索和浏览，其中有很多不确定因
素。购买路径越长，转化效果就越差。所以，对于商家来说，这种直接二跳的路径对于提高转化率还是
有一定帮助的。

接下来，我们来说一下门槛。事先告诉大家，要降低你们的期望值，因为门槛并不低。

门槛如下：



1）只支持天猫旗舰店。

2）跳转权限需要申请CID，而且申请前的7天日均消耗需要达到2千元。

3）如果申请通过，就需要保持每天搜索消耗3千元以上，如果当日消耗没有达到3千元，那么权限会被收
回。

3千元看起来不是很多，但如果算起来就会发现其实是很多了。每天消耗3千元意味着月度消耗预算要大
于9万元，而这仅仅是聚光的费用。

此外，笔记也需要报备，并且报备的笔记数量也需要一定的数量。肯定不能随便放一篇笔记就开始跑，
还需要经过测试验证。所以对于中小商家来说，这个权限不适合长期应用，反而可以在大促或者核心人
群打透后帮助提升转化率。

预算门槛还是比较高的，但好在终于可以验证种草和转化效果了。权限开通后，可以在聚光平台上看到
完整的数据链路，来观测转化效果。

接下来是关于如何申请跳转权限的问题。有两种类型的直客，电销直客和KA直客，都是小红书效果广告
团队的工作人员。，目前电销直客暂时没有提报CID跳转的权限，而KA直客可以提报。

不过要注意的是，KA直客也有分类目标客户群体，比如美妆组有专门负责美妆类目的直客，母婴组有专
门负责母婴类目的直客。所以你需要找到对应类目的KA直客才行。

在这里说一下，投放小红书广告，欢迎咨询我们柏众网络，我们可以帮忙提报直客报白，并提供CID配
置，代运营操作广告账户、制作素材业务！

期待合作！
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