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导读：

微三云系统支持模式：热 销的 思购臻选秒杀模式、 美丽天天秒链动 1 2+1 奖励模式，
推三返一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统，

消费返利模式，共享 I WIFI 广告模式，有钱还众筹还债模式，
全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、 泰山众筹模式，

太爱速 m m 秒杀寄售模式， 预售拼购模式、拼商抽奖模式、 广告电商模式 等应用营销模
式，区域奖励模式，团队分红／分红榜模式，积分奖励模式，

店铺奖励模式，绩效奖励模式，奖励模式，一级／二级／三级分销模式、推广奖励模式，支持团队分红
／分红榜模式、消费奖励模式，排队奖励模

式，特有源码独立部署模式，支持任意多项功能组合，按需付费，随时补差价升级功能，可申请软件著
作权，可二次开发，让你的平台既能低成本

起步，又能随着发展随时增加应用功能！我们不是仅仅卖给你一个固定模板的系统，而是给你一套终身
无限迭代、随时升级新热门应用功能的系统，



一套可以助你终身创业而无需更换系统的源码系统，一套让你拥有无限可能的系统。

东莞市微三云信息技术有限公司

东莞市商二信息科技有限公司

东莞市莞云科技有限公司

平台税务合规+出入金+去泡沫+绿色积分返利模式违规问题终/极方案

方案概述：NFG虚实结合产品发行+NFG增值方案+NFG文交所出入金变现

第一部分：平台做大了之后，会遇到以下几个瓶颈或者困境，总结如下：

第一:会员支付和平台日收款额度问题：

1.只接官方微信或者支付宝收款这种官方支付，等于裸奔，因为会直接接入支付公司的大数据风控系统
，随时被风控，降额或者封停支付，甚至冻结资金，因为任何一个平台都没法控制每一个用户的资金来
源都是合规合法的

2.通过对接第三方支付，再接入微信支付和支付宝，快捷支付，一定程度上避免直接风控，可以更自由
地收款，同时第三方支付可以提供代付出金和分账的功能，一定程度上方便了用户提现，但金额大了或
者投诉多了，或者网上有平台的负面消息，照样也会封停商户号，第三方支付也无法为平台解决大额的
当日出入金问题3.通过对接多个第三方支付或者采用商户池的方案，可以增加日收款额度，但只要有负
面或者投诉量大，或者多次触发风控，照样会被封停账号，最终平台无法正常出入金，入金没办法保障
畅通，出金每天都有，平台的现金流就会很快枯竭直接崩盘。4.接通支付的费用问题：对接第三方支付
，会产生技术对接费用，每增加一个支付通道单独收费，就算技术公司已经对接好多个支付通道，依然
会产生支付费率和开户费，支付公司开户费普遍在16000-3万左右，如果开通分账额外加3-5万左右，支付
费率一般收款0.45%，出金代付1元一笔第二：会员推广合法缴税问题（避免偷税漏税）

平台会员帮平台推广，产生佣金收入，这个收入按标准税法是属于劳务报酬。

1.根据劳务报酬征税相关规定，收入2万以内，发佣金方需要给获得佣金的个人提前按20%代缴劳务报酬
类目个人所得税，才能进行发放，2万-5万部分需要预缴30%，超过5万部分需要预缴40%，如果收取会员
佣金收入按劳务报酬的个人所得税计算，会员意见会非常大，不交则平台偷税漏税，而且劳务报酬收入
最终年底和跟用户的工资收入合并，按3%-45%不同阶梯计算个人所得税，多退少补，这样用户实际有可
能出现年底还要额外补税的情况。2.通过公对公合作，有效避免劳务报酬税的征收，因为代缴税义务是
存在于公对私合作，公司需要代缴税，如果是公司对公司合作，则不需要代缴税，只要三单齐全，就可
以发放佣金（付款流水单，交易合同，发票单），但实际操作中，也不能完全解决问题，因为很多用户
不愿意为这个事情开个公司或者个体户，因为开个体户，需要承担地址挂/靠，会计公司做账费用等长期
费用。3.通过灵活用工平台模式，能够解决合法纳税问题，但是成本偏高，金额大了也会受到限制，对
于小平台能彻底解决偷税漏税的问题，但对于大平台不完全能解决问题。

   首先，灵活用工平台跟平台签订灵活用工业务外包协议，灵活用工平台则跟平台用户点对点签约
业务分包灵活用工协议，这样用户帮平台推广的佣金收入，根据现行税法政策，可以定性额定征收的个



人经营所得税（不同地方对灵活用工平台的小额代缴税业务政策不同，税收0%-1.5%不等）灵活用工平
台再给运营平台开具5%的增值税发票。

  按这个流程，用户拿到的佣金收入就是税后收益，合法缴税。同时灵活用工平台收取6.6%左右的费用
，作为给运营平台灵活用工用户代发佣金的费用，所以，平台用户提现的成本就在6.6%左右。

   灵活用工模式之下，虽然解决了合法缴税的问题，但也衍生出三个问题，一个是成本费用高，超
出第三方支付代付功能1元每笔的费用很多，二是金额过大，或者平台有负面消息，灵工用工平台为了自
身安全也会进行风控和暂停合作。三是因为灵活用工平台需要公对公打款，那么平台收款就需要结算到
公账上再打给灵活用工平台，公账上每天入金就非常多，会衍生很多复杂问题，比如定性传销时认定公
司收款金额巨大，造成严重扰乱经济秩序等提供判断依据。

第三:平台运营的泡沫问题

   众所周知，做分销模式容易涉传，所以只能做返利模式。因为你30%出来分销，别人拿50%，你拿
50%出来分销，别人拿80%，你拿80%出来做分销，别人拿100%，所以做平台很卷，只靠分销产品利润，
很难做大做强，所以做平台要推广快，必须要用资本思维，就是做平台让利，就是消费积分的返利逻辑
。

    但返利逻辑使用的前提是平台借用有点泡沫的模式，快速做大做强，把平台做大足够的会员量
的营收，通过并购或者反并购的形式上市，最终泡沫通过资本市场二级市场买单，如果控制不好，发展
比较慢就会遇到资金流问题。

     其实平台有点泡沫并不可怕，就像政/府每年印钱一样，每年印钱就是泡沫，如果这些钱全部
到了居民手上去消费，就会引发通货膨胀，那为什么我们的物价却能控制的比较稳定呢，是因为国家建
了股市市场和房产市场两大蓄水池，比如房产掏空了6个钱包去买房，普通人会把60%以上的收入都投入
到房地产，这样就是蓄水池理论，只要房产正常周期涨跌，长期看涨，那么就不算泡沫或者割韭菜了，
因为资产价值在增加，赚到钱又会卖第二套第三套，坚持把钱放在一个可以跑赢通胀的投上，过去20年
，房产蓄水池正是充当这个角色，就算两年房产价格回调一点，但是市场正常调节范围，长期来说，房
产会涨是共识，所以没有多少人在房产市场变现，反而不断地投入。

    作为平台运营者，就是要充分运用房产增值理论，做一个共识的东西，让用户愿意不停去买，
不停的增值的，跑赢通胀的一个东西，这样用户就不会提现，有佣金收入也会投入到购买这个资产上去
，长期持有，平台就可以以时间换空间做大做强，直到推向二级市场，通过二级市场资本市场去消化这
个泡沫。第四：绿色积分返利违规问题

  众所周知，绿色积分返利模式结合合理范围的分销制度，才是平台快速做大的根本方法，如果只靠分
销制度，肯定是不好快速做大的。那么如果平台采用绿色积分返利模式，就有可能涉嫌非吸。

   首先，非吸的定义，最根本是平台有没有承诺保本保收益，一般认为，只要平台没有任何官方说
明或者文字承诺或者变相承诺保本保收益，就不会涉及非吸嫌疑，这个确实是如此的

  但是，关于绿色积分返利，因为国家出台鼓励绿色积分循环消费，只是鼓励积分返利用来循环消费，
不能去搞积分变现，但我们看很多平台给用户消费赠送的积分是可以变现的或者间接方式变现，这都是
有违规的嫌疑。

   那这个又怎么解决呢？接下来微三云的NFG发行增值+数字资产IPO交易所的终/极解决方案应运而
生。



第二部分：平台合规运营做大做强的终/极解决方案：

NNFG虚实结合产品发行+NFG增值方案+NFG文交所出入金变现

第一：NFG交易所入金解决方案

  众所周知，交易所的入金通道是清算中心，清算中心的资金通道是介于第三方支付之上的，接近于银
行存管证券交易的通道，大家应该没试过充值几百万进去炒股转不进去吧，但是你在电商平台支付发现
超过2万就转不进去，所以，通过交易所购买NFG标的，入金是没有限制的，当平台的第三方支付被风控
，就只能用这种gaoji的交易所清算中心通道入金，购买交易所的NFG标的之后，就可以同时获得平台资
产，相当于平台充值，就可以进行平台报单或者收费，彻底解决入金问题。而且，用户在交易所对手交
易，就像证券炒股一样，没有用户跟用户之间直接转账，避免了用户顶对点转账封卡冻卡的情况。发散
思考：入金不受限制，不怎么受监管，进入清算中心的资金就行进入了黑匣子一般干净，通过交易后提
现，对于大平台来说，简直美得不要不要的，因为大平台入金就是一个原来难以解决的问题，至于还有
什么应用场景？对可以发散思维，背后的用法实在太多了。第二：NFG交易所解决佣金发放税收合规降
低税收的问题

  众所周知，交易所作为特殊批准的交易平台，就像证券市场一样，你在里面买卖股票赚钱，只需要交
印花税，并不需要交个人所得税，就是说，你通过NFG交易所提现收入，是不需要交个人所得税的，只
要交交易的万分之几的印花税的，省去灵活用工代发佣金6.6%左右的成本。

   可以想想一种场景，你在交易所买了一个叫做A的虚实结合权益NFG，同时获得一个链上的NFT和
一个实物产品进行交割，同时赠送你平台资产，那是不是跟平台消费赠送绿色积分一样的道理？但你这
个积分通过平台算法，产生增值或者赚了分销佣金，你再用余额收益在平台兑换一个叫做B的NFG，自动
同步到交易所钱包买掉变现，然后在交易所的钱包里面提现，这个流程只要交1%的买卖交易手续费和万
分之几的印花税，是不是比走灵活用工更低的成本，同时还解决了入金的问题。

发散思考：通过合规的NFG交易所出入金，相当于平台没有直接对用户收款和提现，没有入金出金，只
是一个交易结算系统，是不是就可以去掉所有的风险了，如此畅通的出入金通道，还有什么可以想想的
空间，可以发散思考一下。第三：NFG增值理论解决平台运营泡沫的问题：

  用户为什么要兑换NFG？为什么么愿意兑换NFG？这个就是涉及前文解释房地产蓄水池的概念。

  假设平台有一定泡沫，但用户赚到钱直接提现是有限制的，但是可以兑换NFG享受第二次增值收益
，那是怎么玩呢？假设平台本期限量发行10000 个B名字的NFG，假设发行价是1000元，那么平台设置一
个规则，必须在交易所买5个NFG，然后再配合1000份平台余额，经过10天的周期，可以生产合成出6个N
FG。

  那么，1万个NFG很快就抢购一空，每个人假设都能抢到5个，那也只能满足2000人抢到可以开始合
成NFG，很多人抢不到，就愿意加价购买或者加价转/让，等10天后，这各2000人新合成了12000个NFG，
但是他们会不会全部卖了？不会，因为自己还得保留5个NFG才能合成新的，所以他们只会买掉新生产的
2000个，就是说，10天后，也只有400人能新进场，等再过10天，就会有2400个可以出售，也只能满足480
人第三批进场，如此类推。。。。

  这个时候，所有人的余额都想进来通过产出NFG变现，但每期只有少数名额，于是抢的人多，卖的人
少，就像早期的股票和房地产一样，只要买了就是赚的，所以越来越多人愿意买进NFG，NFG的价格就
会一直在涨，当然，交易所设置了20倍封顶交割机制控制风险，但20倍的增长空间，足够平台玩很长时
间了，房地产过去20年也就涨了10倍左右而已。



   只要制造一个NFG，单边上扬增值，偶尔周期回调也行，用户就愿意一直持有，况且平台是要在
交易所存保证金保证不跌破发行价的，所以用户愿意一直购买和持有，收益比较高的代理会员，会买入
更多的NFG加速佣金余额的变现，因为平台对佣金收入提现做了一定限制作为风控措施。

  发散思维：NFG如果是单边上扬增值的，永远供小于求的，用户一直持有不舍得变现的，平台的现
金流是不是得到非常高的补充，那么是不是可以时间换空间，快速做大走向资本市场，通过二级市场的
热钱转化回购用户手上的NFG，从而解决平台泡沫问题。那如此好玩的增值模型，还有什么好玩的方案
？可以发散思考一下。第四：绿色积分返利违规问题

  为什么跟NFG交易所合作，而不是普通的文交所板块？因为普通文交所在大众理解就是挂版发文票的
，比如茶票或者酒票啥的，而且市值管理全靠自己，没有任何增值机制，但是NFG交易所提倡的是虚实
结合的数字藏品NFG，每一份发行的NFG，既有保证金托底，又有实物产品权益，是随时可以行权交割
的，在NFG交易所，是有相关的风控措施的。

  比如一个365天旅游卡，中青旅国资企业发行的，不用担心交付问题，可以2年内去全国2000多个4A景
区免门票预约入场，每个门票预估100元左右，假设一般2年一个人预约去60个景区，意味着这个旅游卡
现金价值是值6000的，就算用户买了旅游卡，按6000元价格交割，用户也不会有太大意见。那么这个旅
游卡中青旅给平台多少成本一张呢，我们假设是20元，那么，平台可以定个发行价是150元，拿用户是愿
意购买的，在不断的NFG交易买卖增值后，就算是增值到20倍到达3000元触发交易所的强制交割，或者
到达了2年强制交割期，用户最多也只是相当于3000元买了价值6000元的旅游卡，并没有很大损失。

  但对平台来说，相当于用户在平台分享推广赚钱或者返利积分的静态动态收益，在平台并不能提现
，这样就不违反绿色积分平台提现的违规操作，这样平台就安全多了，所有人必须在合规的NFG交易所
变现，收益不能在平台提现，需要配合交易所购买的5个NFG配合余额去合成新的NFG交易挂卖后才能变
成现金，变现都是在合规交易所实现，在交易所提现，非常安全。

发散思维：基于交易所出入金，平台不收钱，不出金，就可以持久长久的运营，收款的主体和提现打款
的主体都是清算中心，平台没有直接收款，就不会涉及非吸等一系列问题，至于还有什么好玩的思路，
可以发散思考一下。第三部分：NFG交易所的合作费用1.技术费用:购买NFG发行系统，与返利平台的接
口对接，与NFG交易所的接口对接，总费用50万2.NFG交易所开户费：10万3.NFG发行手续费+清算通道
使用费：10%左右，假设发行500万市值，就是50万总费用110万左右（还有保证金是根据流通量乘以发行
价动态的计算20%，可以退的不计算在内）

赚钱方式： 
假设平台发展100万人在NFG交易所交易，每天用户在上面交易，交易所抽取买卖双方（平台方有10 个账
号做市值管理不收取交易手续费）交易流水1%，这个费用可以给平台分成，包括买卖非平台NFG（你锁
定的用户在交易所买卖别的平台发行的NFG也有手续费分成），假设你的100万用户在交易所每天交易10
00万，手续费产生20万，会给平台返利6万每天左右，那么一年就是2200万，远远超出交易所发行产生的
各种费用。

  假设不算手续费分成，平台发行1000万的NFG资产，总费用在110万，根据交易所的20倍封顶交割，可
以扩大到2个亿，再加上循环买卖同一个NFG的交易流水至少是20倍，就是40个亿的进出流水，平台的实
际的进出金支付平台的成本才110万，比第三方支付+灵活用工+公司增值税+公司所得税等各种成本，少
太多了，就算是仅仅只算出入金支付手续费一项，第三方代付支付0.45%+提现1元一笔的手续费，40个亿
也交易流水也至少产生1800万的支付手续费。非常划算。而且，NFG文交所还能提供锁定用户交易流水
分成和跨界盈利的方式，相当于0成本。总结：看懂了吗？平台安全运营做大做强的终/极解决方案。

微三云集团  麦超：



毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2
00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众号商城，原生app，DAPP功能定制！

地址：东莞市石排镇瑞和路1号松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

联系电话：麦总监

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

扩展阅读：

 

微三云分享：如果你买的系统，只有少量的功能模块，那么等你做大了，你就要找原来的开发公司去开
发增加应用功能，那么这个新增的定制开发

费用将非常的高，甚至受制于系统底层的架构无法定制无法实现你想要的功能，更恶劣的情况也会有，
比如开发公司都倒闭了或者开发你这个项目

的团队解散了，他们又要重新熟悉你原来的代码再进行开发，那个成本是非常的高的 ，微三云系统具有
0 100 多种应用模式供选择，比如 1 2021 年下

半年更新的 热 销的 思购臻选秒杀模式、 美丽天天秒链动 1 2+1 奖励模式，全民拼购模模式、 推三返
一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍

系统，消费返利模式，共享 I WIFI 广告模式，有钱还众筹还债模式，
社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、泰山众筹

模式，太爱速 m m 秒杀寄售模式，拼商抽奖模式、 广告电商模式 等应用营销模式 。

基于quchenshi数字化能力的提升以及对消费者提供的优质购物体验，许多美妆护肤品牌同样从quchenshi
云店 O O+O 平台策略中获益。依托于整个 O O+O 的

生态和 9 1.9 亿的大数据的人群，使得如今的quchenshi不再只是一个 C 2C
销售渠道，而是一个可以为其他品牌提供精准数字化营销的媒介平台。帮助品



牌 更好地进行人群沉淀、人群运营，人群扩容，最后带来销售增长的一个闭环生态。
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