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产品名称 肆拾玖坊：三年狂飙，凭何成为中国白酒业黑马
？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务项目:东莞数字藏品系统开发
定制项目:数字藏品系统开发
地区:东莞

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787
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肆拾玖坊究竟是凭什么能够在这么短的时间里取得如此巨大的成功呢？答案就是它的“众筹合伙模式和
社群经济模式”。对，你没听错，就是这两个模式，让肆拾玖坊在市场上独树一帜，成为了一个耀眼的
明星。

首先，我们来说说这个众筹合伙模式。

肆拾玖坊的总部正在招募49位公司股东，每人需投资10万元。这49位股东将共同拥有公司的真正股权。
分公司则会招募分舵股东，每个分舵招募200位股东，每人投资2万元，并且这些股东必须承担销售任务
。而终端门店，也就是堂口，会招募30人，每人投资1万元，每人建立一个拥有100人以上的社群来帮助
开拓市场。股东的股权分红是根据拿货量来设计对应的比例，也就是说，堂口股东拿的数量越多，比例
就越高。

接下来，我们再来聊聊这个社群经济模式。



肆拾玖坊的股东们可以获得货价、招商收益、补货收益、年终分红、股权收益以及活动分红收益等。除
此之外，肆拾玖坊还会根据股东的业绩情况进行年终分红。同时，股东还可以通过股权转让获得收益，
参与公司的各种活动也可以获得相应的分红收益。最神奇的是，肆拾玖坊还搭建了一个自动返佣商城，
一键分享和邀请关系绑定，返佣模式包括价差、分销、区域分红和团队业绩分红等。

肆拾玖坊还把线上与线下营销活动结合得非常好。

在线上，企业利用“云商店”的方式，为用户提供更多的信息，更多的用户参与到“云商店”的活动中
。在线下呢，企业则利用店铺的形式，开展沉浸式的酒文化体验，还可以组织各种“请茶空间”、“家
宴厅”等活动。与此同时，企业还会通过建立社区，增强与消费者的互动。这些活动不仅提高了商品的
曝光率，也让顾客有了更多的选择与体验。

那么，“肆拾玖坊”模式究竟有哪些优势呢？

首先啊，就是它的低成本高效率。社群营销和口碑传播大大降低了肆拾玖坊的营销成本，同时呢还提高
了营销效率。这样一来啊，既节约了成本，又提高了效益，真是一举两得啊。

其次呢，就是品牌效应强。由于社群营销和口碑传播的强大作用啊，肆拾玖坊的品牌效应非常显著。在
市场竞争中呢，这就意味着它赢得了巨大的优势。品牌响了，口碑好了，消费者自然就更愿意选择肆拾
玖坊的产品了。

再来谈谈用户粘性高这个优势吧。大家都知道啊，一个企业的长期发展离不开用户的支持与信任。而肆
拾玖坊呢，就凭借着良好的口碑赢得了消费者的xinlai和支持。所以啊，它的用户粘性非常高哦。这一点
呢对于企业的长期发展来说是非常重要的保障啊。

最后啊，不得不提的就是肆拾玖坊的创新性了。它运用互联网思维创新传统白酒行业啊，使自己的商业
模式具有强大的生命力和发展潜力。在这个日新月异的时代啊，只有不断创新才能立于不败之地啊。而
肆拾玖坊呢就做到了这一点啊。
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