
慕圣妃？四良？南杨？妍加分？美业人必须了解的商业模式！

产品名称 慕圣妃？四良？南杨？妍加分？美业人必须了解
的商业模式！

公司名称 东莞市松山湖溢嗨技术服务中心

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室02

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

轻医美爆发的两年多，太多品牌 起高楼 楼塌了未来的轻医美究竟路在何方下半年的的出路在哪里

许多品牌陷入了liuliang难、营销难、复购难的“三难”境地。对于这个问题，我们需要探讨什么样的轻
医美商业模式更高效更有竞争力。

慕圣妃 南扬 四良 妍加分火爆的背后你发现了什么？

慕圣妃、南杨、四良、妍加分之所以成为现象级现象，不仅仅因其有匠心独到的布局方式，更因为其有
“利他”理念的支撑，以帮助与分享的形式，为世界为他人带去了美丽和健康。

本期小编就来分析其背后独特的的商业模式。

南扬轻医美4998模式

慕圣妃代理云仓系统模式怎么做？

慕圣妃4980商业模式系统开发功能全面解析：

1、零售会员级别：4980元/9998元

2、经销商级别



3、总代级别

4、医院医美机构服务点

慕圣妃模式的具体运作方式包括以下几个方面：

代理云仓模式：慕圣妃模式的核心之一是代理云仓。代理云仓作为企业和消费者之间的桥梁，将企业的
库存压力转移给消费者，同时为消费者提供更多的商品和服务。这种模式有效地降低了企业的运营成本
，tigao了市场响应速度。

消费者与企业互动：慕圣妃模式注重与消费者的沟通和互动。企业通过为消费者提供多样化的活动和奖
励，增强消费者的忠诚度和购买力。这些活动包括各种促销活动、优惠券、积分兑换等，不仅tigao了消
费者的参与度，还增加了消费者的消费频次。

会员制度：慕圣妃模式采用会员制度，针对不同级别的消费者提供不同的权益和奖励。这些权益包括产
品优惠、分享奖励、差价利润、月累计业绩奖励等，激励消费者不断升级和扩大消费。

实现资源共享：慕圣妃模式通过代理云仓和会员制度，实现了资源共享。企业和消费者可以共同分享市
场的红li，实现真正的双赢。这种模式有利于促进市场的良性竞争和可持续发展。

南扬轻医美4998模式

南扬轻医美模式也采用了创新的奖励机制，制定合理的用户互动规则，以增加用户量和tigao用户忠诚度
。

首先这个模式有两个身份，分别是代理和老板

用户任意消费4998，即可成为代理（产品自选 不指定）直推奖励1000元。

代理A推荐两个代理，就可以升级获得老板身份，获得直推奖励3000元。推荐他人也可以赚取推荐奖3000
元，而团队下级代理商进货可赚取间推奖励2000元。

例：（直推奖1000元，见点奖2000元）

A购买4998元的礼包成为了代理身份

A推荐的B1、B2也购买了499元的礼包继而成为代理

A就可以分别获得B1、B2的直推奖励1000+1000也就是2000元

A升级成为老板身份后，B1、B2各自推荐2个购买4998元的礼包成为代理，也就是C1、C2、C3、C4

模式优势

①规则简单 ②快速裂变 ③丰厚奖励 ④合法透明

四良轻医美平台模式



买完3990元的大礼包之后，即可成为代理。

以代理的身份就可以直接推荐别人也来购买这个3990元的大礼包，邀请一人购买，可以拿到1000元的直
推奖；

邀请四人购买就可以拿到1000元的见点奖，同时，邀请够四个代理就可以从代理升级成为老板。

成为老板之后，我们还可以邀请第五个代理，然后继续拿1000元的直推奖，除此之外，还可以拿到1000
元的团队见点奖。

1、合伙人制度：四良轻医美采用合伙人制度，寻找有共同理念和业务经验的合作伙伴。合伙人可以是国
内外的医疗机构、美容机构或个人从业者。

2、资源共享：四良轻医美整合内外部资源，为合伙人提供优惠采购、市场推广、品牌建设等方面的支持
。这有助于合伙人降低成本、tigao盈利能力。

3、利润分成：四良轻医美与合伙人之间可以按照约定的比例进行利润分成。合伙人的收益可能来自于业
务提成、股权分红等多种形式。

小结

总结一下上面慕圣妃、南杨、四良的模式，推荐奖励机制都源自于链动2+1模式，本文对这些模式进行归
纳总结一下，方案如下。

妍加分模式

1vip体系

交6999米成为妍加分的vip，成为vip有什么好处呢?1.有十组械三的产品2.以后复购每组499米3.推荐6999的v
ip有直推奖励2000米的收益，但是没有间推哦.

2Svip体系

1.由vip晋级上来的，你的伞下团队可以完成450组的下户或者直接缴纳10w保证金(原价15w)，就可以晋级
成为Svip了2.拥有vip团队伞下每产生的一个6999直接推荐奖励3000米，而且如果是团队完成的，它还有极
差1000米3.享受vip团队复购补货每组100块钱的奖励4.还可以享受分红(下货分红、股东分红、宝马车分红
、玛莎拉蒂分红、半年度分红)5.Svip和Svip产生平级的时候，它还可以额外获得每组货的15元的奖励

3总代理体系1.当月完成1.5w组下户，可以晋升总代理2.直接推荐vip奖励3500米，如果是Svip伞下团队完成
的，它还有500米的极差，vip伞下团队有1500米极差3.Svip伞下团队每组货的50元的极差奖励，vip伞下团
队每组货100米的奖励4.分红跟Svip享受的福利一样
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