
小程序没有流量怎么办

产品名称 小程序没有流量怎么办

公司名称 佛山市微禾网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 佛山市禅城区张槎古新路南新创业园E区南座3楼
301室(住所申报)

联系电话  17576014848

产品详情
如果需要做小程序排名优化可以私信我哦。

1.小程序排名 2.小程序关键词排名 3.小程序授权 4.小程序拉新 5.小程序DAU 6.小程序MAU7.小程序评论数 8.小程序活跃量 9，小程序UV

首先：丰富小程序内部内容，增加用户停留时长
月活过万但liuliang不高，一个重要原因是用户在小程序内停留时间过短。用户打开小程序后很快就离开了，这说明你的小程序内容无法吸引用户进行浏览和交互。那么我们就需要从丰富小程序内部内容入手，增加用户的停留时长。

一是丰富商品详情页和商品类目页内容,添加更多商品细节图片、多角度展示、详细参数、真实用户评价等,让商品页更丰富,用户可以花更多时间浏览商品细节。可以添加一些互动内容,如试穿、人像试妆等功能,吸引用户停留浏览。

二是加强内容营销，通过发布资讯、视频、直播等内容吸引用户。内容可以围绕用户兴趣点和商品相关知识进行设计，既能tisheng用户活跃，又能更好地把用户引导到商品页面。

三是建立用户社区，让用户可以在社区发帖、评论、互动，从而增加用户黏性。社区功能是个重要的用户聚集地，你可以通过社区运营活动促进用户互动。

如果内部内容丰富吸引人，用户会花费更多时间浏览小程序、和其他用户互动，那么月活数过万的同时，单人次停留时间也会显著tisheng，liuliang也会随之tigao。

第二：进行定向运营，tigao用户活跃度
月活数过万但liuliang转换效果还不明显，说明现有用户群体的活跃度有待tigao。作为运营者我们要进行定向运营，针对不同用户群体制定个性化运营方案，主动触达用户，以tigao不同用户群的活跃度。

信息流广告的竞争力，核心其核心是程序化购买。我们通过匹配模式，覆盖到更多我们的目标客户。它的理念，也就是目标就是把需要的产品推送给有需要的用户。

所以我们要实现：人群的标签，以便定位。这些标签或者说维度，都是通过用户以往的历史浏览记录及各种自然属性纬度来产生的。所以这个是有一定的过程。

它种类很多。

1、新闻资讯类。这我们很多在操作中，也比较常见。比如头条，一点，网易新闻客户端，新浪扶翼等。这些是基于资讯式的。



2、社交媒体。广点通，陌陌等，这类具有强用户互动性，也有可能信息实现二次传播。

3.、搜索引擎。目前主要是为代表性。这类由于采取搜索与资讯叠加，所以相对来说，更具性。

4、视频类，以爱奇艺等。是目前比较受关注的一种信息流推广。

5、浏览器类，UC浏览器等。很多是具备一定的用户基数。

信息流广告投放转化效果tisheng是个很大的命题，行业、目的、用户人群、媒介平台不同投放时采用的方式和策略都会不同。本文先从整体上谈几点心得，具体的干货细节后面逐步分享，如果有广告主需要全面了解信息流广告效果tisheng的办法，可以联系我进一步沟通。
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