
深圳到连云港 生物电子冷冻 冷链物流公司 欢迎致电 踏信冷链

产品名称 深圳到连云港 生物电子冷冻 冷链物流公司
欢迎致电 踏信冷链

公司名称 踏信冷链物流（深圳）有限公司

价格 200.00/吨

规格参数 上门提货:深圳 东莞 广州 佛山
时效保障:2-3天
温控可调范围:冷冻-18℃到-25℃ 冷藏0到10℃

公司地址 深圳市龙岗区平湖街道平湖社区平安大道1号乾
龙物流园1栋103

联系电话 15986619992 15986619992

产品详情
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郑家乐曾经在腾讯工作时间有十年之久，可以说是一个地地道道的“程序员”，那他为什么会转行做起
冻品呢？△图片来源：受访者提供谈到这个问题，郑家乐说：“晓餐做起来后，好多人见到我都会问同
样的问题，其实主要有两方面原因。一是2018年互联网进入下半场，腾讯20周年提出要扎根消费互联网
、拥抱互联网产业。二是家里的人大部分都是做冻品行业生意的，在他们的影响下自己对这方面还算了
解，冻品行业上下游极度分散，从厂家到商家之间经历多次中转，增加很多成本。所以我觉得冻品行业
会有新的可能。”2019年8月，执行力MAX的郑家乐从腾讯离职，先调研了美菜、快驴的运行模式，以云
南为试点进行试水后，决定回去开拓广州市场，在广州租了一个一千多平方米的冷库，一头扎进了冻品
行业。2020年6月6号，晓餐冻品网成立了，业务主要做冻品配送，服务于街边小餐馆。在成立晓餐前，
郑家乐及其团队做了先手准备，在短期内研发了集采购、销售、财务、配送于一体的数字化系统。这套
系统与微信小程序相结合，使晓餐快速具备了响应客户需求的能力，在开始的一个月就已经能为客户提
供超过1500种SKU。晓餐能够迅速开拓市场，得到众多客户青睐，郑家乐梳理了主要的三点：一是晓餐
商品价格公开透明，平常市面上客户采购的价格跟采购量以及与业务人员的交情有很大的关系，而晓餐
是在商城里统一定价，公开透明；二是种类全面，完全可以一站式购齐；三是成本更低，由供货商通过
晓餐直接到达终端，中间减少中转，节约成本，使商品的价格更低。晓餐越来越多的客户群体也使供货
商的销售量水涨船高，形成一个双赢的局面。郑家乐表示，每个月至少为供货商增加一二百万的销售额
。目前，晓餐精耕广州、佛山市场，服务8000多家餐饮店，每天处理1000多笔订单，四十多台物流车有
条不紊的为客户全城配送。据了解，晓餐现在已经做好拓展其他城市市场的准备了。
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郑家乐及团队打造的综合数字化系统——晓餐助手，是公司所有岗位的工作流程展开的基础。晓餐并没
有业务代表，他们负责开拓市场的是地推。与传统的业代相比，地推的工作更简单明了。他们只负责给
街上的商家介绍晓餐基于微信小程序开发的商城，添加企业微信，如何在商城下单，以及后期的回访工
作，剩下的下单、付款、配送、交付等流程都可以通过系统线上处理。让传统经销商头疼，难以理清的
库存问题，郑家乐团队也另有妙招。郑家乐介绍：“冻品行业商品存储不规范，没有准确的名称。就像
丸子，有好多个生产厂家，贴的还是不同的品牌，都在冷库储存着，难以掌握实际库存和商品品种。为
解决这一问题，在商品入库时，通过系统识别，我们给每一箱货物都贴上了标签，让商品存储系统化、
规范化。分拣员可以通过仓储分拣系统的小程序快速地找到货物的位置，实现快速配货出货。”整个流
程的系统化、标准化也支撑晓餐可以小规格配送，郑家乐解释道：“很多经销商都是要求有起批量的，
或者是只能箱起，比较小的门店不需要这么大的量。但我们可以拆箱送，哪怕客户只需要一包丸子也可
以。”仓储分拣系统和配送系统，加上客户通过小程序自主下单，形成了一个良性循环，使晓餐的整体
周转速度是传统经销商的2-3倍。短短两年，晓餐年销售额从0到2个亿。
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现如今，传统冻品经销商面临的发展痛点越来越明显，例如仓储成本越来越高、库存处理难、资金周转慢等问题。经销商的层级也在逐渐缩小，市场竞争愈发激烈。

而美菜、快驴、新冻网等各类B2B平台的兴起，正在分食餐饮食材供应的终端市场。所以无论是从经营角度，还是管理角度来讲，数字化、信息化是都是传统冻品经销商升级转型的必然趋势。

郑家乐介绍道：“晓餐能够占有一席之地，大的优势就是短时间内搭建的数字化系统，一是它可以无限扩张，对于服务的店家数量没有上限；二是承载的SKU数量多，传统经销商承载SKU种类是有限的，但是晓餐可以有无限可能，现在晓餐就有3000+SKU。”
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