
山海优选运营模式

产品名称 山海优选运营模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 定制项目:小程序开发
服务范围:定制开发
服务项目:商业模式开发

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

山海优选的商业模式

山海优选以web3.0为理念打造以用户为核心的绿色积分应用服务平台

山海优选平台运营以下六大板块内生态。

一，通证商城

二，直播

三，社交

四，共富农场

五，联盟商家

六，山海馆
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以下信息全部源于互联网公开信息了解到的山海优选平台推广资料

绿色消费积分机制：

消费力：由消费包产出，用于兑换消费包、兑换消费红包、兑换消费券

分成券：由业绩贡献分成，用于职务分成、市场分享奖励、释放消费力

消费红包：由消费力兑换，用于消费抵扣、兑换消费力、转赠

消费贡献积分：由抵扣消费红包数量产出，用于释放消费力

山海优选积分系统中消费力的五大减量：

1、每月同权日，权益通对消费力的通缩；

2、消费力兑换集团旗下上市公司股票进行通缩；

3、山海优选今年借壳上市后开通更多内部通缩通道；

4、元宇宙各种应用场景对消费力的消耗通缩；

5、商城海量交易对消费力的通缩；

以下是山海优选的市场推广上市规划图。

建立贵州茶交所，可使茶产业在此平台上市，需要上市的公司需要先购买积分，才能在茶交所上市。

每个区县达到一定会员量可建立山海馆，山海馆中出售各个区县的特色农产品，购买需要使用绿色积分
。绿色积分则是由消费力出售时的手续费转变成，用来促进各个区县的农产业。

1，用户注册

参与用户注册实名后免费送一个初级消费包，每天做视频广告任务，分30天释放12消费力，消费力可以
用来继续复购消费包，最高可获得32%的额外消费力收益，消费力还可以用来出售（据代理介绍该积分
目前可以卖到20元左右一个），想要产出更多的消费力，就需要购买这些积分，来购买消费包。

同时，公司为了鼓励参与用户推广市场，吸引更多人来投资。

2，设置了5级代理模式，分别可享有不同的分红。

接下来为大家详细介绍：



专员、直推10名有效用户，联盟贡献值达到50，总贡献值达到300，持有初级消费包，可享受平分15%交
易手续费分红，赠送一个初级消费包；

主管、直推15名有效用户，联盟贡献值达到500，总贡献值达到2000，持有低级消费包，可享受平分20%
交易手续费分红，赠送一个低级消费包；

经理、直推20名有效用户，联盟贡献值达到3000，总贡献值达到10000，持有gaoji消费包，可享受平分12
%交易手续费分红，赠送一个gaoji消费包；

总裁、直推25名有效用户，联盟贡献值达到20000，总贡献值达到60000，持有达人消费包，可享受平分10
%交易手续费分红，赠送一个达人消费包；

董事、直推30名有效用户，联盟贡献值达到80000，总贡献值达到250000，持有富人消费包，可享受平分8
%交易手续费分红，赠送一个富人消费包。

注：消费包减产机制，初级消费包不自动减产，低级消费包复购一次延长一天，中级消费包复购一次延
长两天，gaoji消费包复购一次延长三天，达人富贵包复购一次延长四天，富人消费包复购一次延长五天
，富豪消费包复购一次延长六天。

消费力及消费券集市：注册实名认证免费赠送消费包获得，通过做视频广告任务不断积累；通过消费券
集市积分点对点转让获得，消费券与消费力可相互转让

消费券集市转让机制：消费力可出售/求购消费券，消费券与权益互通互兑

3，手续费

除此以外，山海优选还对外宣传：可零入可进行购买积分包，通过每天观看对应的广告，定期产出额外
积分，有着消除泡沫的模式，消费力积分可随时售出，消费力出售使需要一定的手续费。

山海优选对外宣传：为了平衡市场，消耗泡沫，在参与用户将消费力转换为消费券是设置了手续费要求
：

共富值小于3，扣除40%的手续费；

共富值大于等于3，扣除25%的手续费；

主管和gaoji，扣除20%的手续费；

经理和达人，扣除15%的手续费。

4，分成券：

l 分享实名认证用户获得分成券



l 分享用户兑换消费包获得分成券

l 用户市场职务每天可领取分成券

l 城市服务商每天可领取分成券

l 分成券价值与消费力等值，每天释放消费力，释放比例1%-3.5%，根据用户评级释放

5，消费红包：

l 消费力可以兑换消费红包（根据集市价格）

l 消费红包可以用于商城消费抵用

l 消费红包自动生成二维码可以扫一扫使用

l 消费红包可以通过手机号转赠

l 消费红包恒定价值1RMB

注：直接分享用户可以获得消费红包核销数量的60%的消费贡献积分；间接分享用户可以获得消费红包
核销数量的25%的消费贡献积分；商家可以获得消费红包核销数量的100%的消费贡献积分

6，市场收入：

l 分享新用户奖励0.6个分成券，连续6天任务，每天0.1个，中断不再奖励

l 分享用户兑换消费包可获得对应数量6%的分成券，有烧伤机制（以自身持有最大的消费包为准）

l 每分享一个会员实名认证后增加一点共富值（前三个月连续30天未完成任务共富值清零）

l 用户通过市场分享完成职务考评可获得一次性消费包奖励以及长期评级分成

l 通过一定条件成为城市服务商可获得每日城市分成，根据城市市场发展规模进行奖励

7，券商

因山海优选市场规模日益增大，为增加市场流动性与通证流转便利性，平台已设置”券商”于集市板块
，开启平台通证全流通时代，山海优选消费券券商规则如下:

券商级别及门槛规则

白银券商需配置20万现金，可以同时匹配10单黄金券商需配置50万现金，可以同时匹配15单钻石券商需
配置100万现金，可以同时匹配20单



为保障平台广大用户的权益，券商需要缴纳10%保证金备注:钻石市商将轮流置顶市商页面

8，消费力和流动池讲解

9，公链板块

权益通公链介绍

权益通(YBK)是基于qukuailian技术的去中心化的商业应用平台，其目标是通过qukuailian与分布式存储技
术，打造一个信息透明、协同高效、价值高速传输的可信任分布式商业环境，并通过去中心化的自治形
式，以数字积分流通转让方式决定商业的流转与售卖。

权益通结合了产业互联网与qukuailian网络的双重优点，将未来世界可选的商品信息及价值传输服务下沉
到消费者和供应链管理中，同时YBK利用数字积分尽可能去准确透明的衡量与激励生态的参与者与贡献
者，权益通致力于打造人人参与人人贡献人人享有的web3世界。

权益通的架构

权益通=联盟链+BaaS系统(Blockchain as a
Service)+公有链以联盟链与供应链结合,提高产业层面的效率,降低企业之间的沟通与信任成本。

SaaS系统为各个代理商，企业，提供企业级的qukuailian系统服务，井上传真实的供应链数据,为商品溯源
，供应链管理，供应链金融提供底层技术支持。

同时，将联盟链的数据与公有链的权益通对接，让任何人都可以参与监督链上商品的信息和数据，为商
品溯源增信背书。

总结

这些卷轴项目一边使用用绿色积分的政策红利进行刺激消费，一边用绿色积分兑换奖金，这种商业模式
无论是让山海优选一出场吸引了大量的用户企业的关注。

还是之前的老大哥，鲸鱼，蚁丛，博蓝共享等，都是在卷轴模式的零撸方案上增加分销模式，快速拉人
获取粉丝，然后通过广告费，和产品消费等进行获利。

不得不得近些年做的比较大的盘，要不就是返利模型，要不就是卷轴模型，也因为只有这几种才能快速
短期的发展大量的用户群体。
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