
CRM客户管理APP定制（源码架构、方案逻辑）

产品名称 CRM客户管理APP定制（源码架构、方案逻辑）

公司名称 微都网络有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 八号商业街

联系电话  19272044465

产品详情

CRM客户管理APP搭建（源码架构、方案逻辑），CRM客户管理现成APP（源码架构、方案逻辑），CR
M客户管理系统平台（源码架构、方案逻辑），CRM客户管理APP定制（源码架构、方案逻辑）

(相关声明：文章资料采集于互联网，仅作为有开发需求者的模式参考,与相关平台没有任何关系，玩家
勿扰，如侵权可删。)

当下，移动办公已经成为了全球众多企业较为重要的一种工作方式。人们将自己从传统的工作方式中抽
离出来，不再局限于办公室和电脑工作，而是投入到新的工作方式当中，让办公效率更加灵活高效，办
公也更加自由，同时提升工作效率。

企业为何需要开发办公APP

员工工作计划、日志缺乏管理，很难根据工作实际情况合理安排工作任务。

公司政策、通知都必须打印传阅，文件下达速度慢、大量纸张被浪费。

请假销假、报销审批程序复杂，造成报批效率极低。办公用品、图书资料以及固定资产缺乏系统化管理
，导致公司资产流失。

移动办公APP能够带来什么,树立企业品牌的形象,企业员工移动办公

企业内部信息化管,展示企业实力，产品和服务内容



移动办公APP开发功能

待办、待阅主动推送

让绝大多数业务事项通过流程引擎功能、内容引擎、门户引擎，推送至个人办公桌面，随时随地查阅、
处理待办。

个人日程管理

日程管理为移动办公用户提供更聚焦、更丰富的日程视图，并可以与手机日程同步。

企业通讯录

为用户提供基于组织架构的企业通讯录，随时随地满足在外人员与相关同事沟通、交流的需求；并支持
保存在本地通讯录。

动态资讯推送

为员工实时推送企业新闻，让员工可以随时随地利用碎片时间了解企业最新动态。

随时随地查阅客户卡片

无论销售人员在哪，他随时可以通过OA查阅他的任何客户，包括该客户基础信息、拜访记录、联络记录
以及与该客户相关的工作等。

提供客户拜访最优化路径

通过对客户地理位置信息的有序排列，帮助销售规划zuijia的拜访路径。亦可按照行程规划拜访路线。

日程安排小秘书

当销售人员按照OA为他提供的拜访优先顺序预约好客户拜访之后，可以通过新建日程功能录入即将拜访
的行程，随时提醒他即将要做的事情。

销售管理好帮手



可以查阅他所跟进的客户的情况以及预约日程、反馈联系/拜访记录，展开重要客户的销售日志进行查阅
，随时为其提供必要的业务指导。
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