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产品名称 分红增值模式：贡享奖、星级员工奖、管理奖等
多元化的奖励机制

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市石排镇东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 15220898788 13222500584

产品详情

绿色积分消费增值

一、分红增值模式的概述

在当今的商业环境中，传统的商业模式已逐渐无法满足消费者的需求。正是在这样的背景下，分红增值
模式应运而生。该模式通过融合公排、分红的奖励机制，并结合通证玩法，为消费者提供了一个全新的
消费体验。它不仅能让消费者在购物的同时获得各种奖励，还通过通证的二次增值变现，使消费者的资
产持续增值。

温馨提示：门门是技术开发方，文章仅作为开发需求者的模式及案例参考，与平台没有任何关系，玩家
勿扰谢谢！

二、分红增值模式的实战运用

在桥准单模式下，消费者每消费2600元，可以获得相应的补贴分红奖励。此外，还有贡享奖、星级员工
奖、管理奖等多元化的奖励机制，让消费者在消费的同时，也能获得丰厚的收益。

绿色积分作为该模式的重要组成部分，其总量为55万枚，且只涨不跌，yongbu增发。公司通过10年的自
动赠送机制，确保绿色积分均匀地分配给消费者。消费者在获得绿色积分后，可以选择兑现或卖出，而
卖出的部分将立即销毁，以维持绿色积分的稀缺性。

此外，运营中心作为整个模式的枢纽，负责接收公司的全网营业额的3%，作为其补贴分红。这一机制确
保了运营中心的稳定收益，同时也为消费者提供了更多的保障。

三、绿色积分增值的策略与规划



为了确保绿色积分的合理增值，公司设定了一系列的策略与规划。首先，通过每单400元的资金储备池机
制，确保绿色积分有足够的资金支持。其次，通过当即进入专用储备池、公司全网当天营业额1%进入专
用储备池、积分卖出兑现15%手续费进入专用储备池等策略，不断扩大储备池的资金来源。

同时，公司还根据市场的变化和消费者的需求，制定了一套详细的积分发行与兑现策略。通过合理的控
盘和定价机制，确保绿色积分的价值得到合理的体现。

四、结论

分红增值模式作为一种创新的商业模式，为消费者提供了一个全新的消费体验。它不仅让消费者在购物
的同时获得各种奖励，还通过通证的二次增值变现，使消费者的资产持续增值。而绿色积分作为该模式
的核心部分，其合理的管理和增值策略更是确保了整个模式的稳定运行。在未来，随着市场的不断变化
和消费者需求的升级，分红增值模式有望成为主流的商业模式之一。
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