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产品详情

为什么说消费增值会这么火？消费增值即提升消费价值，创造更多回
报。它是一种创新商业模式，它赋予消费者更多权益和回报，同时为
企业带来更多商机。在这一模式中，消费者可以通过购买商品或服务
，不仅可以享受到它们的使用价值，还可以获得额外的投资回报，比
如积分、让利等。可以将这些回报用于购买商品或服务，或者在平台
上投资以获得更多收益。

在消费产品的同时，可以通过获得一定数量的积分来获取额外的增值
回报。积分增值的来源可以分为购买产品和兑换积分两个方面。

1、购买产品：通过产品的部分利润进入分红池，提升资金储备，进
而使绿色积分增值。

2、积分兑换：当用户申请提现所获得的积分时，将会扣除20%作为手



续费，并返还至分红池，用于积分增值。

在消费增值阶段，消费者不仅可以享受折扣，还能够获得绿色积分。
这些积分可以转化为现金，也能在平台内用于其他消费。通过这种方
式，既满足了消费者的需求，又增加了平台的销售额和忠实会员。此
外，消费者可以将通过返利获得的绿色积分作为财富随时转移，从而
避免了传销风险的可能性。

消费增值的优点有哪些？

1、消费赠送积分，只涨不跌；

2、平台正波比没有任何泡沫；

3、拿出产品利润对标，积分的赠送和资金池对标，只要资金越多，
积分越少，积分就会不断增值上涨。

卖积分为什么也会涨呢？正常卖同等积分和分红池建去的时候，是不
涨不跌，但平台在这设置了个核心的逻辑：资金只能提现80%，其中2
0%继续注入分红池，所以积分又会涨起来，那平台这个商业模式，不
管卖积分，还是买积分都会持续上涨。

模式介绍：分配制度

根据产品所产生的一部分利润作为资金，将一部分转化为等值的绿色
积分赠送给相应的消费者；另一部分资金被注入分红池，进一步增加
资金数量，积分也会相应地获得增值。



以商城为例，每个订单的消费金额的30%将会返还给消费者。其中，
有30%的返现金额的70%将转化为绿色积分，而剩下的30%将作为分红
底层用于积分的增值和兑换。

消费者A在商城下单100元的产品，其中30%的金额被分配到积分底池
中。这意味着积分底池中的总金额是30元。这30元被用来创造积分，
其中70%的价值被转化为积分。假设初始时平台上的积分价格是1元，
那么用户A所获得的积分数量是21个。随着底池中积分的增加，积分
的价格也从1元涨到了1.43元。

如果此时B也要购买100元的产品，那么积分底池的总额将变成60元。
根据当前的积分价格，B将获得14.7个积分，而平台的积分价格将上涨
至1.68元。按照这个规律，积分价格将始终上涨，而不会下跌。

当用户选择兑换或提现积分时，根据持有积分数量和当前积分价值进
行计算，获得相应的现金金额作为兑换资金。然而，为了继续增加积
分的价值，我们将从兑换资金中扣除20%作为手续费，用于回流到分
红池中。这样可以促进积分的增值，并推动绿色消费和循环消费的实
现。

说明：小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也
不收费推广项目，不做项目私下评估，玩家勿扰。(以上分析不构成任
何投资建议)。
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