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公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

分享一些O2O新零售模式玩法：线上线下融合，打造交易闭环新时代？ 软件系统搭建+微三云生态+
设计商业模式，微三云麦超

前文引言：微三云为客户提供会员liuliang广告变现：微三云客户平台财务自由之路:上线一个当前最新最
火的模式，快速裂变会员 10 万+，用社交电商新 零售会员奖励模式打造稳定团队架构，然后每 2-3
个月跟随微三云系统迭代新增上线最新的模式，不断激活新老会员继续推广拉新到 50 万+，先借 助腾讯
体系上线公众号小程序视频号三个端口快速推广，等有一万日活以上，就可以上线社交广告资讯原生
APP 通过看视频看资讯领赏、签到做任 务领赏激活会员，再通过广告(穿山甲和广点通广告联盟)、游戏(
自营和第三方)和金/融(在线申办信用卡、信用贷款)变现！ 现在一铺无法养三代，但一个活跃会员 10
万+的平台可以！ 爱孩子就送他一个 10 万+会员的平台吧！
近几年多数企业在开展零售数字化业务转型时，难以避免以下难题： 1）缺乏整体规划 2）迭代交付缓慢
3）扩展性不足 4）协同性不足 5）稳定性较差 6）IT 成本过高 7）业务支撑不足
在数字经济环境下，为了能够快速响应市场需求和实现降本增效的目标，品牌企业对 IT
系统的迭代升级要求再次tigao。秉承“技术驱动商 业未来”的理念，微三云发布了新一代“微三云云平
台智慧新零售数字化操作系统”。今天小编给大家分享介绍一些引流裂变营销模式的玩法，助力企业、
商家、门店更好引流拓客、提/升品牌知/名度；小编手里还精/细化的整理了81套商业模式的具体玩法、
图文讲解，感兴趣的有需要的可以联系微三云麦超；



企业如何通过掌握私域流/量的核心关键-私域商业模式，实现用户裂变，降低营销成本，提/高用户黏性
，并通过增加用户互动、提/高转化率和复购率，最终实现“流/量”和“销量”双爆发？

81套精选商业模式带你指点迷津，看看哪一套模式最适合自己，每个模式都有客户做到几十亿规模，有
需要欢迎咨询微三云麦超；

门店拼购裂变系统软件开/发,门店拼购裂变模式开/发系统 门店拼购裂变模式开/发APP平台

一、社交电商 七大运营模式

①社交分销

基于社交圈层分享传播的新型营销模式。通过 熟人关系链实现裂变式口碑传播，使消费者“自
用省钱，分享赚钱”成为分销者，不断扩大销售 辐射范围

②会员制电商

融合会员制、积分制、社交分销三种模式，建立裂变式会员制电商自循环生态体系，针对不
同性质的会员，提供更周到更贴心的个性化服务

③微商城小程序

全渠道微商城小程序电商解决方案，帮助企业 构建私域流/量进入品牌电商新时代。社交裂
变，多渠道引流，助力商家销量提/升

④社群团购

整合社群资源以及社群供应链，集中供货，并 通过社群裂变、口碑传播、限时团购等营销方
式为引流入口，提/升成交率，沉淀私域流/量

⑤S2B2C供应链平台

整合供货商，赋能于渠道商；并共同服务于顾 客的全新电子商务营销模式。整合上游优质供
应商提供给渠道商并深度服务消费者



⑥O2O新零售

将线上商城和线下实体店融合打通，形成优惠 活动、产品展示、客户购买等交易闭环。线上
商城做展示、传播、交易；线下做体验、服务和交易

⑦直播电商

通过网红KOL、明星、大V等直播卖货，随着5G时代的来临，直播电商正创造一个接近万亿
级增量市场，2020年中国直播电商销售规模将 达9160亿元，约占中国网络零售规模8.7%

二、拓客引流系统营销裂变

①拼团：邀请好友组团享优惠、通过拼团活动帮助商户传播品牌、提/高商品销售。

②社区团购：社群营销、促销量。建立社区门店，通过裂变购买返佣的机制，刺激团长传播销售。

③渠道代理：B端微商渠道裂变、线下门店引流、快速回笼资金。

④分销：分销裂变让人人成为分销员，通过微客分享、推广，实现销量裂变；门店拼购裂变系统软件定
制(微:HLJ199019)

三、门店拼购裂变系统开/发功能&玩法

①自动组团

顾客随时自己发起拼团，凑够人数自动成团

②邀请分享

将活动商品分享到朋友圈，群，邀请好友组团!

③支付

开通支付，网络购物快速使用!



④发货通知

组团成功，给所有参与人员推送通知，实时了解动态!

⑤随时成团

设定拼团，只允许在限定时间内组团!

⑥阶梯团队

可设置3个阶梯，拼团人数越多越便宜!

⑦数据报表

⑧超多电商功能

除此之外，实体店系统的裂变方法有很多，以下是几种常见的方法：

1. 优惠券裂变：为顾客提供优惠券，并鼓励他们邀请朋友一同消费。当朋友使用这些优惠券时，原顾客
也会获得额外的奖励，如折扣或积分等，从而激发顾客主动分享和推荐的行为。

2. 社交媒体裂变：借助社交媒体平台的力量，通过创建有趣、互动性强的内容，吸引用户的关注和参与
，并鼓励他们分享到自己的社交圈子。可以设置类似“转发赢大奖”、“好友点赞送礼”等活动，扩dap
inpai影响力和曝光度。

3. 口碑裂变：提供出色的产品和服务，让顾客感到满意并愿意口口相传。可以通过提供高品质的商品、
个性化的购物体验、超出期望的服务等方式来提/升顾客的满意度，从而促使他们向他人推荐。

4. 微信朋友圈裂变：在微信朋友圈发布有吸引力的内容，如有趣的图片、引人入胜的故事、产品使用心
得等，吸引朋友的注意并互动。同时，可以设置类似“转发有奖”、“好友助力”等活动，激励用户参
与和分享，扩大品/牌知/名/度和影响力。

5. 联合营销裂变：与相关行业或品牌进行合作，共同举办推广活动，双方互相宣传推荐，共享资源和受
众群体。通过联合营销，可以扩大曝光度、增加顾客的触达范围，并在合作方的受众中达到裂变效应。



拓展阅读：微三云商学院：没有完美的模式，也没有长久火爆的模式，每几个月都会变都会有新的风口
，这个演进历史呢，有好几年了，最早 2014 年
开始是做三级分销和多级分销，非常火，后来不行了就是全球分红模式和排队模式等，后来 2015
年就是微商模式和全返模式兴起，2016 年就是社 区团购模式，2016 年中就是 O2O
异业联盟跨界盈利模式和线下实体店支付聚合码模式流行起来，2017
年就是区/块/链商城模式和信用卡代/还模式， 然后 2018 年就是社交电商模式，2019
年初就是九星创客模式和挂售寄售模式，然后就是补贴模式和分红榜模式，2020
年初疫情原因社区团购模式
死灰复燃，年中开始就是拼团模式和三三滑落公排分红模式，现在开始就是全民拼购模式，预计过 3
个月又会流行有新的模式，每一种模式都曾独 领风骚一段时间，尽管有些是带灰色的模式，尽管现在回
头看有些模式是不健康的，但当时都是只是争议没有明确的定义，都是一种创/新的尝试， 每一个阶段都
有一批聪明人在恰当的时机抓住其中一两个风口赚到大钱并成功转型，同时积累了越来越多的忠实用户
，平台越做越大，而且非常低 调不张扬，偷偷每个月赚着几百万几千万的收益！
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