
预制菜配送公司 东莞大岭山到三亚 水果蔬菜运输 恒温运输专线
准时发车

产品名称 预制菜配送公司 东莞大岭山到三亚
水果蔬菜运输 恒温运输专线 准时发车

公司名称 踏信冷链物流（深圳）有限公司

价格 300.00/吨

规格参数 广东踏信:安全送达
公司定位:深圳
服务对象:奶油

公司地址 深圳市龙岗区平湖街道平湖社区平安大道1号乾
龙物流园1栋103

联系电话 15986619992 15986619992

产品详情

4

水果生意“吃香”还是“吃紧”？

艾瑞咨询报告显示，2015年至2020年全国居民人均新鲜瓜果消费量由40.5千克上升至51.3千克。接近《中国食物与营养发展纲要（2014—2020年）》中设定的60千克的目标。由此可以看出国民在膳食搭配上的明显改善，更可见水果市场相应增长的需求和机会。

△图片来源：网络

据灼识咨询资料显示，按零售额计，中国鲜果零售市场的市场规模已由2017年的人民币9,390亿元增至202
1年的人民币13,369亿元，复合年增长率约为9.2%。但是，鲜果分销商大部分存在利润低、规模难做大、
在行业中难有较大话语权等问题。目前，中国约有30万家企业参与鲜果分销，其中绝大多数企业只参与
鲜果产业链的一个或几个环节。据灼识咨询统计，中国鲜果分销商的平均销售收入约为300万元，销售收
入超过2000万元的鲜果分销商不足百分之一。时至，才堪堪有两家企业的销售额跨入百亿元大关。此外
，鲜果供应本身缺乏标准化，果品产地格局高度分散，分销效率亟待提升。在种植端，由于受意外天气
状况及采用的种植技术（众多小规模果园采用的种植技术差异很大）影响，难以确保统一的水果种植。
在鲜果分销环节，水果的加工、包装、仓储、运输环节分别可能由多家参与者参与，各家品控不一，运
作程序无统一标准，导致无法维持鲜果供应的稳定和各批次质量的一致。那么破局之路如何走?据行业分
析，首先打造全面的品牌组合。通过建立品牌组合，可提升客户对产品的认可度，并享有品牌溢价，从
而进一步提升自身市场地位。其次，提升采购及整合能力。已与生产地果园达成深度合作，并规范催花



、疏果、采摘、分级、保鲜等环节。同时，整合供应链有助于水果分销商减少多余的中间层级，降低成
本，从而提升盈利能力和竞争优势。再者，拓宽销售及销售网络。拥有全面销售及销售网络的行业公司
可动态调整对不同渠道的供应，并通过满足客户多样化的需求有效地把握行业的新趋势。此外，拥有广
泛销售渠道的水果分销商维持庞大及稳定的采购量，使其可获得更优质、采购成本更低的果园资源。

△图片来源：网络后，加强数字化应用。通过采用新兴技术，实现以数据驱动的经营及决策。例如，使
用物联网及大数据分析可促进采购、配送、仓储及销售管理。在先进技术的推动下，公司可有效地实时
监察异常情况并及时进行干预，从而可减少采摘后损失，提高效率，并确保产品质量。目前，洪九果品
、百果园均向港交所递交了上市申请，鲜丰水果虽处于上市辅导期，但一直未停下冲击A股的脚步。“
水果股”究竟花落谁家，还有待分晓。
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